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1. UvOD

Vanjska trgovina predstavlja gospodarsku djelatnost koja se bavi razmjenom robe i usluga s
inozemstvom. Glavna podjela vanjskotrgovinske razmjene je prema uzem i Sirem smislu
trgovanja. Uzi smisao podjele vanjskotrgovinske razmjene odnosi se na razmjenu robom
izmedu gospodarskih subjekata koji djeluju iz razli¢itih drzava. Uz medunarodnu robnu
razmjenu, $iri smisao vanjskog trgovanja obuhvaca i promet ljudi (npr. promet turista ili
putovanja radi poslovnih sastanaka), promet kapitala (npr. novac), prijenos informacija
(telekomunikacije), te razmjena gospodarskih usluga koja se jo§ naziva i nevidljivim uvozom i
izvozom. Najces¢i predmeti razmjene su proizvodi Siroke potro$nje poput hrane te kapitalna
dobra poput strojeva i sirovina. Slobodan protok dobara, usluga i ljudi svjetsku proizvodnju
svodi na njen maksimum, te istodobno donosi korist svim drzavama. Svaka drzava koja je dio
trgovinske razmjene namecée svoja ogranicenja i uvjete. Nametnuti uvjeti i ogranicenja Stete
slobodnom protoku medunarodne trgovine. Glavna podjela instrumenata trgovinske politike je
na carinske 1 necarinske instrumente zaStite u trgovini. Sloboda tokova medunarodne
ekonomske razmjene ogranicava se raznim ekonomskim politikama koje djeluju kroz razne
mehanizme. Na trgovinsku razmjenu RH znatno je utjecao ulazak u punopravno ¢lanstvo EU
2013. godine. Ulaskom u EU, Hrvatska postaje dio carinske unije i time joj se otvaraju brojne
pogodnosti poput ukidanja naplate carina unutar carinske unije. Nakon ulaska u punopravno
¢lanstvo EU, RH biljezi porast vanjskotrgovinske trgovinske razmjene, osim iznimno 2019.
godine radi nastanka COVID-19 krize koja je negativno utjecala na cjelokupno svjetsko

gospodarstvo.

1.1. Predmet i cilj rada

Predmet zavrS$nog rada je vanjskotrgovinska razmjena RH, te sve promjene koje su se dogodile
unutar trgovinskog sustava nakon ulaska RH u punopravno ¢lanstvo EU (1.7.2013.). U radu ¢e
se dati teorijski uvid u okvir vanjske trgovine, samu povijest, pojam i zna¢aj vanjske trgovine
te ¢e biti navedeni najvazniji instrumenti vanjskotrgovinske politike. U konaénici rada, biti ¢e

napravljena analiza utjecaja ulaska RH u EU na vanjskotrgovinsku razmjenu.

Cilj ovog zavrS$nog rada je istraZiti promjene u vanjskotrgovinskom poslovanju RH koje su se

dogodile uslijed ulaska u punopravno ¢lanstvo EU.

1.2. Izvori podataka i metode istraZivanja
Prilikom izrade teorijskog dijela rada koriStena je znanstvena i strucna literatura koja se bavi

problematikom obradenom u radu, web-stranice te izvjeS¢a o vanjskotrgovinskoj razmjeni. Za



analizu utjecaja ulaska RH u EU na vanjskotrgovinsku razmjenu koristeni su podatci sa web-
stranica Drzavnog zavoda za statistiku (DZS). U teorijskom i istrazivackom dijelu rada
koriStene su sljede¢e metode: metoda sinteze, metoda analize, induktivne metode, metoda

dedukcije i meto interpretacije.

1.3. Sadrzaj i struktura rada

Rad je strukturiran u pet medusobno povezanih poglavlja. U uvodu ¢e se detaljno opisati
predmet i cilj rada te metode istrazivanja koje ¢e se koristiti prilikom izrade ovog zavrSnog
rada. U drugom poglavlju obraditi ¢e se pojam i znacaj te povijest i glavne teorije vanjske
trgovine. Takoder, u drugom poglavlju dati ¢e se uvid u znacaj svjetske trgovinske organizacije.
Tre¢im poglavljem istaknuti su instrumenti vanjskotrgovinske politike, prikazane su glavne
znadajke i podjela instrumenata. Cetvrto poglavlje je u konacnici analiza vanjskotrgovinske
razmjene Republike Hrvatske prije 1 nakon ulaska u punopravno ¢lanstvo EU. U posljednjem
poglavlju prikazan je kratak pregled svih spoznaja do kojih je doslo prilikom obrade podataka

koji su znacajni za temu ovog zavr$nog rada.



2. TEORIJSKI OKVIR VANJSKE TRGOVINE

2.1. Pojam i znacaj vanjske trgovine

Vanjska trgovina predstavlja gospodarsku djelatnost koja se bavi razmjenom robe i usluga s
inozemstvom. Odnosno, vanjska trgovina obuhvaca sveukupnu razmjenu materijalnih i
nematerijalnih dobara medu drzavama koje sudjeluju u trgovinskoj razmjeni (Andrijanic,

2001).

Vanjskotrgovinsku razmjenu moguce je podijeliti prema uzem i Sirem smislu trgovanja. Uzi
smisao podjele vanjskotrgovinske razmjene odnosi se na razmjenu robom izmedu gospodarskih
subjekata koji djeluju iz razli¢itih drzava. Predmet razmjene prema uZem smislu
vanjskotrgovinske razmjene predstavlja roba koja napusta granicu domacée drzave i prelazi
carinsku crtu tj. drzavnu granicu jedne drzave ili vise njih ovisno o tome koje je krajnje
odrediste robe koja se izvozi. Uz medunarodnu robnu razmjenu, Siri smisao vanjskog trgovanja
obuhvaca i promet ljudi (npr. promet turista ili putovanja radi poslovnih sastanaka), promet
kapitala (npr. novac), prijenos informacija (telekomunikacije) te razmjena gospodarskih usluga
koja se jo§ naziva i nevidljivim uvozom i izvozom (Grgi¢ i Bilas, 2008). Ukupna robna
razmjena jedne drzave sa drugim drzavama ¢ini vanjskotrgovinsku razmjenu, dok se ukupna
razmjena medu drzavama cijelog svijeta naziva medunarodnom razmjenom. Odnosno,
medunarodna razmjena obuhvaca cjelokupnu razmjenu na globalnom trzistu. Vanjska trgovina
se temelji na razmjeni materijalnih dobara (robe), ali takoder obuhvaca 1 provodenje
neproizvodnih i proizvodnih usluga. Neproizvodne i proizvodne usluge obuhvacaju: usluge
transporta, Spediterske, aerodromske 1 lucke usluge, usluge skladiStenja robe, usluge osiguranja,
usluge oplemenjivanja (prerada, dorada i obrada robe), bankovne usluge, usluge provjere
kvalitete robe itd. (Andrijani¢ i Pavlovi¢, 2016). Navedene usluge provode se za racun 1 prema
nalogu gospodarskih subjekata koji djeluju na inozemnim trZiStima. Zaklju¢no, vanjska
trgovina uz razmjenu sirovina i proizvoda ujedno omogucuje i trgovanje intelektualnim

uslugama i specijaliziranim kadrovima medu drzavama koje su sudionice trgovinske razmjene.

Trgovinska razmjena koja se odvija na domacem trzistu unutar granica odredene drzave znatno
pridonosi razvoju proizvodnih pogona i nacionalnog gospodarstva. Razvoj proizvodnih pogona
I razvoj nacionalnog gospodarstva znatno je utjecao na povecanje razmjene raznolike robe
medu drzavama koje sudjeluju u vanjskotrgovinskoj razmjeni. Daljnji rast i razvoj

medunarodne trgovine bio je potaknut kapitalistickom proizvodnjom (Ljubi¢, 1994). Pojavom



kapitalisticke proizvodnje tadasnje manufakture bile su zamijenjene strojevima i time zapocinje

proizvodnja masovnih serija proizvoda.

Funkcija unutarnje trgovine identi¢na je kao i vanjske. Njena glavna funkcija je uloga
posrednika izmedu onih koji proizvode (industrija, proizvodaci) i onih koji kupuju (kupci i
potrosaci). U ulozi posrednika unutarnja i vanjska trgovina posreduje na tri razli¢ita nacina:

interpersonalno, interlokalno i intertemporalno.

Interpersonalnim nac¢inom posreduje se izmedu potrosaca i proizvodaca koji mogu biti pravna
ili fizicka osoba, kao $to i sam naziv govori radi se o posredovanju izmedu osoba (lat. persona
— osoba). Potrosaci i proizvodaci mogu Se svaki puta drugacije pojavljivati na trzistu. Jednom
mogu biti u ulozi proizvodaca koji predstavlja izvrSitelja i organizatora procesa proizvodnje
odredene robe, dok se drugi puta na trziStu mogu pojaviti kao kupci / potrosaci koji kupuju
odredenu robu (Mati¢, 2016). Prilikom interpersonalnog nacina posredovanja unutarnja i

vanjska trgovina predstavljaju odnos izmedu sveukupne ponude i potraznje na trzistu.

Prilikom interlokalnog posredovanja unutarnja i vanjska trgovina povezuju mjesto na kojem se
roba proizvodi i mjesto na kojem se nalazi potraznja. Ponekad udaljenost izmedu proizvodaca
1 kupca / potroSaca bude veca, a ponekad manja. Vrlo je vazno da se tijekom transporta robe od
tocke A (polaziSte / proizvodac), pa do to¢ke B (odrediste / kupac / potrosac) rukuje stru¢no
(Andrijani¢, 2005). To znaci da bi roba na krajnje odrediste trebala do¢i u stanju u kakvom je i
poslana. Kako bi to bilo moguce roba u transportu se osigurava od: rasipa (Secer, zitarice), loma
(stakleni proizvodi), kvarenja (prehrambeni proizvodi i voc¢e) 1 vanjskih utjecaja, takoder vrlo
je bitno da se roba preveze pogodnim sredstvima. Neovisno o tome radi li se o unutarnjoj ili
vanjskoj trgovini obje snose rizik koji je prisutan prilikom prijevoza robe od polazista, pa sve

do krajnjeg odredista.

Posljednje, intertemporalno posredovanje dolazi od lat. rije¢i tempus §to oznacava vrijeme, kod
ovog posredovanja unutarnja i vanjska trgovina preuzima odgovornost za poslove koji se
moraju obaviti radi zadanog vremenskog razmaka. Vremenski razmak traje od zavrSetka
proizvodnje robe, pa sve do njene potrosnje. U praksi, roba se vrlo rijetko prodaje odmah nakon
Sto se proizvede, osim u slucajevima kada se radi o robi koja je sklona kvarenju, prehrambenim
artiklima sa kra¢im rokom valjanosti te preparatima i medicinskim lijekovima koji su prijeko
potrebni (Andrijani¢ i Pavlovi¢, 2016). Kako bi trgovanje bilo $§to uspjeSnije robu treba
otkupljivati onda kada se ona najvise nudi na trzistu, a prodavati je u trenutku kada se najvise

trazi. Prilikom intertemporalnog posredovanja suvremena tehnologija dobila je izuzetnu



vaznost. Svojim djelovanjem omogucava da se roba 1 proizvodi ¢uvaju u posebno izgradenim
prostorijama te da prilikom skladistenja ne gube svoj prvobitni izgled i uporabnu vrijednost
(Grgic¢ i Bilas, 2008). Prostorije za ¢uvanje mogu biti: skladista, hladnjace (skladiStenje ribe),
silosi (skladistenje Zitarica) i dr. SkladiStenjem robe i proizvoda trgovina omogucuje da se oni

u potrebnom trenutku i potrebnim koli¢inama postave na strano ili domace trziste.
Vanjska se trgovina po brojim znac¢ajkama razlikuje od unutarnje:

e Protezanjem vanjske trgovine na monetarne i vanjskotrgovinske sustave omogucuje joj
reguliranje platnim i trgovinskim sporazumima,

e Vanjsku trgovinu predstavlja kompleksna osiguranja i tehnike placanja te naplata
ugovorenih poslova,

e Drzave vlastitim deviznim sustavom ureduju kreditne odnose s inozemstvom i vlastiti
platni promet te na taj nacin sprjeavaju uporabu konvertibilnih deviznih sredstava i
njihov nekontrolirani odljev,

e Vanjska trgovina je pod pracenjem mnogobrojnih medunarodnih pravila i konvencija,
nakon toga §to ih je odredena drzava ratificirala i time uvrstila u medunarodnu razmjenu,

e U vanjskoj trgovini istaknuti su poslovni rizici te oni postoje u svim oblicima i vrstama
trgovinskog prometa, zbog toga je politika osiguranja vrlo vazna i sastavni je dio
poslovne politike svakog poduzeca koje se bavi vanjskotrgovinskom djelatnos¢éu
prometa,

e Promet vanjske trgovine je pod nadzorom posebnog sustava koji prati kretanje
proizvoda, roba i usluga u medunarodnoj trgovini te se o njenom kretanju vodi posebna
statistika koja prikazuje podatke za usporedivanje i pracenje robne razmjene, razmjenu
po robnim skupinama, koli¢inama, vrijednostima 1 dr. ,

e Vanjska trgovina nailazi na politi¢ka i ekonomska ograni¢enja koja se provode kroz:

kontrolu razmjene te carinska i necarinska ogranicenja (kontingenti) (Andrijani¢, 2001).

Glavni cilj vanjske trgovine je kupovina, odnosno uvoz robe po najpovoljnijim uvjetima. Uvoz
se odnosi na robu, proizvode i usluge kojih nema dovoljno na domaéem trzistu, a istodobno
postoji velika potraznja za njima. Vazno je da se vanjskotrgovanje odvija odgovorno te da se
prilikom trgovanja postuje etika, obicaji i nacela. Primjenom etike u poslovanju stvaraju se
dugoroc¢ne poslovne suradnje, odrzava se kredibilitet te se pruzaju razne moguénosti (Matié,

2016).



2.2. Povijest i teorije vanjske trgovine

Medunarodno poslovanje sastavni je i neizostavni dio ekonomskog poslovanja, te ono
predstavlja cjelokupne ekonomske transakcije koje se sklapaju medu drzavama. Najcesci
predmeti razmjene su proizvodi Siroke potro$nje poput hrane te kapitalna dobra poput strojeva
i sirovina (Jur¢i¢, Bilas, Franc, 2015). Ostale transakcije koje su takoder dio medunarodnog
poslovanja ukljucuju usluge, primjerice putnicke usluge ili usluge placanja patenata. Obavljanje
transakcija uvelike je olak§ano medunarodnim financijskim pla¢anjima u kojem glavnu ulogu

imaju srediS$nje banke trgovackih drzava te privatni bankarski sustavi.

Razmjena dobara i usluga kod pojedinih naroda smatra se vjekovnom praksom. Vjekovna
praksa trgovanja stara je isto koliko i ljudska povijest. Medutim, medunarodna razmjena odnosi
se na razmjenu dobara 1 usluga izmedu razli¢itih drzava, a objasnjenja i izvjestaji u svezi takve
razmjene zapocinju tek nakon uspona moderne nacionalne drzave, tj. krajem europskog
srednjeg vijeka. Nakon uspona moderne nacionalne drzave brojni su filozofi i politicki mislioci
zapoceli istrazivati funkciju nacija, a pritom je razmjena s drugim drzavama postala glavna
tema njihovih istrazivanja (Jur¢i¢, 2015). Najraniji pokusaj opisa funkcije medunarodnog
trgovanja unutar nacionalisti¢kog tijela poznat je pod nazivom merkantilizam. Najstarija grana
ekonomske misli je trgovacka politika i teorija medunarodne trgovine. Jos od doba Grka, pa
sve do danas brojni filozofi, ekonomisti, vladini duznosnici i intelektualci razmisljali su o
glavnim sastavnicama trgovine medu drZzavama. Osim glavnih odrednica trgovine pokuSavali
su odrediti koja je trgovinska politika najbolja ovisno o stanju u kojem se drZava nalazi, te su
se pitali donosi li razmjena Stetu ili korist cjelokupnoj naciji (Bastiat, 1996). Od doba starih
grckih teoretiCara i filozofa postojalo je dvostruko tumacenje trgovine: prihvacanje prednosti
medunarodnog trgovanja, ali sa zabrinutosti da ¢e inozemna konkurencija Stetiti domacoj
industriji, radnicima i kulturi. Unato¢ ponderima koji se dodaju ukupnom dobitku od razmjene
ili o gubitcima onih koji su oSteCeni uvozom robe, razli¢iti su analitiCari dosli do spoznaje
poZeljnosti uvodenja slobodne razmjene. Ekonomisti su slobodnu razmjenu usporedili sa
tehnoloSkim napretkom. Oni smatraju da postoji moguc¢nost Stete od slobodne razmjene na
uskim interesima, ali da je ipak isplativija op¢a korist za druStvo koja se omogucuje slobodnom
trgovinom (Roberts, 2001). Intenzivne rasprave o dana$njem nacinu trgovanja dokazuju kako

svojstvene napetosti u dvostrukom pogledu na trgovinu i dalje nisu prevladane.

Najstarija gledista teorije koja se vezu uz vanjskotrgovinsku razmjenu potjecu iz doba
merkantilizma, iz perioda od XVII. do X VIIL. stolje¢a. Krajem X VIII. stolje¢a definira se teorija

apsolutnih prednosti kojoj je predvodnik Adam Smith te je ona prva ¢ista i prava teorija



ocitovanja vanjskog sustava trgovanja. Na temeljima teorije apsolutnih prednosti razvija se
teorija komparativnih prednosti. Teorija komparativnih prednosti razvija se u XIX. stoljecu, a
danas predstavlja osnovicu prema kojoj nastaju suvremene teorije medunarodne razmjene.
Teorija apsolutnih prednosti zajedno sa teorijom komparativnih prednosti i Hecksher-Ohlin
teorijom pripada klasi¢noj teoriji vanjske trgovine. Uzroci se u medunarodnoj razmjeni vise
nisu mogli objasniti klasi¢nim teorijama te se iz tog razloga javljaju nove teorije medunarodne
razmjene. Neke od novih teorija su: gravitacijski model, Linderova teorija, teorija ekonomije
opsega proizvodnje i dr. Navedene, nove teorije poznatije su pod nazivom suvremene teorije

medunarodne razmjene (Mati¢, 2016).

2.2.1. Merkantilizam

Pojam merkantilizam potjece od lat. rije¢i mercator §to znaci trgovac. Predstavlja skup
tekstova, prakti¢nih savjeta i glediSta pojedinih filozofa, analiti¢ara i ekonomista u kojima se
vodi rasprava o nacinu stjecanja bogatstva. Glavno sredstvo plac¢anja za vrijeme merkantilizma
bio je zlatni i srebrni novac (Mati¢, 2016). Bogatstvo drzave i pojedinaca pocelo se mjeriti
dostupnom koli¢inom zlatnog i srebrnog novca tj. plemenitih kovina. Cilj svake drzave postaje
pribavljanje Sto vecih koli¢ina plemenitih kovina jer bi time ujedno i njeno bogatstvo bilo vece.
Pojedine drzave imale su vlastite rudnike zlata i srebra i tako su gomilale vlastito bogatstvo.
Takoder, postojale su i drzave koje nisu bile bogate rudnicima te su one svoje bogatstvo
gomilale priljevom plemenitih kovina iz inozemstva. Plemenite kovine mogle su se pribaviti na
razne nacine, a jedan od tih nacina bile su: pljacke, gusarenja i medu kolonijalni ratovi.
Posljedn;ji nacin pribavljanja plemenitih metala bila je vanjska trgovina, u sluc¢aju da drzava
izvozi viSe nego Sto uvozi. Merkantilisti su smatrali da je borba za trgovinski visak u razmjeni
s inozemstvom opravdana jer je rezultat toga povecanje bogatstva drzave. Stoga, merkantilisti
su smatrali da se izvoz treba podupirati, dok se istovremeno uvoz strane robe treba sprijeciti. U
ranim pocetcima merkantilizma od trgovaca se zahtijevalo da imaju pozitivhu bilancu u
trgovinskoj razmjeni s inozemstvom. Daljnjim razvojem teorije merkantilizma doslo je do
spoznaje da je korisnije ostvarivati pozitivnu trgovacku bilancu cjelokupne drzave, a ne samo
pojedinca (Andrijani¢, 2001). Kako bi se cilj pozitive trgovacke bilance ostvario bio je razvijen
cijeli niz vanjskotrgovinskih instrumenata. Neki od tih instrumenata su u uporabi i danas.
Najvazniji vanjskotrgovinski instrumenti za vrijeme merkantilizma bili su: drzavni monopoli,
visoke uvozne carine, zabrane i koli¢inska ogranicenja uvoza gotovih proizvoda te zabrana
iseljavanja obrazovanog stanovniStva. Prema merkantilistickoj teoriji u vanjskotrgovinskoj

razmjeni ne moze biti ostvarena obostrana korist, ve¢ dok jedna strana dobiva druga gubi.



Kolonijalna je politika takoder imala veliku vaznost u funkciji ostvarivanja pozitivnog salda
bilance. Stoga, drzavama je bio glavni cilj osvojiti §to vise kolonija iz kojih bi crpile sirovine
koje su potrebne za industriju u metropolama. Nakon osvojenja kolonije, drzava bi svoj izvoz
skupih industrijskih proizvoda usmjerila prema njoj te na taj nacin ostvarila pozitivan saldo
vanjskotrgovinske bilance. Unato¢ pogresnim filozofijama i pretpostavkama te greSkama u
vanjskotrgovinskoj politici pojavila se nova filozofija Davida Hume (Mati¢, 2016). Svojom
teorijjom David Hume dokazao je nemogucnost konstantnog povecanja zaliha plemenitih

kovina zbog toga Sto je nemoguce ostvariti konstantni suficit na racunu bilance plac¢anja.

2.2.2. Teorija apsolutnih prednosti

Tijekom 18. stolje¢a Britanija je bila vodeca svjetska kolonijalna, trgovacka, industrijska i
vojna sila. Britanija sve veéim razvojem industrije istice svoje nezadovoljstvo prema
merkantilizmu. Izrazavanje nezadovoljstva odnosi se na to da Britanija zeli slobodno izvoziti i
u ostale drzave, po cijelome svijetu, a ne samo u vlastite kolonije. U vecini drzava tog vremena
i dalje se provodila merkantilisticka drzavna kontrola vanjskotrgovinske razmjene koja Britaniji
nije odobravala nacin trgovanja na koji ona Zeli (Mati¢, 2016). Razvijena liberalna filozofija
navodi temelje za teorijsko opravdanje nacela slobodne trgovine. Liberalni filozofi u svojim
temeljima objasnjavaju da se svim drzavama treba omoguciti ravnopravnost i slobodno
trgovanje, da svaki pojedinac treba imati pravo na izbor vlastitog zanimanja, da se trebaju
ukinuti sve dosada$nje feudalne zabrane te unutarnja ogranic¢enja razmjene i razlozi zbog kojih
dolazi do poticanja podjele rada. Prema ranije istaknutom, zakljucuje se da je medunarodnu
razmjenu 1 placanja potrebno osloboditi svih dosadasnjih merkantilistickih nametanja 1
ograni¢enja. Filozofi navode kako je potrebno u potpunosti ukinuti merkantilisticku regulativu
te je potpuno iskljuciti drzave iz trgovine (Grgi¢ i Bilas, 2008). Razlog iskljucenja drzava je taj
Sto ¢e se tako poduzeéa moci medusobno natjecati na nereguliranom trzistu. Slobodnim
nac¢inom trgovanja do¢i ¢e do isticanja najefikasnijih sudionika na trzistu, brzog razvitka drzava
koje ¢e se razvijati pravedno i u kojima ¢e biti zadovoljene potrebe pojedinaca. Prema tome,
smatra se kako je najucinkovitija drZzavna ekonomska politika ona koja se ne mijeSa u
gospodarstvo. Adam Smith bio je prvi teoreti¢ar koji je 1776. godine sve kritike merkantilizma
objedinio u vlastitom djelu pod nazivom ,,Istrazivanja prirode 1 uzroka bogatstva naroda®. U
svom djelu, Adam Smith navodi kako plemeniti metali nisu odraz bogatstva ve¢ su to prirodni
resursi i odraz sposobnosti pojedine drzave da ih koristi na Sto efikasniji na¢in. U¢inkovitost
koristenja dostupnih resursa Adam Smith mjeri utroskom rada, a drzavu koja ima prednost po

najefikasnijoj proizvodnji odredene vrste roba naziva apsolutnom. Stoga, svaka drzava bi se



trebala specijalizirati za proizvodnju odredene vrste robe koju moze proizvoditi efikasnije od
drugih drzava te time imati apsolutnu prednost u proizvodnji iste (Andrijani¢, 2005). Za primjer,
drzave koje se nalaze u tropskom pojasu imati ¢e apsolutnu prednost u proizvodnji banana i
kave jer njihov geografski polozaj pogoduje rastu tih poljoprivrednih kultura, dok ¢e drzave

bogate naftom imati pak apsolutnu prednost u crpljenju iste.

2.2.3. Teorija komparativnih prednosti

Smithovom teorijom apsolutnih prednosti dokazana je isplativost specijalizacije i izvoza
odredene vrste robe koja se u odredenoj drzavi proizvodi produktivnije nego u inozemstvu.
Zacetnik nove, teorije komparativnih prednosti bio je David Richardo. Razvoj teorije
komparativnih prednosti zapoceo je kljuénim pitanjem Davida Richarda u djelu ,,Nacela
politicke ekonomije* iz 1817. godine. Davidovo klju¢no pitanje bilo je $to bi se dogodilo da
odredena promatrana drzava ima apsolutnu prednost u proizvodnji oba proizvoda te je li
dotadas$nja Smithova teorija tocna. Adam Smith u teoriji apsolutnih prednosti navodi kako takva
drzava ne bi imala mogucnost ostvarenja profita od vanjskotrgovinske razmjene, odnosno
uopée ne bi imala mogucosti za vanjskotrgovinskom razmjenom (Mati¢, 2016). Teorijom
komparativnih prednosti dokazuje se isplativost specijalizacije. Isplativost specijalizacije
moguce je ostvariti na nacin da se drzave specijaliziraju za proizvodnju one vrste robe koju
proizvode efikasnije i isplativije od drugih, a istovremeno uvoze robu koju proizvode manje

uéinkovito.

Teorija komparativnih prednosti moZe se prikazati primjerom drzava X 1Y koje proizvode robu
vrste C 1 robu vrste D. Pritom, vidljivo je kako drZzava X ima apsolutnu prednost u proizvodnji
proizvoda C i D (oba proizvoda), te da u proizvodnji robe C ima prednost u omjeru 2 : 1, dok u

proizvodnji robe D ima apsolutnu prednost u omjeru 5 : 4.



Tablica 1. Prikaz proizvodnje prije specijalizacije

Proizvodnja po satu
Roba / drzava X Y Ukupno XY
C 20 4 24 5:1
D 10 8 18 5:4
Ukupno 30 12 48
C:D 2:1 1:2

Izvor: obrada autora prema Mati¢, B., (2016.), Medunarodno poslovanje: institucije, pravila,

strategije. Zagreb: Sveuciliste u Zagrebu, Ekonomski fakultet

Prema teoriji Adam Smitha drzave X i Y uopce ne bi imale razloge za ostvarivanje profita,
odnosno za medusobnom trgovinom. Teorijom komparativnih prednosti David Richardo
dokazuje kako bi se drzava X trebala specijalizirati samo za proizvodnju robe C, dok bi se
drzava Y trebala specijalizirati za proizvodnju druge vrste robe, 0dnosno u ovom primjeru robe
D. Na taj nacin drzavama se isplati razmjena viSkova robe za ¢iju su proizvodnju
specijalizirane. Iz prethodno navedene tablice 1. vidljiva je veca proizvodnost rada u drzavi X
u proizvodnji obje robe (C i D). Usporedbom drzava X i Y, proizvodnost u proizvodnji robe C
u omjeru 5 : 1 je veca nego robe D u omjeru 5 : 4. Prema tome drzava X ima komparativnu
prednost u proizvodnji robe. Dok drZava X ima komparativnu prednost u proizvodnji obje vrste
robe, drzava Y nema apsolutnu prednost niti u proizvodnji robe C, niti robe D. Ukoliko se
usporedi odnos produktivnosti rada izmedu dvije navedene drzave (X 1 Y) uocava se manja
nepovoljnost produktivnosti rada za drzavu Y u proizvodnji robe D (4:5), nego li u proizvodnji
robe C (1:5). Zbog toga drzava Y ima komparativnu prednost u proizvodnji robe D, odnosno
onu vrstu robe koju manje nepovoljno proizvodi. Prema podatcima navedenim u tablici, uz
postojecu produktivnost rada, omjer razmjene proizvoda C i D drzavi X bio bi 2 jedinice robe
C za 1 jedinicu robe D, odnosno obrnuto prikazano, pola robe D za jedan proizvod C. Prema
tome, drzavi X je isplativija trgovinska razmjena u kojoj bi za 2 jedinice robe C dobila vise od
jedne jedinice robe D. Ako se u obzir uzme proizvodnja robe po satu, u drzavi Y se za jedan sat
proizvede 8 jedinica robe C, a samo 4 jedinice robe D. Trgovinska razmjena drzave Y bila bi
isplativa ukoliko bi se za jedinicu robe D dobilo vise od polovice jedinice robe C. Ukoliko se

drzave specijaliziraju za proizvodnju one vrste robe u kojoj imaju komparativnu prednost tada
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bi zemlja X proizvodila ukupno 40 jedinica proizvoda C i niti jedan proizvod D, a druga drzava

Y bi proizvodila 16 proizvoda D, te niti jedan proizvod C (Mati¢, 2016).

2.2.4. Hecksher-Ohlinova teorija

Teorijom apsolutnih i komparativnih prednosti objasnjeni su razlozi za vanjskim trgovanjem,
osobito u razlikama produktivnosti rada u proizvodnji dviju roba C i D, poglavito razlikama u
cijeni do kojih dovode razne produktivnosti rada. Pri svom objasnjenu, prethodno dvije
navedene teorije potpuno zanemaruju ponudu i potraznju za proizvodnim ¢imbenicima. Stvarni
razlog nastanka razlike u cijenama je razlika u ponudi i potraznji odredene vrste robe. Glavni
razlog nastanka razlika u ponudi su razli¢iti uvjeti proizvodnje. Uvjeti proizvodnje razlikuju se
zbog razlika u kapitalu, tehnologiji proizvodnje te raspolozivosti i kvaliteti rada. Osim razlike
u ponudi, postoje 1 razlike u potraznji koje najc¢esce nastaju radi razlicitih potreba i ukusa kupaca
i potrosaca, te zbog razli¢ite visine dohotka kojim raspolazu. Ako nastupi situacija da dvije
drzave imaju jednaku funkciju potraznje i jednaku tehnologiju proizvodnje tada bi razlike u
cijenama mogle nastati radi razlika u raspolozivosti i kvaliteti proizvodnih faktora (Matic,
2016). Dogodi li se da je i kvaliteta proizvodnih faktora jednaka tada se razlike u cijenama
objasnjavaju jedino kroz raspolozivost proizvodnih faktora. Proizvodni faktor koji je obilniji
ujedno je i jeftiniji, zbog toga ¢e se u takvoj drzavi proizvoditi ona vrsta robe za Ciju se
proizvodnju koristi obilniji faktor proizvodnje. Rezultat toga biti ¢e niza cijena te vrste robe pa
¢e je radi toga drzava mijenjati 1 izvoziti za robu kojoj se proizvodnja temelji na skupim i

oskudnim faktorima proizvodnje (Mati¢, 2016).

Hecksher-Ohlinova teorija prihva¢a dosadasnje nacelo komparativnih troSkova kao metodu
zbog koje nastaje trgovinska razmjena izmedu dvije drzave. Od teorije komparativnih prednosti
razlikuje se po tome jer se razlike u komparativnim prednostima objasnjavaju razlikama u
raspolozivosti kapitala, faktora rada i zemljista (Mati¢, 2016). Prema Hecksher-Ohlinovoj
teoriji, kada je prisutna savrSena konkurencija svaka ¢e drzava izvoziti onu vrstu robe za Ciju
se proizvodnju upotrebljavaju obilniji, a ujedno i jeftiniji proizvodni faktori, te ¢e istovremeno
uvoziti onu vrstu robe za Ciju se proizvodnju rabe oskudniji, a ujedno 1 skuplji faktori.
Empirijsku provjeru ove teorije proveo je Leontief koji je ispitivao ranije navedenu teoriju u
kojoj glavnu ulogu imaju proizvodni faktori (Mati¢, 2016). Prema unaprijed postavljenoj teoriji
Leontief je postavio hipotezu uzevsi za primjer drzavu SAD. Hipoteza je navodila kako ¢e SAD
izvoziti one vrste robe ¢ija je proizvodnja kapitalno intenzivna, dok ¢e istovremeno uvoziti onu
vrstu robe ¢ija je proizvodnja radno intenzivna, pri ¢emu je otprije poznato kako je SAD drzava

koja je bogata kapitalom. Konacan rezultat bio je potpuno obrnut od postavljene hipoteze,
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drzava je izvozila radno intenzivna, a istovremeno uvozila kapitalo intenzivna dobra. Daljnjim
istrazivanjima pokusao se rijesiti navedeni paradoks. Pretpostavke su se uvijek temeljile na
slobodnom trzistu i savrSenoj konkurenciji. Konaénih objasnjena nije bilo sve do trenutka dok
se pretpostavke o slobodnom trgovanju i savrSenoj konkurenciji nisu napustile (Mati¢, 2016).
Tada su u obzir uzeta i djelovanja vanjsko trgovinskih politika te ostali oblici drzavnih

intervencija koji su dovodili do iskrivljenja tijekova razmjene.

2.2.5. Suvremene teorije vanjske trgovine

Gotovo sve teorije suvremene medunarodne trgovine prihvacaju nacelo komparativnih
troskova. Prihvadaju ga radi toga $to je ono neoborivo i logi¢no. TeoretiCare je zbunjivala
¢injenica da se trgovina zapravo u stvarnosti ne odvija prema tradicionalnim teorijama. Sve
dosadasnje teorije tvrde kako je glavni temelj komparativne prednosti razlika u troSkovima
proizvodnje (Mati¢, 2016). Prema tome medusobno bi najviSe trebale trgovati razvijene i
nerazvijene drzave, zbog toga Sto se troSkovi proizvodnje temelje na razlikama u cijenama rada
i kapitala. U stvarnosti trgovanje se odvijalo na potpuno obrnuti na¢in te se zbog toga javljaju
suvremene teorije medunarodne trgovine. Novim, suvremenim teorijama htjeli su se obuhvatiti
stvarni ¢imbenici koji su vrlo vazni jer odreduju vazne uvjete razmjene i proizvodnje (Matic,
2016). Suvremene teorije obuhvacaju: teoriju ekonomije opsega proizvodnje, Linderovu teoriju
medunarodne razmjene, Vernonovu teoriju zivotnog vijeka proizvoda te Porterovu teoriju

nacionalne konkurentske prednosti. Navedene teorije nece biti razmatrane radi op$irnosti rada.

2.3. Znacaj svjetske trgovinske organizacije - WTO

Svjetska trgovinska organizacija (WTO — World Trade Organization) jam¢i medunarodnu
trgovinsku razmjenu prema unaprijed utemeljenim pravilima. U pocetcima 20. stolje¢a drzave
su zbog sve vece trgovinske razmjene ulazile u medusobne grupacije. To je dovelo do potrebe
osnutka mreze kojom bi se raznim regulativama ujednacili i olaksali trgovinski odnosi. 1947.
godine donesen je Op¢i sporazum o carinama i trgovini (GATT). Op¢i sporazum o carinama i
trgovini pridonesao je osnivanju foruma za raspravu te je time uveden multilateralan pristup u
trgovanju, osim toga stvoren je sustav pravila o trgovini i trgovanju koja su i medunarodno
priznata. Osnovna ideja bila je da se osiguraju ravnopravni uvjeti za sve prisutne ¢lanice.
Dogovorenim pravilima htjele su se sniziti visoke stope carine, ukloniti sve ostale moguce
barijere u trgovini te su htjeli ukinuti neravnopravno postupanje u medunarodnoj razmjeni t;.
trgovini (Vizjak, 2007).

Daljnjim razvitkom medunarodne trgovine od trgovine dobara i1 proizvoda prema trgovanju
uslugama i idejama GATT je preobrazen u Svjetsku trgovinsku organizaciju (WTO). Svjetska
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trgovinska organizacija je osnovana 1995. godine nakon Urugvajskog kruga. Tada su se
ujedinili otprije dogovoreni trgovinski sporazumi, odnosno sve ono S$to je otprije bilo
dogovoreno u GATT-u. Doneseni su sporazumi koji su ponajvise obuhvacali i bili vezani uz
poljoprivredu, tekstil i odje¢u. Kljuéni je bio Opéi sporazum o trgovini uslugama (GATS —
General Agreement on Trade in Services) i Sporazum o trgovinskim aspektima prava
intelektualnog vlasnistva (TRIPS — Agreement on Trade-Related Aspects of Intellectual
Property Rights). Tek 2017. godine zakljucen je prvi multilateralni sporazum (Sporazum o
trgovinskim aspektima prava intelektualnog vlasniStva) od utemeljenja Svjetske trgovinske
organizacije (WTO). Trgovinsko okruzenje konstantno se mijenja, kako bi se $to viSe priblizili
promjenama koje stupaju ili koje ¢e tek nastupiti, zbog toga je potrebno definirati temeljne
reforme Svjetske trgovinske organizacije u pojedinim podruc¢jima. Ta podrucja obuhvacaj:
klasi¢nu razmjenu, Internet (online) trgovinu, zdravstvo, lakSa ulaganja i1 lakSa dobivanja

industrijskih te svih ostalih subvencija (Ljubi¢, 1994).

Svjetska trgovinska organizacija (WTQ) unapreduje slobodnu trgovinu, prvenstveno se zalaze
za to da se prilikom pregovora nastavi s ciljem ukidanja trgovinskih barijera. Svjetska
trgovinska organizacija pridonosi razvoju nerazvijenih drzava tako §to im otvorenom
trgovinom, bez barijera omogucava da ojacaju svoj razvoj i svoju vanjskotrgovinsku razmjenu
(Vizjak, 2007). Najvazniji cilj Svjetske trgovinske organizacije (WTO) je buduci napredak u
podrucju sustava slobodnog trgovanja. Slobodniji sustav trgovanja dovodi do efikasnijeg i
naprednijeg povecanja proizvoda, roba i usluga Sto rezultira 1 utjece na povecanje zaposlenosti.
Zaposlenost raste zbog rasta proizvodnje §to rezultira ve¢oj potrebi za radnom snagom. Veca
stopa zaposlenosti pozitivno utjece na rast dohotka unutar kucanstva. Ukoliko kucanstvo ima
veci dohodak tj. ako je viSe osoba u kucanstvu zaposleno, primanja su veca, a time je veca i
potraznja jer si kucanstvo moZe priustiti vecu kupovnu mo¢ i vec¢e zadovoljstvo, odnosno sve
ono $to ranije nisu mogli radi niskog dohotka. U konacnici dogada se rast Zivotnog standarda.
Prema svemu navedenom zaklju¢ujemo kako je slobodna trgovina osnovni uvjet za daljnji
razvitak i poboljSanje stanja u drzavama ¢lanicama Svjetske trgovinske organizacije. Svjetska
trgovinska organizacija daje mnoge moguc¢nosti za razvoj i napredak drzavama koje su ¢lanice
te ujedno postuju donesene propise i pravila koja nastupaju unutar organizacije (Matic,
2016). Svjetska trgovinska organizacija konstantno radi na poboljsanju medusobnih odnosa,
njihov cilj je da razmjena bude $to vise olaksana i jednostavnija kako bi se odvijala bez zapreka.
Svjetska trgovinska organizacija, Medunarodni monetarni fond i Svjetska banka su tri glavne

institucije koje zajednickim snagama reguliraju pitanja koja se odnose na ekonomsku politiku,
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ali 1 znatno utjecu na medunarodnu trgovinu i odnose u njoj. Naglasak se stavlja na buduci
razvoj i istrazivanja kojima se zeli nadopuniti i modificirati sustav Kontrole, pronalazak rjesenja
(rjesavanje mogucih sporova medu drzavama ¢lanicama) te nacini medunarodne razmjene

(Ljubié¢, 1994).

Ulazak Republike Hrvatske u Svjetsku trgovinsku organizaciju imao je velik zna¢aj na razvoj
gospodarstva nase drzave. Pristupom u WTO omogucila se otvorenost trziSta Republike
Hrvatske odnosno, gospodarstvo se otvorilo u potpunosti. Nakon $to je Republika Hrvatska
postala dio Svjetske trgovinske organizacije, tim ¢inom dobila je pravo potpune razmjene s
drugim gospodarstvima i drzavama bez ikakvih barijera. Osim slobodne razmjene sa veé
poznatim gospodarstvima RH je ulaskom u WTO dobila moguénost nastupa, pronalaska i
razmjene na novim trzistima gdje jos$ nije djelovala i trgovala ili nije do sada imala mogucnosti
za time (Europski parlament, 2022). Ukinute su carine i popratni tro§kovi, zbog toga je puno
dobara, proizvoda i usluga pojeftinilo. Sve ukinute barijere imaju utjecaj na povecanje
proizvodnje, a istodobno i na povecanje obujma razmjene. Nakon ulaska u WTO Republika
Hrvatska prisiljena je pridrzavati se i djelovati prema unaprijed donesenim pravilima koja
vrijede za sve €lanice. Vrlo je vazno pridrZzavati se pravila zbog toga §to se uravnotezenim,
odgovornim i organiziranim sustavom ostvaruju pozitivni rezultati. Neki od tih rezultat su
ostvarivanje Zeljenih trgovinskih ciljeva te dobra veza i odnosi sa ostalim drzavama ¢lanicama.
Sve €lanice trebaju imati mogu¢nost medunarodne razmjene pod jednakim uvjetima i pravilima

koja moraju vrijediti isto za sve u bilo kojem dijelu trgovanja (Vizjak, 2007).

Nakon Drugog svjetskog rata EU imala je znacajnu ulogu u osnutku i unapredenju trgovinskog
sustava. Osnovna zadaéa EU bila je sli¢na, gotovo ista kao i kod GATT-a. Zeljeli su ukinuti
carinske barijere te unapredivati trgovinu medu ¢lanicama. EU je oduvijek poticala da se
medunarodna trgovina odvija prema unaprijed dogovorenim i donesenim pravilima. Primjenom
takvog trgovanja pruza se posSten pristup prema vanjskim trziStima razmjene, a to rezultira
pozitivnim ué¢inkom na rast i razvoj gospodarstva zbog toga $to nerazvijene ili drzave U razvoju
imaju gotovo ista prava i mogucnosti kao i drzave koje su razvijene, odnosno koje imaju vecu
moc¢ i bogatstvo (Vizjak, 2007). EU u Svjetskoj trgovinskoj organizaciji djeluje kao subjekt te
nju zastupa odabrana Komisija, a ne drzave koje su njene €lanice. Europska unija zajedno sa
Svjetskom trgovinskom organizacijom promic¢e multilateralni okvir u svrhu trgovinskih
pregovora, a njihova je svrha dopuniti bilateralne pregovore. Trenutacni zastoji u pregovorima
1z kruga Dohe znak su da se medunarodni trgovinski sustav drasti¢no mijenja u posljednjih 15

do 20 godina. Sustav se konstantno razvija, srediSnju ulogu u tome najprije imaju novi subjekti
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i sve drzave koje su u razvoju i tranziciji. Liberalizacija trgovinskog sustava je uvelike
pridonesla drzavama u razvoju te su nakon njenog provodenja zabiljezile gospodarski rast
(Mati¢, 2016). Europska unija se zalaZe za to da se krene Sire razmisljati, a ne kao u posljednjih
par godina Sto se razmisljalo samo unutar okvira, te da se primjene inovacije u podrucjima
medunarodne trgovinske razmjene. Trenutno sve vecu vaznost imaju regulatorna pitanja, ako

ih se promatra u odnosu sa carinama.

3. INSTRUMENTI VANJSKOTRGOVINSKE POLITIKE

3.1. Glavne zna¢ajke i podjela instrumenata

Slobodan protok dobara, usluga i ljudi svjetsku proizvodnju svodi na njen maksimum, te
istodobno donosi korist svim drzavama. Svaka drzava koja je dio trgovinske razmjene namece
svoja ograni¢enja i uvjete. Nametnuti uvjeti i ogranicenja S$tete slobodnom protoku
medunarodne trgovine (Salvatore, 2013). Ograni¢enja, uvjeti 1 propisi koji se koriste u
medunarodnom trgovanju nazivaju se trgovinskom politikom. Trgovinska politika oznacava
skup ekonomsko — politickih mjera odredene drzave kojima se diskriminiraju proizvodi kojima
se trguje preko granica. Diskriminacije mogu biti protiv i u korist uvoza i izvoza te protiv stranih
radnika i investitora (Grgi¢ i Bilas, 2008). Diskriminacije protiv uvoza su: carine, kvote i
antidamping, a protiv izvoza su izvozne pristojbe. Diskriminacije koje koriste uvozu su
precijenjene valute, a one u korist izvoza su izvozne subvencije. Strani investitori se
diskriminiraju kroz kapitalne kontrole, a strani radnici kroz vize i kvalifikacijske selekcije
(Grgi¢ 1 Bilas, 2008).

Glavna podjela instrumenata trgovinske politike je na carinske i1 necarinske instrumente zastite
u trgovini. Sloboda tokova medunarodne ekonomske razmjene ograniCava se raznim
ekonomskim politikama koje djeluju kroz razne mehanizme. Djeluju kroz mehanizme cijena
Sto ukljucuje carine, prelevmane i1 avanse, zatim kroz ogranicenja koli¢ine Sto ukljucuje kvote
1 kontingente te kroz deviza ograni¢enja (Babi¢ 1 Babi¢, 2008). Odabir primjerenog instrumenta
trgovinske zastite svodi se na odabir izmedu carina 1 nekih od necarinskih ogranicenja (Grgi¢ 1

Bilas, 2008).
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Slika 1. Prikaz podjele instrumenata trgovinske politike

_ Uvozne Izvozne Pristojbe
Carine kvote subvencije za
carinjenje
INSTRUMENTI TRGOVINSKE POLITIKE
Kontrola Podrijetlo Devizna Porez na
robe robe ograni¢enja uvoz

Izvor: obrada autora prema Grgi¢, M., Bilas, V., (2008.), Medunarodna ekonomija. Zagreb:

Lares plus d.o.o.

Na slici 1. prikazana je podjela instrumenata trgovinske politike. Kao $to je 1 otprije navedeno,
glavna podjela instrumenata je na carinske i necarinske instrumente. Pod carinske instrumente
ubraja se carina kao najvazniji i najstariji carinski instrument, dok se ostali navedeni instrumenti

ubrajaju u necarinske instrumente trgovinske politike.

Potrebno je odluciti koja ¢e se trgovinska politika provoditi, ili pasivna ili aktivna, te takoder
treba li zadovoljiti postavljene kriterije zastitne politike. Zadovoljenje kriterija zastitne politike
u praksi nije Cest slucaj (Grgi¢ 1 Bilas, 2008). Neki od najvaznijih kriterija zaStitne politike su:
kvalitativni, kvantitativni, instrumentalni 1 vremenski kriteriji. Kvalitativni kriterij zaStite
odlucuje o tome koji proizvodi ili sektori se Stite. Kvantitativni kriterij odreduje visinu stope
zastite koju je potrebno uvesti (Grgi¢ 1 Bilas, 2008). Instrumentalni kriterij odlucuje kojim ¢e

kojim intenzitetom.

Uvodenje 1 primjena zastitne trgovinske politike tj. instrumenata trgovinske zastite opravdava
se kroz mnoge argumente koji mogu biti za i protiv (Grgi¢ i Bilas, 2008). Sloboda trgovanja se
u medunarodnoj razmjeni ogranicava razli¢itim razlozima, a jedan od tih razloga je i potreba za
zaStitom domacih sektora i domace zaposlenosti (Babi¢ i Babi¢, 2008). Nesavrsenost domaceg

1 medunarodnog trZiSta razlog je opravdanosti uvodenja ogranicenja u trgovinskoj razmjeni.
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Nesavrsenost trziSta dogada se uslijed nezadovoljenja Paretovog optimuma, te uslijed

monopsonistickih i monopolisti¢kih elemenata trgovanja.
Neki od glavnih argumenata za uvodenje trgovinskih ograni¢enja tj slobodne trgovine su:

e Povecanje produktivnosti prilikom proizvodnje,

e Ekonomija obujma,

e Napredak u tehnologiji,

e Sprjecavanje zagovora posebnih interesa i motiva pojedinih grupacija kroz razne mjere

ekonomske politike (Jur¢i¢ i sur., 2017).
Neki od glavnih argumenata protiv uvodenja trgovinski ogranic¢enja tj. slobodne trgovine su:

e Poticaj zaposlenosti unutar drzave domacina i ujedno zastita domace industrije,

e Sklonost utjecaju inozemnog trzista u Kriterijima slobodne razmjene,

e Zastita vlastitih interesa drzave 1 strateskih djelatnosti,

e Uvodenje carina kojima je glavna uloga prikupljanje javnih prihoda,

e _Mlada industrija“,

e Carine unaprjeduju kriterije razmjene — povecavaju cijenu proizvoda koji su skloni
izvozu ali samo uslijed velike ekonomije, odnosno one koja ima veliki znacaj na

svjetskom trzistu (Jur¢ié i sur., 2017).

3.2. Carinska trgovinska zaStita
Pod carinsku trgovinsku zastitu ubrajaju se sve zastitne mjere koje se provode u obliku carina
ili identi¢nih mjera kojim se nastoji zastititi domace gospodarstvo od inozemnog gospodarstva
(Loli¢ — Cipgi¢, 2015).
Medu glavne oblike carinske zastite ubrajaju se:

e carine,

e prelevmane,

e superprelevmane (Loli¢ — Cip&i¢, 2015).

3.2.1. Carina, prelevmani i superprelevmani

Carina je najstariji instrument vanjskotrgovinske politike. Carina ujedno predstavlja vrstu
posrednog poreza koji se naplacuje na vrijednost, koli¢inu ili na kombinaciju robe prilikom
prelaska carinske granice. Carina ¢ini razliku izmedu cijene robe koju placaju domacdi subjekti,

a to su: drzava, proizvodaci, kupci, potrosaci i trzisne (svjetske) cijene (Strahinja, 2007).
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Osnovne znacajke carina su zastita domace proizvodnje od konkurencije na inozemnom trzistu
i prikupljanje prihoda za drzavni proracun. Posto je prikupljanje prihoda za drzavni proracun
jedna od glavnih karakteristika carine ona takoder predstavlja jedan od oblika javnog prihoda
(Pertot i Sabolovi¢, 2004). Prikupljeni prihodi od carina koriste se za financiranje javnih
rashoda 1 izvozne poticaje, pri ¢emu se vecina prihoda trosi na financiranje javnih rashoda. Od
2013. godine, odnosno od ulaska Republike Hrvatske u EU prihodi od carina predstavljaju

prihode proraduna EU, a ne vise proraduna RH (Loli¢ — Cip¢i¢, 2015).

Carinska osnovica predstavlja vrijednosno — naturalnu osnovicu na koju se pridodaje carinska
stopa. Osnova na temelju koje se odreduju carine roba ili usluga mogu biti: vrijednost robe,
jedini¢na koli¢ina robe (kilogram, litra, komad i sl.) ili kombinacija vrijednosti i koli¢ine
(Strahinja, 2007). Carinska stopa predstavlja postotak sa kojim se mnozi carinska osnovica.
Umnoskom carinske osnovice i carinske stope dobiva se visina carine. Carinska stopa treba biti
u tolikoj visini da moze pokriti razliku izmedu uvozne (nize) cijene i domace (viSe) cijene.
Odnosno, carinska stopa bi trebala pokriti razliku u troskovima izmedu domace (skuplje) i
inozemne (jeftinije) proizvodnje. Sve carinske stope koje su veée od minimalne stope za cilj
imaju prikupiti sredstva za drzavni prorac¢un u sklopu javnih prihoda. Carinska tarifa je popis
carinske robe sa svim pripadaju¢im stopama, a carinska nomenklatura predstavlja popis naziva
roba. Carinska robe moze se razvrstati na vise nacina: prema abecedi, visini carine, porijeklu
proizvoda, namjeni te prema stupnju obrade (Krugman i Obstfeld, 2009). U Europi najcesce je
koristena Briselska nomenklatura, a njome se roba klasificira prema stupnju obrade. RH je od
2013. godine punopravna ¢lanica EU. Ulaskom u EU Republika Hrvatska postaje dio
zajedniCkog trziSta 1 carinske unije. S danom ulaska u EU Hrvatska je zapocela s primjenom

Zajednicke carinske tarife EU.
Glavna podjela carina je:

e prema smjeru kretanja robe,

e prema svrsi,

e prema osnovici obracuna,

e prema subjektu odlucivanja,

e prema stupnju beneficije,

e prema efektima carinske zastite,

e prema uravnotezenju domacih i inozemnih cijena (Loli¢ — Cipgié, 2015) .
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Prema smjeru kretanja carine se dijele na: uvozne, izvozne i tranzitne. Uvozne carine
obracunavaju Se na uvezena dobra, dok se izvozne carine obracunavaju na izvozna dobra. Cilj
izvoznih carina je da otezaju izvoz, odnosno da se prvo namire potrebe unutar granica drzave
domacina. U suvremenim drzavama sve su rjede izvozne subvencije zbog toga Sto se tezi
povecanju izvoza. Tranzitne carine danas se vise ne koriste, ali su predstavljale carinu koja se
naplacivala drzavi preko Cijeg se carinskog podrucja roba jedne drzave prevozila u drugu

drzavu (Strahinja, 2007).

Prema svrsi carine se dijele na: zastitne, fiskalne i1 prohibitivne. ZasStitnim carinama kao §to i
njihov naziv govori zeli se zastiti domace gospodarstvo posebice od konkurencije i inozemstva.
Zastitnim carinama zeli se smanjiti konkurentska sposobnost odredenih proizvoda u odnosu na
iste 1ili sli¢ne proizvode domace proizvodnje. Visina stope koja ¢e se primjenjivati ovisi o
odnosu cijena domaéih i inozemnih proizvoda (Loli¢-Cipéi¢, 2015). Visina carinske stope mora
biti utvrdena na taj na¢in da se njenom primjenom cijena Uvoznog proizvoda povisi minimalno
ili ¢ak iznad cijene domaceg proizvoda. Fiskalnim carinama glavni je cilj ostvarenje javnih
prihoda. Fiskalna carina uvodi se na robu koja se u drzavi uvoznici uopée ne proizvodi ili se
proizvodi u vrlo oskudnim koli¢inama. Posebice, fiskalni karakter imaju carine koje se
obracunavaju na luksuzne proizvode. Visina carinske stope i klasifikacija luksuzne potroSnje
ovise o stupnju razvoja drzave i njenom geografskom polozaju. Prema kriteriju ekonomske
razvijenosti automobili, metali, satovi, perilice rublja itd., biti ¢e kategorizirani kao luksuzna
roba, dok ¢e kriterij geografskog smjestaja odlucivati o tome hoce li istu klasifikaciju dobiti i
roba poput caja, kave, juznog voca itd. (Pertot i Sabolovi¢, 2004). Kod srednjih i
visokorazvijenih drZava stope fiskalnih carina su vrlo niske i time puno ne pridonose drzavom
proracunu. Prohibitivne carine zbog svoje visine onemogucavaju uvoz, te se pri tome uvoz

zabranjuje ekonomski.

Prema osnovici obrac¢una carine se dijele na: ad valorem, koli¢inske i kombinirane. Ad valorem
je vrsta carine koja se plac¢a i obraunava prema vrijednosti robe. Takav nain odredivanja
carine je vrlo prihvatljiv s tehnickog glediSta zbog toga $to se na temelju racuna koji se prilazu
moze utvrditi to¢na vrijednost robe (Krugman i Obstfeld, 2009). Kod koli¢inske carine prilikom
obracuna carine odreduje se relevantna koli¢inska mjera jedinice robe. Jedinica robe moze biti
komad, metar, kilogram, tona, litra, itd. Koli¢inska carina veéinom se primjenjuje za
poljoprivredne proizvode. Kombinirana carina je kombinacija ad valorem i koli¢inske carine,
primjerice, do odredene koli¢ine robe carina se placa po svakoj jedinici zasebno, a iznad nje

placa se carina na vrijednost.
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Prema subjektu odlucivanja carine se dijele na jednostrane i ugovorene. Jednostrane carine
odreduje drzava na temelju svog suvereniteta i one se odnose samo na teritorij drzave koja ih
donosi. One se mogu mijenjati i ukidati bez posebnih sporazuma i poveznica sa drugim
drzavama. Jednostavne carine u danasSnjici predstavljaju izuzetak. Ugovorene carine donose se
na temelju sporazuma (bilateralnog ili multilateralnog) izmedu suverene i1 autonomne drzave.
Takve carine se primjenjuju samo u drzavama koje su sklopile ugovor ili koje su ugovoru
pristupile naknadno (Krugman i Obstfeld, 2009). Dogovoreni uvjeti mogu se modificirati ili
potpuno ukidati takoder samo putem ugovora. Medunarodne organizacije za trgovinu (WTO),
medunarodne integracije (NAFTA, CEFTA, EU i sl.) te sudjelovanja u bilateralnim
trgovinskim sporazumima primjenjuju ugovorene carine. Unutar RH primjenjuju se ugovorene
carine zbog toga §to je RH pristupila punopravnom ¢lanstvu EU 2013. godine. Zbog toga RH

nema moguc¢nost odredivanja samostalnih carina prema tre¢im drzavama.

Prema stupnju beneficije carine se dijele na: preferencijalne, nepreferencijalne, retorzivne,
kompenzatorne i diferencijalne carine na neizravan transport. Preferencijalne carine koriste se
prilikom uvoza strane robe gdje se primjenjuje niza stopa carine od uobicajene. Na taj nain
preferira se uvoz roba od drzava prema kojima je primijenjena niZa carinska stopa.
Nepreferencijalne carine obra¢unavaju visu carinsku stopu od uobicajene. Razlozi za uvodenje
nepreferencijalnih carina mogu biti politicki ili ekonomski (Strahinja, 2007). Retorzivne carine
uvode se kao odgovor na postavljene trgovinske sankcije. Kompenzatorne carine primjenjuju
se radi povecanja redovnih carina kada drzava podrijetla pojedine vrste robe koja se uvozi
potic¢e snaznu izvoznu proizvodnju kako bi bila vodeca na svjetskom trzistu. Diferencijalne
carine na neizravan transport primjenjuju se na neizravan transport s carinskim dodatkom na
svu robu koja se prevozi brodovima, a koja je ve¢ ranije bila pretovarena u luci neke od tre¢ih
drzava (Loli¢ — Cip¢i¢, 2015).

Prema efektima carinske zaStite carine se dijele na nominalne 1 efektivne. Nominalna carina je
carinska stopa koja se primjenjuje prilikom uvoza odredene robe ili inputa (Krugman i Obstfeld,
2009). Efektivna carinska zastita je zastita gotovog proizvoda uzimajuéi u obzir carinu na
gotovi proizvod koja djeluje kao zaStita domace industrije 1 carina koja se obracunava na

poluproizvod koja iskazuje trosak proizvodnje domace industrije.

Prema uravnotezenju domacih i inozemnih cijena carine se dijele na: antidampinske,
kompenzatorne, konsolidarne 1 primazne. Antidampinsku carinu odreduje drzava uvoznica koja
primjenjuje damping. Glavna zadaca dampinga je da se uz pomoc¢ vrlo niskih cijena roba izveze
na strano trziste i time ga "0svoji”. Takvim nac¢inom trgovanja onemogucena je konkurencija
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kako stranih tako i domac¢ih proizvodaca (Loli¢ — Cip¢i¢, 2015). S toga se uvode antidampinske
carine kako bi se sprijeCilo nanoSenje Stete proizvodacima koji proizvode robu iste vrste.
Konsolidarne carine su odredene multilateralnim dogovorima. Primaznim carinama daju se

povlastice robi koja se u drzavu uvozi putem brodova.

Uvodenje carina rezultira direktnom uc¢inku povecéanja cijena uvoznih roba i proizvoda, iz tog
razloga carina poti¢e na domacu proizvodnju tj. proizvodnju unutar granica odredene drzave.
Utjecaj carina na potroSnju i1 proizvodnju unutar drzave domacina veinom se sagledava
grafickom analizom putem ravnoteznih cijena koje su iskazane bez carina i cijene uz primjenu
carinskih ograniGenja (Loli¢ — Cip¢ié, 2015). U nastavku ée biti naveden deskriptivni primjer
utjecaja carina na domacu proizvodnju. Deskriptivni primjer primijenjen je radi jednostavnijeg

1jasnijeg objasnjenja analize.

Za primjer, uzmimo pojedinu promatranu drzavu koja ima malu ekonomiju i zbog toga nema
znacajan utjecaj na medunarodnu trgovinsku razmjenu. Navedena drzava uvodi carinu ha
proizvod A. Uvodenje carine na proizvod A rezultira alokaciju proizvodnih resursa iz trenutne
proizvodnje proizvoda B u proizvodnju proizvoda A i time se stvara pogorSanje efikasnosti
proizvodnje (Strahinja, 2007). Istodobno, radi uvodena carine na proizvod A proizvodaci se
fokusiraju na proizvodnju proizvoda A iako u proizvodnji tog proizvoda nisu efikasni.
Proizvodaci povecavaju proizvodnju proizvoda A iz razloga Sto se zbog uvodenja carine na
proizvod A povecava njegova cijena na domacem trZiStu i samim time proizvodaci koji
proizvode proizvod A imaju moguénosti za povecanjem cijene tog proizvoda (Krugman i
Obstfeld, 2009). Povecanjem cijene proizvoda A na domacéem trziStu uslijed uvodenja carine
proizvodacima nudi ostvarenje veceg profita koji nije posljedica efikasnog poslovanja ve¢

carine. U konacnici, dolazi do porasta odnosa cijena u drZavi $to je glavni uzrok pada realnog

dohotka.

S gledista potrosaca, radi poskupljenja proizvoda A nastupa smanjena potro$nja tog proizvoda.
Naglo smanjenje potrosnje proizvoda A ostvaruje se kroz dva efekta: supstitucije i dohotka.
Prilikom efekta supstitucije koriStenje skupljeg proizvoda A supstituira se potroSnjom
proizvoda B kako bi zadovoljenje potreba ostalo nepromijenjeno (Loli¢ — Cip¢i¢, 2015). Kod
efekta dohotka zbog pada relativnog dohotka, smanjuje se i ukupna potrosnja. Radi toga
potrosaci prelaze na nizu drustvenu krivulju indiferencije. Kada se sagledaju svi u¢inci moguce

je zakljuciti kako carina vr$i podjelu dohotka od potrosaca prema proizvodacima.
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U cilju poticaja izvoza moguci instrument vanjskotrgovinske politike je povrat carine. Povrat
carine moze se vrsiti prema objektiviziranom sustavu i prema sustavu efektivnog povrata carine
(Strahinja, 2007). Prema objektiviziranom sustavu stopa povrata carine izraCunava se na
temelju carina koje su plac¢ene i na temelju uvoznih pristojbi za ukupni prihod 1 uvoz od te

djelatnosti. Stopa povrata carina izra¢unava se prema sljedecoj formuli:

carine + uvozne pristojbe grane A
Spc = — x 100
ukupni prihod grane A

Sustav efektivnog povrata carine oznacava povrat carine placene u stvarnosti i svih uvoznih
pristojbi. S gledista gospodarskih subjekata carinu je bolje vrSiti prema sustavu efektivnog
povrata carine. U navedenom slucaju sustav efektivnog povrata carine je prihvatljiviji iz razloga
Sto gospodarski subjekt dobiva povrat cjelokupne carine, odnosno toc¢an iznos carine koju je i
platio (Loli¢ — Cip¢&i¢, 2015). Ukoliko se vrsi objektivizirani sustav povrata carina, gospodarski
subjekt dobiva samo dio carine koja se izraCunava prema stopi povrata i ona moze i¢i u korist

ili na $tetu subjekta, ovisno o tome koliki je realan izracun stope.

Prelevman oznacava oblik dodatne carine koja se uvodi u slu¢ajevima kada carina nije dovoljna
u ostvarenju zastite, odnosno odredenih ciljeva ekonomske politike. Primjerice, prelevman se
moze uvesti u poljoprivredi kada drzava osigurava relativno visoke cijene proizvoda.
Prelevman je za razliku od carinske stope dinami¢an i ima moguénost mijenjanja u roku od
sedam dana (Andrijani¢, 2005). Ukoliko je ponuda poljoprivrednih proizvoda na domacem
trziStu veéa od potraznje, cijene poljoprivrednih proizvoda tada ¢e ostvariti tendenciju pada.
Ako na inozemnim trziStima cijene poljoprivrednih proizvoda padnu nize od cijena na
domacem trzi$tu, s ciljem sprjecavanja od inozemne konkurencije drZava moZze uz carinu uvesti

i prelevman.

Superprelevman takoder predstavlja dodatnu zaStitnu carinu. Superprelevman se dodaje na
prelevman (Krugman i Obsteld, 2009). Dakle, ukoliko carina i prelevman ne $tite dovoljno
domacu proizvodnju od inozemne konkurencije, tada se jo§ naknadno uvodi dodatna mjera

zastite superprelevman.

Osim prelevmana i superprelevmana postoje i izvancarinske pristojbe koje predstavljaju sustav
posrednih poreza. lzvancarinske pristojpe mogu se uvoditi iz dva razloga: ukoliko je
postavljena carinska zasStita nedostatna (ekonomski razlog), te ukoliko nedostaje javnih prihoda

kojima se financiraju javni rashodi (fiskalni razlog) (Loli¢ — Cip¢&i¢, 2015). lzvancarinske

22



pristojbe dijele se na: pristojbe za carinsku evidenciju, posebne pristojbe na robu koja se uvozi

te pristojbe koje sluze za izravnavanje poreznog opterecenja.

3.3. Necarinska trgovinska zastita

Necarinska trgovinska zastita predstavlja ograni¢enja slobodne trgovina, ponajvise uvoza, a da
to nisu carine. Necarinska ograni¢enja pocela su se ponajvise koristiti nakon sniZenja carina
djelovanjem GATT-a, a nesto kasnije i Svjetske trgovinske organizacije (WTO). Ogranicenja
su bila Cesto kritizirana zbog toga Sto se ne slazu s nacelima multilateralnog okvira WTO-a

(Jurci¢ 1 sur., 2017).

Necarinska ograni¢enja svrstavaju Se u tri glavne grupe. Prva grupa je usmjerena na zastitu
domaceg trzista i gospodarstva od inozemstva. Druga grupa predstavlja mjere koje se koriste i
za ostale probleme, a ne samo za one koji su usko povezani sa trgovinom, iako one svejedno
ograni¢avaju trgovinu i mjere ekonomske politike (Jurcic i sur., 2017). Posljednja, treca grupa
su mjere ekonomske politike i one se uvode radi razloga koji nisu povezani sa trgovanjem, ali

ujedno rezultiraju promjenama u vanjskoj trgovini.
Prema podjeli temeljna necarinska ogranicenja su:

e uvozne i izvozne kvote,

e izvozne subvencije,

e carinske pristojbe,

e devizna ograni¢enja,

e porez nauvoz,

e podrijetlo robe (Grgi¢ i Bilas, 2008).

Uvozne 1 izvozne kvote su instrument necarinskog trgovinskog ogranicenja putem kojeg se
ogranicava ukupna vrijednost uvoza, izvoza ili koli¢ina neke robe unutar odredenog razdoblja.
Glavni cilj izvoznih subvencija je poticati izvoz, a samim time i napredak domace proizvodnje.
Carinske pristojbe se dijele na: ad valorem (obra¢unavaju se prema vrijednosti robe), specifi¢ne
(temelje se na jedinicama robe: kom, kg, I, itd.), te kombinirane carinske pristojbe koje su
dijelom ad valorem, a dijelom specifi¢ne carine (Grgi¢ i Bilas, 2008). Devizna ograni¢enja ¢ine
propisi kojima se utvrduju ogranicenja vezana uz posjedovanje, promet i uporabu vrijednosnim
papirima i devizama. Porez na uvoz posebna je vrsta poreza koji se odnosi na uvoz proizvoda
iz odredene drzave, primjerice, na uvoz mobitela iz Vijetnama. Posljednje necarinsko

ogranicenje, podrijetlo robe sluzi za provjeru podrijetla robe (Andrijani¢, 2005). Na kvalitetu i
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cijenu pojedinih vrsta roba uvelike utjece njihovo geografsko podrijetlo, primjerice, neke od tih
roba su: kava, pamuk, vuna, duhan, i sl. Zaklju¢no, vrlo je vazno odrediti odakle potjecu

pojedine vrste roba kako bi se pravodobno mogla odrediti cijena i kvaliteta istih.

Nadalje, radi opseznosti rada, opSirnije ¢e se obraditi samo kvote i izvozne subvencije kao

najvaznija necarinska trgovinska ogranicenja.

Instrument vanjskotrgovinske politike — kvote Kkoriste se prilikom uvoza, izvoza i tranzita
proizvoda. Danas se kvote najcesce koriste prilikom uvoza te one time predstavljaju koli¢inska
i vrijednosna ograni¢enja. Kvota je znacajna po tome §to se ona neizravno odrazava na
vanjskotrgovinsku razmjenu $to se promatra sa stajaliSta koli¢ine (Salvatore, 2013). Nadalje,
nakon $to se kvote primjene prikazuje se njihov utjecaj na stvaranje cijena te formiranje ponude

i potraznje. Kvota predstavlja apsolutnu granicu i iskazuje se koli¢inski i vrijednosno.

Uvozne kvote dijele se na: opce ili globalne, posebne ili selektivne te carinske. Opce ili globalne
kvote vrijede na gotovo sav uvoz neovisno o tome iz koje drzave potjece uvozna roba. Posebne
ili selektivne kvote primjenjuju se na osnovi uvjeta. Taj uvjet primjerice, moze biti drzava
podrijetla robe koja se uvozi (Andrijani¢, 2005). Carinske kvote kao §to i sam naziv govori,
odnose se na vrijednost carina. Takoder, oznacuju do koje se maksimalne vrijednosti odredena
dobra mogu uvoziti, a da se na njih ne mora platiti uvozna carina ili da se plati, ali po znatno
nizoj carinskoj stopi. Drzave uvoznice koriste kvote kao instrument vanjskotrgovinske politike
kako bi zastitile domacu proizvodnju od inozemne. Osim same zaStite domace proizvodnje
kvote se upotrebljavaju radi smanjenja uvoza $to rezultira smanjenju deficita bilance u

trgovanju.

Uvozne kvote imaju pozitivne ali i negativne efekte svog djelovanja. Uvodenje uvoznih kvota
pozitivno rezultira na povecanje domace ponude, time se ujedno $titi domaca proizvoda. Jedan
od pozitivnih efekata uvozne kvote je 1 uravnotezenje platne bilance u sluc¢aju da se dogodi
deficit. Negativnih efekata uvozne kvote ima nesto vise. Negativni efekt uvoznih kvota je porast
domacih ali 1 uvoznih cijena, $to rezultira negativnim efektom smanjenja razmjene. Time je
smanjeno zadovoljstvo kupaca i potroSaca, ali je smanjen i prihod u proracun drzave (u slucaju
da je uvoz bio optere¢en uvoznom carinom). Takoder, jedan od negativnih efekata je 1
realokacija dohotka od potroSaca u drzavi domacina prema domacim proizvodacima te

redistribucija resursa iz nezastiéene proizvodnje ka zastiéenoj (Loli¢ — Cip¢i¢, 2015).

Uvozne kvote su svoj vrhunac dostigle nakon Drugog svjetskog rata, tog su trenutka bile vrlo

cesto koriStene u zapadnoj Europi. Nakon Drugog svjetskog rata, uvozne kvote koristile su se
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u svim industrijskim drzavama. Industrijske drzave koristile su ih kako bi zastitile domacu
poljoprivredu, takoder, koristile su ih i drzave u razvoju iz razloga $to su njima poticali
supstituciju uvoza proizvoda koji su bili proizvedeni, ali i zbog uravnotezenja platne bilance
(Salvatore, 2013). Kvote pruzaju sigurnost domac¢im poduzecima zbog toga Sto osiguravaju
odredeni postotak udjela na domadim trzistima, ali to rezultira negativnim uc¢inkom prema
inovacijama jer smanjuje motivaciju poduzeca za ulaganjem u inovaciju proizvodnih pogona
zbog znanja sigurnosti. Kvote mogu utjecati na to da se na domacem trzistu stvori monopolska
mo¢ te time cijene postaju jako visoke ¢ak i bez utjecaja konkurencije iz inozemstva koja bi
nadmasila cijenu (Grgi¢ i1 Bilas, 2008). Vlada, domaci uvoznici te strani izvoznici ostvaruju
prihod od kvota. VVlada prodaje dozvole za uvoz sve do veli¢ine koju odreduje kvota i time
ostvaruje prihod. Vlada domacim izvoznicima dijeli uvozne dozvole i oni time ostvaruju svoj
prihod. U konac¢nici, strani proizvodaci takoder kvotama ostvaruju prihod prilikom udruzivanja

u kartel, dok pritom domaci izvoznici konkuriraju izmedu sebe (Jur¢i¢ i sur., 2017).

U slucaju da drzava koja je uvoznica navodi drugu drzavu da "dobrovoljno” smanji svoj uvoz,
ali pod prijetnjom visih trgovinskih ograni¢enja tada se to naziva dobrovoljnim ograni¢enjem
uvoza. Izvoz tada ima prijetnju prema cijeloj industriji u drZzavi domacina (Salvatore, 2013).
Zbog neravnoteze koja se dogada u vanjskotrgovinskoj bilanci dogovara se posebna vrsta
selektivne kvote. Posebna vrsta selektivne kvote ukljucuje dobrovoljno ogranienje izvoza, a
ono se dogovara bilateralno. U bilateralnim razgovorima drzava koja ostvaruje deficit u
vanjskom trgovanju nastoji ostvariti “dobrovoljno” ograni¢avanje izvoza drzave koja ostvaruje
suficit. Time se izbjegava uvodenje kvota (Babi¢ i Babic¢, 2008). Efekt koli¢inskog ograni¢enja
izvoza na drzavu uvoznicu isti je kao i uéinak carina ili uvoznih kvota, ali uz ¢injenicu da renta
pripada stranoj drzavi. Zakljuéno, izvozne kvote Stetnije su za uvoznu drzavu nego li za njene

obi¢ne uvozne restrikcije (Grgi¢ 1 Bilas, 2008).

Osim uvodenja carinskih trgovinskih ograni¢enja, uvoz se moze smanjiti i domaca proizvodnja
Se moZe povecati 1 putem subvencija. Subvencije se pruZaju proizvoda¢ima, a financiraju se iz
proracuna ili putem poreza na potro$nju (Grgic¢ i Bilas, 2008). Uz dosadasnje mjere ogranicenja,

postoje i mjere poticanja.

Izvozne subvencije moguce je definirati kao izravna plac¢anja nacionalnim izvoznicima ili pak
potencijalnim izvoznicima, te kao zajmove sa vrlo povoljnim kamatnim stopama koji se pruzaju
stranim kupcima za poticanje izvoza. Izvoznim se subvencijama poticu izvoznici da izvoze §to
vise. Poticanje izvoznika na izvoz robe rezultira podizanjem domace cijene izvoznog proizvoda
s obzirom na cijene koje su prikazane na inozemnim trzistima (Salvatore, 2013). Subvencija
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ujedno kao poticaj podize cijenu za proizvodace, kupce i1 potrosace. Prilikom primjene
subvencija potroSaci ¢e htjeti troSiti manje (radi visokih cijena), dok ¢e proizvodaci vise
proizvoditi ali i vise izvoziti. U primjeni subvencija nema ograni¢enja kao kod carina, jedino
bitno ograni¢enje je drzavni proracun (Jur¢i¢ i sur., 2017). Izvozna subvencija smanjuje
potrosacev, a ujedno povecava proizvodacev boljitak, pri tome dobitak proizvodaca je znatno
veéi nego gubitak potrosaca. U konacnici, mjera izvoznih subvencija je vrlo skupa. Ako bise u
obzir uzeo cjelokupni trosak subvencija, krajnji efekt je negativan (Grgic i Bilas, 2008). Izvozne
subvencije mogu se smatrati i kao jedna vrsta dampinga. Unato¢ tome $to su subvencije ilegalne
medunarodnim sporazumom, veéina ih drzava upotrebljava. Primjerice, pojedine industrijske
drzave stranim kupcima, izvoznicima pruzaju zajmove po znatno niskim kamatnim stopama za
financiranje kupnje putem agencija. Primjer takve agencije je americka Export-Import Banka
(Salvatore, 2013).

4. ANALIZA VANJSKOTRGOVINSKE RAZMJENE RH PRIJE | NAKON ULASKA
U EUROPSKU CARINSKU UNIJU

U ovom poglavlju rada biti ¢e prikazano kretanje robne razmjene RH prije i nakon ulaska u EU.
Osim prikaza kretanja ukupne robne razmjene kroz godine, biti ¢e napravljena i analiza uvoza
I izvoza prema NKD-u (nacionalna klasifikacija djelatnosti), te na posljetku dati ¢e se prikaz
najvaznijih trgovinskih partnera. Cilj ovog poglavlja je analizirati trgovinsku robnu razmjenu
prije i nakon ulaska RH u punopravno ¢lanstvo EU, te odraz ¢lanstva na moguce promjene

unutar trgovinske razmjene.

Pojam trgovinske bilance usko je povezan uz statisticku analizu kretanja robne razmjene
odredene drzave. Trgovinska bilanca predstavlja odnos vrijednosti ukupnog uvoza i ukupnog
1zvoza promatrane drzave u odredenom vremenskom razdoblju, najceS¢e u razdoblju od jedne
godine. Podjela trgovinske bilance je na: aktivnu, pasivnu i uravnotezenu. UKoliko je vrijednost
izvoza robe veca od uvoza robe, to se naziva aktivnhom bilancom (Andrijani¢, 2012). Pasivna
bilanca oznacava stanje u kojem je vrijednost uvoza veca od izvoza. Ako je vrijednost uvoza i
izvoza izjednadena tj. ravnotezna, tada se radi o uravnotezenoj bilanci. Sve se vrste trgovinske
bilance sastavljaju na temelju statistickih podataka vanjske trgovine. Trgovinska bilanca
takoder sadrzi i strukturu uvoza i izvoza roba (npr. sirovine), a ne samo njihovu ukupnu
vrijednost (Krugman i Obstfeld, 2009).
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4.1. Robna razmjena Republike Hrvatske prije punopravnog ulaska u EU
U ovom dijelu rada biti ¢e promatrana trgovinska razmjena RH prije ulaska u punopravno
¢lanstvo EU, odnosno razdoblje od 2010. do 2012. godine (Hrvatska je 1. srpnja 2013. godine

postala punopravna ¢lanica EU).

Tablica 2. Prikaz robne razmjene RH s inozemstvom u razdoblju od 2010. — 2012. godine (u
tis. €)

Godina  1ZVOZ stopa uvoz stopa SALDO  POKRIVENOST
rasta (%) rasta (%)  ROBNE UVOZA
RAZMJENE 1ZVOZOM (%)
2010. 8905242 1827 15137011  -0,55 -6 231 769 58,8
2011. 9582161 7,6 16 281 147 7,55 -6 698 986 58,9
2012. 9628 650 0,49 16 214 395 -0,41 -6 585 745 59,4

Izvor: obrada autora prema Drzavnom zavodu za statistiku (DZS) (2012)

Prema prikazanim podatcima iz tablice 2. vidljivo je da se izvoz RH u godinama prije ulaska u
punopravno ¢lanstvo EU konstantno povecavao, a svoj vrhunac dosegao je 2012. godine kada
je iznosio 9 628 650 mil. €. Unato¢ konstantnom poveéanju izvoza, stopa rasta drasti¢no je
padala, odnosno rast se usporavao. Kod uvoza su se u prikazanim godinama dogadale Ceste
oscilacije. Znacajan pad uvoza zabiljeZen je 2010. godine, dok je u 2011. godini zabiljeZen rast
stope uvoza za ¢ak 7,55%. Pokrivenost uvoza izvozom kroz tri prikazane godine bila je na
sli€noj razini, iako je kroz godine zabiljeZen njen porast. Porast pokrivenosti uvoza izvozom
dogodio se iz razloga konstantnog rasta izvoza po znatno ve¢im stopama od uvoza, iznimka je
zabiljezena 2011. godine kada su stope uvoza i izvoza zabiljeZile sli¢an rast. Navedeni podatci
0 saldu robne razmjene prikazuju pasivnu trgovinsku bilancu RH, $to znaci da je kroz tri
promatrane godine uvoz bio znatno veci od izvoza roba. U 2012. godini zabiljezeno je smanjene

deficita radi vece stope izvoza u odnosu na uvoz.
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4.1.1. Robna razmjena RH s ekonomskim grupacijama
Tablica 3. Prikaz udjela ekonomskih grupacija u ukupnoj robnoj razmjeni RH u razdoblju
od 2010. — 2012. godine (u tis. €)

Udio u ukupnoj EU CEFTA EFTA OPEC Ostale Ostale
razmjeni (%) europske drzave
drzave
2010. Izvoz 61,1 18,7 11 3,7 4,2 11,2
Uvoz 60,2 54 2 0,6 12,4 19,5
2011. Izvoz 59,8 19,2 2,4 2,4 5,2 11
Uvoz 61,8 5,9 2 0,8 9,3 20,2
2012. Izvoz 58,2 21 1,3 18 55 12,3
Uvoz 62,5 6,1 2,5 1 9,4 18,5

Izvor: obrada autora prema Drzavnom zavodu za statistiku (DZS) (2012)

Prema prethodno prikazanoj tablici 3. uocava se kako najveéi postotci udjela u ukupnoj
razmjeni RH otpadaju na drzave ¢lanice EU 1 to u godinama prije punopravnog ¢lanstva (2010.-
2012.). U promatranom razdoblju od 2010.-2012. godine RH bila je ¢lanica CEFTE, koja je
ujedno drugi najvazniji trgovinski partner. CEFTA je drugi najvazniji trgovinski partner
posebice zbog toga S$to gotovo petina izvoza otpada na drzave ¢lanice CEFTE. Kada se
promatraju udjeli izvoza dva najvaznija trgovinska partnera (EU i CEFTA) uoc¢ava se neznatan
pad udjela izvoza EU, dok se kod CEFTE mozZe uociti blagi rast iz godine u godinu. OPEC je
tre¢i najvazniji trgovinski partner, a nakon njega slijedi EFTA. Udio izvoza u drzave OPEC-a
smanjuje iz godine u godinu, 2010. godine iznosio je 3,7%, dok 2012. godine iznosi 1,8%. U
2011. godini udio izvoza u drzave OPEC-a bio je jednak kao i u drzave EFTA-e, iznosio je
2,4%. Nakon znacajnog porasta udjela u 2011. godine, 2012. godine doslo je do znac¢ajnog pada
udjela izvoza u drzave EFTA-e. Prilikom promatranja udjela u ukupnom uvozu uocava se blagi
rast kod uvoza iz EU, te kroz godine udio uvoza pretjece udio izvoza u drzave EU u ukupnoj
razmjeni. Moze se uociti kako je udio uvoza iz drzava CEFTA-e takoder u blagom porastu,
2010. godine iznosio je 5,4%, dok u 2012. iznosi 6,1%. Istodobno, udio uvoza iz drzava
CEFTA-e trostruko je manji od izvoza. Udio uvoza u ostale europske i svjetske drzave znatno
vecdi je od izvoza. Udio uvoza iz drzava EFTA-e i OPEC-a u blagom je godi$njem porastu. 1z
navedene tablice moguce je zakljuditi kako razmjena sa EU ima najveci utjecaj na trgovinsku

bilancu RH zbog najveceg udjela u ukupnoj razmjeni.
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4.1.2. Drzave partneri u robnoj razmjeni RH

U razdoblju od 2010. do 2012. godine, odnosno prije ulaska RH u punopravno ¢lanstvo EU
najvece drzave partneri u robnoj razmjeni iz EU bile su Slovenija, Italija i Njemacka. Kroz
razdoblje 2010. godine zabiljezen je znacajan dvoznamenkasti rast izvoza u Sloveniju, Italiju i
Njemacku. PoSto Slovenija, Italija i Njemacka ¢ine viSe od 1/3 izvoznog trzista, s toga je
ukupan izvoz RH te izvoz u drzave EU takoder bio dvoznamenkast. U 2011. godini zabiljezen
je pad izvoza prema Italiji, dok se porast izvoza i dalje biljezi prema Sloveniji i Njemackoj.
Porast izvoza prema Sloveniji i Njemackoj nije bio toliko znacajan, $to prikazuje i usporeni rast
ukupnog uvoza iizvoza u EU. U 2011. godini zabiljeZen je rast uvoza u sve tri drzave u odnosu
na prethodnu 2010. godinu (Drzavni zavod za statistiku (DZS), 2010). Pad izvoza u lItaliju
zabiljezen je i u 2012. godini, takoder izvoz prema Sloveniji i Njemackoj imao je trostruko
manji rast nego prethodne 2011. godine. Trostruko manji rast unutar 2012. godine doveo je do
pada izvoza RH u drZave ¢lanice EU. Pad uvoza kroz razdoblje 2012. godine zabiljeZen je u
Slovenijiito za 5,3%, dok je u Sloveniji i Njemackoj uvoz i dalje bio blago u porastu, ali znatno

manje u odnosu na prethodnu 2011. godinu.

Najveci vanjskotrgovinski partneri izvan EU-a u podrucju izvoza bile su Srbija te Bosna 1
Hercegovina. Srbija i BiH ¢lanice su CEFTA-e te dijele granicu sa RH, s toga bilo je o¢ekivano
da su jedne od najvecih vanjskotrgovinskih partnera. Izvoz u BiH kroz godine bio je u
konstantnom porastu, a porast izvoza zabiljezen je i u Srbiji nakon 2010. godine u kojoj je bio
zabiljezen pad. U 2010. 1 2011. godini tre¢a najveca partner drzava bio je SAD 1 tada je
zabiljezena visoka stopa izvoza. U 2012. godini treca najveca partner drzava postaje Rusija
zbog toga $to se izvoz u nju povecao za gotovo 45,5% u odnosu na prethodnu, 2011. godinu.
Najvece stope uvoza zabiljeZene su iz Rusije, Kine te BiH. 1z godine u godinu zabiljeZen je sve
veci rast uvoza iz Kine 1 BiH. Nakon znacajnog pada uvoza iz Rusije u razdoblju od 2010. do
2011. godine, unutar 2012. godine zabiljezen je ponovni rast. Zaklju¢no, udio izvoza u drzave
CEFTA-e trostruko je ve¢i nego udio uvoza iz tih drzava. Udio uvoza iz tre¢ih drzava dvostruko
je ve¢i od udjela izvoza RH u tree drzave (Drzavni zavod za statistiku (DZS), 2010). BiH je
najvaznija drzava izvan EU u koju se izvozi, dok je Rusija najvaznija drZava iz koje se uvozi,

a da takoder nije Clanica EU. Nakon Rusije najvecu stopu uvoza biljeze Italija i Njemacka.

4.1.3. Robna razmjena prema djelatnostima
U 2010. godini najveéi robni izvoz zabiljezen je kod Preradivacke industrije koja je Cinila
90,9% ukupnog izvoza s godi$njim rastom od 19,6%. Udio u izvozu od 13,3% uz godisnji rast

od 78% biljezi Proizvodnja ostalih prijevoznih sredstava. Porast izvoza zabiljeZen je i kod
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Proizvodnje kemikalija i kemijskih proizvoda sa ukupnim udjelom od 7,4% te rastom za 43,7%.
Najveci postotak uvoza odnosio se na Preradivacku industriju koja je ukupno ¢inila 81,9%
uvoza uz znacajan pad od 2,2%. Znacajnom padu od 2,2% kod Preradivacke industrije
pridonesao je pad uvoza Proizvodnje strojeva i uredaja koja ¢ini 7,9% od ukupnog uvoza, a
kroz 2010. godinu biljezi pad za 24%, te Proizvodnja motornih vozila, prikolica 1 poluprikolica
koja je u 2010. godini ¢inila 4,8% ukupnog uvoza, a biljezi pad od 18,5% (Drzavni zavod za
statistiku (DZS), 2010).

U 2011. godini najve¢i dio ukupnog izvoza, 90,6% ¢inila je Preradivacka industriju, takoder
zabiljezen je rast ukupnog izvoza od 9,4% u odnosu na 2010. godinu. Najveci udio u izvozu
Cinila je Proizvodnja ostalih prijevoznih sredstava sa ukupno 11,8%, ali uz znacajan pad od
2,4%. Proizvodnja elektri€ne opreme takoder zabiljezila je rast od 5,5% u ukupnom udio od
7,3%, dok je najveci rast zabiljezila Proizvodnja metala i to ¢ak za 38,4%, odnosno 3,8% udjela
ukupnog izvoza. Vodeca u ukupnom uvozu bila je Preradivacka industrija sa 81% udjela u
ukupnom uvozu te stopom rasta od 8,6%. Velik dio udjela u ukupnom uvozu biljeze:
Proizvodnja kemikalija i kemijskih proizvoda 8,7% sa ukupnom stopom rasta od 4,4%, zatim
proizvodnja prehrambenih proizvoda sa udjelom od 7,7% te ukupnim rastom od 11,8%, te
Proizvodnja strojeva i uredaja sa ukupnim udjelom takoder od 7,7% i ukupnim rastom od 7,3%.
Proizvodnja koksa i rafiniranih naftnih proizvoda 2011. godine zabiljezila rast uvoza za 61,3%
u odnosu na 2010. godinu, a njen udio u ukupnom uvozu iznosi 6,7% (Drzavni zavod za
statistiku (DZS), 2011).

Kroz razdoblje 2012. godine Preradivacka industrija ¢inila je 89,6% ukupnog izvoza uz
zabiljeZen blagi rast od 0,5%. Najveci udio u izvozu imala je Proizvodnja koksa i rafiniranih
naftnih proizvoda 11,7% sa stopom rasta od 11,2%. Proizvodnja ostalih prijevoznih sredstava
biljezi udio 7,9% s velikim padom od 32,1%. Proizvodnja elektricne opreme imala je udio
izvoza od 7,5% s rastom od 4,7%, zatim Proizvodnja strojeva i uredaja 7% s rastom od 5,7%.
Najvecu stopu rasta biljezi Proizvodnja metala 17,6% s udjelom od 4,4%. Najve¢i udio u
ukupnom uvozu biljezi Preradivacka industrija 80,3% s blagim padom od 0,2%. Udio u uvozu
Proizvodnje prehrambenih proizvoda iznosi 8,6% uz godisnji rast od 12,4%. Proizvodnja
kemikalija 1 kemijskih proizvoda biljeZi 8,3% sa padom od 3,7%, dok je Proizvodnja ostalih
prijevoznih sredstava imala najvec¢i porast uvoza 64,2% uz stopu u ukupnom udjela uvoza od

2,8% (Drzavni zavod za statistiku (DZS), 2012).
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4.2. Robna razmjena Republike Hrvatske nakon punopravnog ulaska u EU

U ovom dijelu rada biti ¢e promatrana trgovinska razmjena RH nakon ulaska u punopravno
¢lanstvo EU, odnosno razdoblje od 2013. do 2022. godine (Hrvatska je 1. srpnja 2013. godine
postala punopravna ¢lanica EU).

Tablica 4. Prikaz robne razmjene RH s inozemstvom u razdoblju od 2010. — 2022. godine (u
tis. €)

Godina 1ZvOZz stopa uvoz stopa SALDO POKRIVENOST
rasta rasta ROBNE UVOZA
(%) (%) RAZMJENE  1ZVOZOM (%)
2010. 8905242 18,27 15137011 -0,55 -6 231 769 58,8
2011. 9582161 76 16281 147 7,55 -6 698 986 58,9
2012. 9628 650 0,49 16214395 -041 -6 585 745 59,4
2013. 9589448 -0,41 16527900 3,64 -6 938 451 58,1
2014. 10368782 8,13 17129405 3,64 -6 760 623 60,5
2015. 11527852 11,18 18482861 7,9 -6 955 009 62,4
2016. 12316569 6,84 19711866 6,65 -7 395 279 62,5
2017. 14016495 13,8 21891649 11,06 -7 874 704 64
2018. 14543427 3,76 23 747 557 8,48 -9 204 130 61,2
2019. 15226 703 4,7 24980960 5,19 -9 754 256 60,9
2020. 14899762 -2,15 22917867  -8,26 -8 018 105 65
2021. 19187681 28,78 28447605 24,13 -9 259 924 67,4
2022. 23963213 24,89 41570084 46,13 -17 606 871 57,6

Izvor: obrada autora prema DrZavnom zavodu za statistiku (DZS) (2022)

U prikazanoj tablici 4. godine u kojima je Hrvatska punopravna ¢lanica EU prikazane su
drugacije boje. Hrvatska je postala punopravnom ¢lanicom EU 01.07.2013. godine pa je prema

tome 2014. prva cjelovita godina ¢lanstva.

Prema navedenim podatcima u tablici 4. uo¢ava se usporavanje dosadasnjeg konstantnog rasta
izvoza koje je zapocelo u godinama prije ulaska u punopravno ¢lanstvo EU te se nastavilo u
prvoj godini ¢lanstva. U 2013. godini izvoz je ostao skoro pa na istoj razini kao prethodne 2012.
godine, dok je istodobno rastao uvoz po znatnoj vecoj stopi nego u godini ranije, rezultat toga

je smanjenje pokrivenosti uvoza izvozom na 58,1%. 2014. godina prva je cjelovita godina
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¢lanstva RH u EU te je zabiljeZen rast uvoza i izvoza u odnosu na prethodnu 2013. godinu. U
2014. godini stopa rasta izvoza bila je znatno veca od stope rasta uvoza, zbog toga doslo je do
smanjenja deficita robne razmjene te je rezultat toga rast stope pokrivenosti uvoza izvozom
60,5%. U 2015. godini rast uvoza i izvoza se nastavio, a kako je stopa izvoza rasla po znatno
vecoj stopi rasla je 1 ukupna pokrivenost uvoza izvozom 62,4%. U 2016. godini rast uvoza i
izvoza se usporio, a stope rasta bile su vrlo sli¢ne i zbog toga je pokrivenost uvoza izvozom
takoder ostala na skoro istoj razini kao i prethodne 2015. godine. Kroz razdoblje 2017. godine
uvoz 1 izvoz biljeZe dvoznamenkastu stopu rasta, izvoz raste po nesto vecoj stopi od 13,8%.
dok pokrivenost uvoza izvozom doseze ¢ak 64%. U 2018. godini usporen je uvoz i izvoz, ali
znacajniji je pad izvoza zbog kojeg pada i stopa pokrivenosti uvoza izvozom na 61,2%. U 20109.
godini stopa rasta iznosila je 4,7%, dok je stopa uvoza iznosila 5,19%. Stopa pokrivenosti uvoza
izvozom u 2019. godini neznatno se smanjila na 60,9%. U 2020. godini zabiljezen je drasti¢ni
pad uvoza, ali i izvoza §to je posljedica COVID-19 krize. Stopa pokrivenosti 2020. godine
povecala se na 65%. U 2021. godini smanjila su se ograni¢enja uzrokovana COVID-19 krizom
te je tada zabiljeZen nagli rast kako uvoza tako i izvoza, stopa pokrivenosti uvoza izvozom
takoder je bila u porastu 1 iznosila je 67,4%. Kroz razdoblje 2022. godine dogada se nagli rast

stope uvoza na 46,13% Sto rezultira smanjenjem pokrivenosti uvoza izvozom na 57,6%.

Nakon ulaska u punopravno ¢lanstvo EU nastavilo se povecanje deficita, uz iznimku na 2014.
godinu kada je stopa izvoza bila znatno veca od uvoza, dok je pokrivenost uvoza izvozom u

gotovo svim godinama ¢lanstva bila znatno vecéa nego prije ulaska u punopravno ¢lanstva EU.
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4.2.1. Robna razmjena RH s ekonomskim grupacijama
Tablica 5. Prikaz udjela ekonomskih grupacija u ukupnoj robnoj razmjeni RH u razdoblju
od 2010. — 2022. godine (u tis. €)

Udio u ukupnoj EU CEFTA EFTA OPEC Ostale Ostale
razmjeni (%) europske drzave
drzave
2010. Izvoz 61,1 18,7 11 3,7 4,2 11,2
Uvoz 60,2 5,4 2 0,6 12,4 19,5
2011. Izvoz 59,8 19,2 2,4 2,4 5,2 11
Uvoz 61,8 5,9 2 0,8 9,3 20,2
2012. Izvoz 58,2 21 1,3 1,8 55 12,3
Uvoz 62,5 6,1 2,5 1 9,4 18,5
2013. Izvoz 61,7 19,7 1,7 2 4,9 9,4
Uvoz 73,9 5,9 15 0,9 6,8 4.4
2014. Izvoz 63,9 20,2 1,7 2,3 4,1 7,5
Uvoz 76,4 53 1,2 1,5 6,4 8,2
2015. Izvoz 66,7 17,9 1,6 2 3,1 8,7
Uvoz 78 55 1 1,6 3,7 9,2
2016. Izvoz 66,4 16,4 1,6 2,5 3,7 9,2
Uvoz 77,2 5,9 1 1,7 2,9 10,4
2017. Izvoz 64,9 17,4 1,6 15 3,4 10,9
Uvoz 78,1 6,2 0,9 2,2 2,8 8,8
2018. Izvoz 68,7 16,9 1,8 1,7 3,1 7,8
Uvoz 78,1 6 1 2,5 3,1 9
2019. Izvoz 68,3 17,9 1,8 0,9 2,5 8,3
Uvoz 80,4 55 0,7 1,6 2,9 7,6
2020. Izvoz 69,3 16,2 1,7 0,7 4,2 7,7
Uvoz 76,6 6,7 0,7 0,7 3,8 10,9
2021. Izvoz 69,3 16,2 1,7 0,7 4,2 1,7
Uvoz 76,6 6,7 0,7 0,7 3,8 10,9
2022. Izvoz 68,6 19,2 1,6 0,8 3,8 5,8
Uvoz 70,4 7,4 0,5 0,2 3,1 17,8

Izvor: obrada autora prema Drzavnom zavodu za statistiku (DZS) (2022)

U prikazanoj tablici 5. godine u kojima je Hrvatska punopravna ¢lanica EU prikazane su
drugacije boje. Hrvatska je postala punopravnom ¢lanicom EU 01.07.2013. godine pa je prema

tome 2014. prva cjelovita godina ¢lanstva.

Prema prikazanima podatcima u tablici 5. uocava se povecanje udjela izvoza i uvoza nakon
ulaska RH u punopravno clanstvo EU. Ve¢ u prvoj godini ¢lanstva udio uvoza robe iz EU
znatno se povecao i to za 10% u odnosu na razdoblje prije punopravnog ¢lanstva. Od 2013.

godine uvoz roba iz EU ¢ini % uvoza RH. Prilikom ulaska u punopravno ¢lanstvo EU,
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Republika Hrvatska je prestala biti ¢lanica CEFTA-e. 1zlazak RH iz CEFTA-e nije imao znacaj
utjecaj na izvoz i uvoz roba, uvoz roba iz drzava ¢lanica CEFTA-e ostao je skoro pa izjednacen,
dok udio CEFTA-e u ukupnom izvozu RH biljezi blagi pad. Udio izvoza u drzave OPEC-a nije
se znaCajno mijenjao, najveca stopa nakon punopravnog ¢lanstva RH u EU zabiljezena je 2016.
godine 2,5%. Udio uvoza iz drzava OPEC-a takoder je bio u porastu sve do 2019. godine kada
se biljezi znacajan pad u odnosu na prethodnu 2018. godinu. Udio uvoza tada je pao sa 2,5% u
2018. godini na 1,6% u 2019. godini. Znacajan pad posljedica je COVID-19 krize koja je
prouzrocila posljedice na cjelokupno svjetsko gospodarstvo. Stope udjela uvoza i izvoza iz
ostalih europskih (koje nisu ¢lanice EU) te ostalih drzava u konstantnim su oscilacijama kako

prije tako i nakon ulaska RH u punopravno ¢lanstvo EU.

4.2.2. Drzave partneri u robnoj razmjeni RH

Nakon ulaska RH u punopravno ¢lanstvo EU vanjskotrgovinski partneri ostali su
nepromijenjeni. Glavni partneri iz podru¢ja EU i dalje su bile drzave: Slovenija, Italija i
Njemacka. U 2014. godini zabiljezen je porast izvoza u Italiju, dok je izvoz u Sloveniju i
Njemacku bio u konstantnom porastu. Tijekom 2014. godine RH je u Sloveniju znatno vise
izvozila nego u Njemacku, Slovenija je tada postala druga drzava izvoza RH te je udvostrucila
svoj ukupni udio u izvozu RH. U 2017. godini izvoz u Njemacku znatno je rastao, dok je u
Sloveniju bio u padu, tada Njemacka opet postaje drugo najvece izvozno trziste RH. Nakon
2013. godine RH najviSe uvozi sa trziSta Njemacke. Uvoz iz Njemacke kroz naredne godine
bio je u konstantnom rastu. Italija zauzima drugo mjesto najveceg uvoznika te je uvoz takoder
bio u porastu. Udio uvoza iz Slovenije poveéavao se nakon 2013. u odnosu na razdoblje prije
ulaska RH u EU (2010.-2012). Najveci trgovinski partneri izvan EU i dalje su bile susjedne
drzave: Srbija i BiH (Drzavni zavod za statistiku (DZS), 2013). 1zvoz u BiH prije ulaska RH u
EU biljezi konstantni rast, a nakon 2013. godine zabiljeZen je blagi pad izvoza. Tijekom 2015.
godine zabiljeZen je pad udjela izvoza u BiH koji tada postaje jednoznamenkast. Izvoz u Srbiju
je tijekom godina prije i nakon ulaska u EU bio u porastu. Od 2013. godine izvoz u Rusiju
znacajno pada, od 2015. SAD postaje trece izvozno trziste RH. Nakon 2015. godine izvoz u
SAD bio je u konstantnom porastu, 2018. godine zabiljezen je drasti¢an pad za 38%. Nakon
ulaska RH u EU, 2014. godine zabiljezen je drasti¢ni pad uvoza iz Rusije. Rusija tada prestaje
biti medu vodec¢im drzavama uvoznicama u RH. U godini nakon, 2015., Kina pretjece Rusiju i
ujedno postaje najve¢im uvoznikom RH nakon ulaska u punopravno ¢lanstvo EU. Uvoz iz Kine
tada je zabiljezio dvoznamenkasti rast. U 2014. godini uvoz iz BiH bio je u konstantnom

porastu, ali ako se sagleda rast u ukupnom uvozu ostao je isti kao i prethodne 2013. godine. Od
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2015. godine Srbija postaje jedan od najvecih uvoznika RH nakon Kine 1 BiH. Uvoz iz Srbije
kroz naredne godine bio je u konstantnom porastu, ali unato¢ tome njen udio u ukupnom uvozu
RH nije bio znacajno promijenjen. Zakljucno, nakon ulaska RH u punopravno ¢lanstvo EU
2013. godine oslabili su trgovinski odnosi medu Hrvatskom i Rusijom, dok Srbija i BiH i dalje
ostaju najvazniji trgovinski partneri izvan podrucja EU (Drzavni zavod za statistiku (DZS),

2014).

4.2.3. Robna razmjena prema djelatnostima

U 2013. godini Preradivacka industrija Cinila je 87,7% ukupnog izvoza RH, $to je pad od
znacajnih 2,8% u odnosu na prethodnu 2012. godinu. Biljezi se pad Proizvodnje koksa i
rafiniranih naftnih proizvoda za 11,3%. Proizvodnja strojeva i uredaja imala je udio od 7,6%,
dok je Proizvodnja elektriéne opreme imala udio od 7,1%. Rast izvoza zabiljeZen je kod
Proizvodnje racunala, elektronickih i opti¢kih proizvoda za 29,2% te kod Proizvodnje gotovih
metalnih proizvoda za 26,2%. Najve¢i pad izvoza imala je Proizvodnja ostalih prijevoznih
sredstava, ukupno 51,8%. U 2013. godini najve¢i dio uvoza 80,5% cCinila je Preradivacka
industrija s blagim porastom od 2,3%. Najveci udio u izvozu biljeze: Proizvodnja prehrambenih
proizvoda 9%, Proizvodnja kemikalija i kemijskih proizvoda 8,4%, te Proizvodnja strojeva i
uredaja 7,6%. Proizvodnja koze i srodnih proizvoda 57,5%, te Proizvodnja racunala,
elektronickih i opti¢kih proizvoda 20,9% tijekom 2013. biljeze najvecu stopu rasta. Proizvodnja
ostalih prijevoznih sredstava sa 55% i Proizvodnja koksa i rafiniranih naftnih proizvoda 14,6%

ostvaruju najveéi pad uvoza (Drzavni zavod za statistiku (DZS), 2013).

U 2014. godini Preradivacka industrija biljezi 87,4% izvoza uz rast od 8,6%. Najveci udio u
izvozu imali su: Proizvodnja koksa i rafiniranih proizvoda 9%, Proizvodnja strojeva i uredaja
8,1%, te Proizvodnja prehrambenih proizvoda 7,7%. Najveci rast biljezi Proizvodnja odjece
56,5% i Proizvodnja motornih vozila, prikolica i poluprikolica 55,7%. Najveéi pad izvoza imala
je Proizvodnja ostalih prijevoznih sredstava. Preradivacka industrija €inila je i najveci dio uvoza
od 84,4% s rastom od ukupno 10%. Najvec¢i udio u uvozu imala je Proizvodnja prehrambenih
proizvoda 9,5% 1 Proizvodnja kemikalija i kemijskih proizvoda 8%. Najveci porast uvoza u
odnosu na prethodnu, 2013. godinu imala je Proizvodnja odje¢e 70,5% (Drzavni zavod za

statistiku (DZS), 2014).

Osim Preradivacke industrije koja je u 2015. godini ¢inila 87,9% izvoza (rast 11,6%), najveci
udio u izvozu biljeZe: Proizvodnja koksa 1 rafiniranih proizvoda 9%, zatim, Proizvodnja
strojeva 1 uredaja 8,1%, te Proizvodnja prehrambenih proizvoda 7,7%. Najveci rast biljezi
Proizvodnja odjece za 56,5% i Proizvodnja motornih vozila, prikolica i poluprikolica za ukupno
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55,7%. Najve¢i pad izvoza biljezi Proizvodnja ostalih prijevoznih sredstava 38,8%.
Preradivacka industrija takoder je Cinila najveci dio uvoza, 84,8% sa stopom rasta od 10%.
Najveci udio u uvozu RH u 2015. imale su Proizvodnja prehrambenih proizvoda 9,5% i
Proizvodnja kemikalija 1 kemijskih proizvoda 8%. Najvec¢i porat uvoza imala je Proizvodnja

odjece, 70,5% (Drzavni zavod za statistiku (DZS), 2015).

U 2016. godini Preradivacka industrija ostvaruje kontinuirani porast izvoza od 6,9%, njenu
ukupno sudjelovanje u izvozu iznosilo je 88,9%. Najveéi doprinos porastu izvoza 55,1%
ostvarila je Proizvodnja osnovnih farmaceutskih proizvoda i farmaceutskih pripravaka. Utjecaj
na povecanje ukupnog izvoza imala je i Proizvodnja gotovih metalnih proizvoda, osim strojeva
i opreme, s ukupnim udjelom od 7,6% i porastom izvoza za gotovo 20%. Povecanju uvoza u
2016. godini pridonijela je Preradivacka industrija s ukupnim udjelom 87,9% u ukupnom
uvozu, porast od 7,7%. Proizvodnja osnovnih farmaceutskih proizvoda i farmaceutskih
pripravaka kao i1 kod izvoza, najviSe je pridonijela i poveéanju uvoza, s porastom od 47.3%.
Osim Proizvodnje osnovnih farmaceutskih proizvoda i farmaceutskih pripravaka, uvozu je
znatno pridonijela i Proizvodnja motornih vozila, prikolica i poluprikolica s porastom uvoza od
24,5% (Drzavni zavod za statistiku (DZS), 2016).

U 2017. godini Preradivacka industrija 1 dalje biljezi porast od 13% u ukupnom izvozu i time
¢ini najvedi utjecaj na porast ukupnog izvoza RH. Svojim doprinosom na povecanje ukupnog
izvoza RH pridonijele su i Proizvodnja koksa i rafiniranih naftnih proizvoda s porastom od
40%, te zatim, Proizvodnja osnovnih farmaceutskih proizvoda i farmaceutskih pripravaka s
ukupnim udjelom od 8% i porastom od 27%. U porastu uvoza takoder je najvise pridonijela
Preradivacka industrija, s ukupnim udjelom od 87% 1 znatnim porastom od 9%. Ostala
preradivacka industrija 3% 1 Proizvodnja metala s ukupnim udjelom od 6% 1 znacajnim
porastom od 17% znatno su pridonijele povecanju uvoza u 2017. godini (Drzavni zavod za
statistiku (DZS), 2017).

Preradivacka industrija je 1 u 2018. godini ostvarila blagi porast izvoza za 4% 1 time je Cinila
90% udjela ukupnog izvoza RH. Najvec¢i doprinos porastu u ukupnom izvozu s ukupno 18%
imala je i Proizvodnja koksa i rafiniranih naftnih proizvoda, kao dio Preradivacke industrije.
Znacajan utjecaj imala je i Proizvodnja motornih vozila, prikolica i poluprikolica s ukupnim
udjelom od 5% i porastom izvoza za 22%. U 2018. godini porastu uvoza takoder najvise je
doprinijela Preradivacka industrija, s ukupnim udjelom u uvozu od 87% te povecanjem uvoza
za 8% u odnosu na prethodnu, 2017. godinu. Kao dio Preradivacke industrije, Proizvodnja
motornih vozila, prikolica i poluprikolica s udjelom od 8% u ukupnom uvozu najvise je
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pridonijela povecanju uvoza za 18%. Svojim doprinosom na povecanje uvoza imala je i
Proizvodnja kemikalija i kemijskih proizvoda s ukupnim udjelom od 8% i porastom za 13%
(Drzavni zavod za statistiku (DZS), 2018).

U 2019. godini Preradivacka industrija biljezi porast od 5,1% i time je ¢inila 90,2% udjela
ukupnog izvoza RH. Najvecu stopu rasta 34,4% izvoza imala je Proizvodnja ostalih prijevoznih
sredstava i time ¢ini 3,4% udjela ukupnog izvoza. Osim Proizvodnje ostalih prijevoznih
sredstava, stopu rasta izvoza biljeZze i Proizvodnja motornih vozila, prikolica i poluprikolica za
27,1%, zatim, Proizvodnja osnovnih farmaceutskih proizvoda i farmaceutskih pripravaka za
12,2%, Proizvodnja kemikalija i kemijskih proizvoda za 7,5%, te Proizvodnja racunala,
elektronic¢kih i optic¢kih sklopova 3,4%. Najvecu stopu pada izvoza za 10,3% ostvarila je
Proizvodnja koksa i rafiniranih naftnih proizvoda. Najve¢i udio uvoza u 2019. godini imala je
Preradivacka industrija sa 89,2% udjela i 7,9% rasta u odnosu na prethodnu 2018. godinu.
Najvecu stopu rasta uvoza biljezi Proizvodnja koksa i rafiniranihnaftnih proizvoda za 25,7%,
zatim, Proizvodnja ostalih prijevoznih sredstava 32,6%, Proizvodnja osnovnih farmaceutskih
proizvoda i farmaceutskih pripravaka 13,5% te Proizvodnja motornih vozila za 10,4% (Drzavni
zavod za statistiku (DZS), 2019).

U 2020. godini uslijed pandemije COVID-19 uslijedio je drasti¢an pad stopa izvoza i uvoza.
Stopa izvoza Preradivacke industrije bila je u padu za 6,9% sa ukupnim udjelom od 85,9%.
Najvecu stopu pada izvoza biljeZi Proizvodnja koksa i rafiniranih naftnih proizvoda 46,9%,
zatim, Proizvodnja ostalih prijevoznih sredstava 26,6%, Proizvodnja motornih vozila, prikolica
i poluprikolica 21%, te Proizvodnja kemikalija i kemijskih proizvoda 4,6%. Stopu rasta izvoza
biljezi Proizvodnja racunala, elektronickih i optickih sklopova za 3,3%, te Proizvodnja
osnovnih farmaceutskih proizvoda i farmaceutskih pripravaka za 1,8%. Kao $to je prethodno
navedeno u 2020. godini zabiljezen je i pad stope uvoza. Preradivacka industrija biljezi pad
stope uvoza za 6,7% 1 time ¢ini 91% udija ukupnog uvoza. Najvecu stopu pada biljezi
Proizvodnja koksa i rafiniranih naftnih proizvoda za 41,6%, zatim, Proizvodnja motornih vozila
29,2%, Proizvodnja metala za 4,6% te, Proizvodnja racunala, elektronickih i optickih sklopova
za 3,6%. Najvecu stopu rasta uvoza biljezi Proizvodnja osnovnih farmaceutskih proizvoda i
farmaceutskih pripravaka za 22,9% s ukupnim udiom uvoza od 7,4%. Porast uvoza Proizvodnje
osnovnih farmaceutskih proizvoda i farmaceutskih pripravaka rezultat je COVID-19 pandemije
(Drzavni zavod za statistiku (DZS), 2020).

U 2021. godini nakon oporavka od COVID-19 krize stope izvoza i uvoza bile su u porastu.
Preradivacka industrija biljezi stopu rasta od 20,8% i time ¢ini 80,6% udjela u ukupnom izvozu
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RH. Najvecu stopu porasta imala je Proizvodnja koksa i rafiniranih naftnih proizvoda za 60,9%,
zatim, Proizvodnja metala za 48,5% te Proizvodnja ostalih prijevoznih sredstava za 41,5%.
Stopu pada izvoza biljezi Proizvodnja motornih vozila za 4,7% i Proizvodnja osnovnih
farmaceutskih proizvoda i farmaceutskih pripravaka za 4,6%. U 2021. godini Preradivacka
industrija biljezi rast uvoza za 18,7% s ukupnim udjelom od 87,1%. Najvecu stopu uvoza u
2021. godini biljezi Proizvodnja koksa i rafiniranih naftnih proizvoda za 73,8%, zatim,
Proizvodnja metala 53,7%. Stopu pada uvoza biljezi Proizvodnja ostalih prijevoznih sredstava
za ukupno 29,1% i Proizvodnja osnovnih farmaceutskih proizvoda i farmaceutskih pripravaka
za 3,9% (Drzavni zavod za statistiku (DZS), 2021).

U 2022. godini Preradivacka industrija biljezi stopu rasta izvoza za 21,3% u odnosu na
prethodnu 2021. godinu 1 time ¢ini 78,2% ukupnog udjela. Najvecu stopu rasta izvoza biljezi
Proizvodnja koksa i rafiniranih naftnih proizvoda za 70,2%, zatim, Proizvodnja metala 26,9%,
Proizvodnja kemikalija i kemijskih proizvoda za 11,9%, Proizvodnje racunala, elektronic¢kih i
optickih proizvoda za 9,8% te Proizvodnja osnovnih farmaceutskih proizvoda i farmaceutskih
pripravaka za 4,6%. Stopu rasta uvoza biljezi Preradivacka industrija za 31,9% S ukupnim
udjelom od 78,6%,. Najvecu stopu rasta uvoza biljezi Proizvodnja koksa i rafiniranih naftnih
proizvoda za 155,1% sa stopom udjela 78,6%. Porast stope uvoza biljeze jo§ i Proizvodnja
ostalih prijevoznih sredstava za 81,7%, zatim, Proizvodnja metala za 36,1%, Proizvodnja
motornih vozila za 25,2%, Proizvodnja kemikalija i kemijskih proizvoda za 24,3%, Proizvodnja
raCunala, elektronic¢kih i optickih sklopova za 18,7% te Proizvodnja osnovnih farmaceutskih

proizvoda i farmaceutskih pripravaka za 9,9%. (Drzavni zavod za statistiku (DZS), 2022).
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5. ZAKLJUCAK
Ovim zavrsnim radom pruzen je teoretski prikaz u temeljne znacajke vanjske trgovine i
instrumente trgovinske politike s posebnim naglaskom na analizu vanjskotrgovinske razmjene

Republike Hrvatske prije i nakon ulaska u punopravno ¢lanstvo EU.

Vanjska trgovina obuhvada sveukupnu razmjenu materijalnih i nematerijalnih dobara medu
drzavama koje sudjeluju u trgovinskoj razmjeni. Moguce ju je podijeliti prema uzem i Sirem
smislu trgovanja. Trgovinska razmjena koja se odvija na domacem trziStu unutar granica
odredene drzave znatno pridonosi razvoju proizvodnih pogona i nacionalnog gospodarstva.
Razvoj proizvodnih pogona i razvoj nacionalnog gospodarstva znatno je utjecao na poveéanje
razmjene raznolike robe medu drzavama koje sudjeluju u vanjskoj trgovinskoj razmjeni.
Razmjena dobara i usluga kod pojedinih naroda smatra se vjekovnom praksom. Vjekovna
praksa trgovanja stara je isto koliko i ljudska povijest. Medutim, medunarodna razmjena odnosi
se na razmjenu dobara i usluga izmedu razli¢itih drzava, a objasnjenja i izvjestaji u svezi takve
razmjene zapo€inju tek nakon uspona moderne nacionalne drzave, tj. krajem europskog
srednjeg vijeka. Najstarija gledista teorije koja se vezu uz vanjsko trgovinsku razmjenu potjecu
iz doba merkantilizma, iz perioda od XVII. do XVIIL stolje¢a. U pocetcima 20. stoljeca drzave
su zbog sve vece trgovinske razmjene ulazile u medusobne grupacije. To je dovelo do potrebe
osnutka mreze kojom bi se raznim regulativama ujednacili i olaksali trgovinski odnosi. 1947.
godine donesen je Op¢i sporazum o carinama i trgovini. Daljnjim razvitkom medunarodne
trgovine od trgovine dobara i proizvoda prema trgovanju uslugama i idejama GATT je
preobrazen u Svjetsku trgovinsku organizaciju (WTO). Slobodan protok dobara, usluga i ljudi
svjetsku proizvodnju svodi na njen maksimum, te istodobno donosi korist svim drzavama.
Ogranicenja, uvjeti i propisi koji se koriste u medunarodnom trgovanju nazivaju se trgovinskom
politikom, a njena glavna podjela je na carinska i necarinska ograni¢enja. Od dana ulaska RH
u punopravno ¢lanstvo EU, vanjskotrgovinska razmjena RH bila je u znatnom porastu, osim
2019. godine kada je nastupila pandemija COVID-19 koja je negativno utjecala na cjelokupno
svjetsko gospodarstvo. Pristupom u carinsku uniju RH oslobodena je pla¢anja carina prilikom
trgovanja sa drzavama c¢lanicama EU. Prema izradenoj analizi u posljednjem dijelu rada
Preradivacka industrija biljezi najveu stopu rast uvoza i izvoza te najvecu stopu udjela u
ukupnom uvozu i izvozu od 2013. do 2022. godine. Najvec¢i doprinos porasta u ukupnom izvozu
imala je Proizvodnja koksa i rafiniranih naftnih proizvoda, kao dio Preradivacke industrije.

Ostale proizvodnje ve¢inom su bile u konstantnim oscilacijama iako ih ve¢ina rezultira rastom.
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