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Sazetak

U ovom radu istrazivali su se izazovi poslovanja malih i srednjih poduzeéa, s ciljem
suoCavanja s istim te time boljom prilagodbom na njih. Kako danas postoje brojne
mogucnosti, postoje 1 barijere koje otezavaju normalni poslovni proces. Prilikom izrade rada,
zakljueno je kako mala i srednja poduzeéa imaju brojne izazove, od kojih se najvise
izdvajaju administrativni i financijski. Administrativni, kao glavni izazov, moguce je rijesiti
pojednostavljivanjem propisa, eliminiranjem nepotrebnih uredbi te naporom europske unije i
uskladivanjem sa zemljama ¢lanicama. Financijski, pak, bi se rijeSio boljim educiranjem o

postoje¢im nacinima financiranja te nizim kamatnim stopama na zaduzivanje.

Kljuéne rijeci: mala i srednja poduzeéa, MSP, Europska unija, poduzetniStvo,

gospodarstvo



Summary

In this thesis numerous business challenges of small and medium enterprises were analysed
with the purpose of dealing with them and consequently adjust to them. Although today
numerous possibilities exist, there are also barriers that make normal business process more
difficult. As a result of the research for this thesis, the conclusion was drawn that SMEs have
a number of challenges, of which administrative and financial challenges arose as the most
conspicuous. The administrative challenges, being the main ones, can be solved by easing the
regulations and eliminating the unnecessary ones, with the effort from the European Union
and the harmonization of member states. Financial one, on the other side, can be solved

through better education and lower interest rates.

Key words: small and medium enterprises, SMEs, European Union, entrepreneurship,

economy
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1. Uvod

1.1. Predmeti cilj rada

Predmet ovog diplomskog rada jest ,Jlzazovi poslovanja malih i srednjih poduzeca u
Europskoj uniji®. Izazovi u poslovanju malih i srednjih poduzeca u Europskoj uniji, veoma
su aktualni na globalnoj razini, a tako i u samoj Europskoj uniji koja brojne poticaje upravo
izdvaja za poduzetniStvo. Budu¢i da su mala i srednja poduzeéa zastupljena sa 99,8% u
Europskoj uniji te da se pozicioniraju u dvije tre¢ine ukupno zaposlenih, to ukazuje na
vaznost ovog podrucja. U vrijeme toliko mnogo izvora i oblika financiranja bitno je znati
koji se izvori najvise koriste i1 zasto te Sto je mudro izbjegavati. Osim financiranja, zahtjevi
politike, administracije, kao i1 problem s pruzenim informacijama, takoder stvaraju izazov

u otvaranju, kao i u vodenju malih i srednjih poduzeca.

Cilj ovog rada jest istraziti izazove poslovanja malih i srednjih poduzeca te utvrditi na koji
nacin bi se isti trebali prilagoditi trendovima danasnjice, kako bi opstali na trziStu. Upravo
zbog ve¢ navedenih brzorastucih promjena s kojima smo suoceni, vazno je istraziti s kojim
se sve izazovima susrec¢u mala i srednja poduzeca, kako bi se dobio jasan uvid o stanju na
trziStu te suoCavanju s istima. Ocekivani stru¢ni doprinos rada jest definiranje utjecaja
pojedinih elemenata koji su uvjeti za uspjesno odvijanje poslovanja malih i srednjih

poduzeca unutar Europske unije.

1.2. Izvori podataka i metode istrazivanja

Izvori podataka koriSteni pri izradi rada primarno su znanstveni i stru¢ni radovi iz podrucja
upravljanja malim 1 srednjim poduze¢ima te prouCavanja istih. Nezaobilazan su izvor
informacija 1 godiSnji izvjeStaji europske komisije koji pribliZavaju stanje na trZiStu.
Metode istrazivanja koje ¢e se koristiti su metoda zaklju¢ivanja, deduktivna metoda, kroz
koju ¢e se provesti metode analize, sinteze, generalizacije 1 specijalizacije te statisticka

metoda, kao neizostavna.

1.3. Struktura rada
Kroz ovaj diplomski rad proZeta je tematika malih 1 srednjih poduzeca, njihova uloga u
Europskoj uniji, kao 1 u Hrvatskoj te izazovi poslovanja istih. Klju¢no je istraZivanje

upravo provedeno na temelju izazova u poslovanja MSP-ova.



Rad je podijeljen na 5 poglavlja. Prvo poglavlje obuhvaca predmet i cilj rada, izvore

podataka, kao i metode istrazivanja te strukturu rada.

Drugo se poglavlje bavi odredenjem pojma malih i srednjih poduzeca, kao i ulogom i

znacCajem istih, u Europskoj uniji i Republici Hrvatskoj.

U tre¢em su poglavlju navedene i objasnjene mogucénosti financiranja malih 1 srednjih

poduzeca, sukladno financijskoj strukturi te s obzirom na izvore i rok dospijeca.

U cetvrtom su dijelu prikazane prilike i prijetnje malih i srednjih poduzeéa u Europskoj
uniji.

Peto je poglavlje zakljuc¢ak rada na temelju provedenih metoda istrazivanja.

Nakon zakljucka, slijedi popis izvora, slika, grafova i tablica, navedenih u radu te na kraju

Zivotopis autora.



2. Odredenje i vaznost malih i srednjih poduzeéa

2.1. Odredenje pojma malih i srednjih poduzeca

»Kategorijom mikro, malih i srednjih poduze¢a (MSP) obuhvacaju se poduzeca koja imaju
manje od 250 zaposlenih i ¢iji godi$nji promet ne premasSuje 50 milijuna Eura i/ili ¢ija
ukupna godisnja bilanca ne premasuje 43 milijuna Eura.” (Izvadak iz ¢lanka 2. Priloga
Uredbi 2003/361/EZ). Unato¢ ovom definiranju pojma malih i srednjih poduzeca,

utvrdivanje jeli poduzeée MSP, ovisi o nekoliko koraka koji ¢e se objasniti u nastavku.

Prvi je korak utvrdivanje smatra li se subjekt poduzec¢em. Poduzece je ,,svaki subjekt koji
se bavi ekonomskom djelatnoS¢u, bez obzira na njegov pravni oblik. To ukljucuje,
posebno, samozaposlene osobe i obiteljske poduzetnike koji se bave obrtom ili drugim
djelatnostima te partnerstva ili udruzenja koja se redovno bave ekonomskom djelatnoséu.*
(HGK, 2017, str. 1). Iz dane definicije zaklju¢ujemo kako je naglasak na ekonomskoj
djelatnosti, a ne na pravnom obliku.

Drugi je korak provjera tri kriterija: broj zaposlenika, godi$nji promet i ukupna godiSnja
bilanca. Pod MSP spadaju poduzeca koja imaju manje od 250 zaposlenih i ¢iji godiSnji
promet ne premasuje 50 milijuna Eura, kao ni godiSnja bilanca 43 milijuna Eura.

(Europska komisija, 2015, str. 10)

Slika 1: Broj zaposlenika, godisnji promet i ukupna godiSnja bilanca

Izvor: Europska komisija (2015) Vodic za korisnike o definiciji malih i srednjih
poduzeéa.Luxemburg:Europska unija. Dostupno na: https://strukturnifondovi.hr/wp-
content/uploads/2017/06/Vodiczakorisnikeodefinicijimalihisrednjihpoduzeca.pdf  (izrada
autora)
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Od ova tri kriterija, mora se zadovoljiti kriterij broja zaposlenika, a druga dva se mogu
birati, ili jedan ili drugi, ovisno o prirodi poduzeca. Primjerice, ukoliko je poduzece u
sektoru trgovine i distribucije, ono ostvaruje veéi promet od proizvodnog poduzeca te se u
tom slucaju treba osvrnuti na visinu prometa, a ne bilancu. Ovim pristupom se omogucuje

pravi¢no postupanje prema razli¢itim poduze¢ima, odnosno razli¢itoj prirodi posla.

S obzirom na navedene kriterije, razlikuju se tri veli¢ine poduzeca: mikro, malo i srednje

poduzeée (Europska komisija, 2015, str. 11) §to je prikazano na slici 2.

Slika 2: Tri vrste poduzec¢a prema kriterijima

Kategorija
poduzeca

Srednje <50 milijuna <43 milijuna
poduzece EUR EUR

, <10 milijuna <10 milijuna
Malo poduzece EUR EUR

<2 milijuna EUR | <2 milijuna EUR

Izvor: Europska komisija, 2015., str. 11 (izrada autora)

U odnosu na 1996. godinu, definicija o mikro, malim i srednjim poduzefima se
modernizirala, gdje se je znacajnije povisio financijski kriterij, $to je razlog poveéane
inflacije, kao 1 povecane produktivnosti rada, dok je kriterij broja zaposlenih ostao isti. U
1996. godini nije postojala definicija o mikro poduze¢ima, malo poduzece se smatralo do 7
milijuna eura prihoda, a srednje do 40 milijuna eura. (Vrhovec-Zohar i Klopotan, 2014, str.

444)
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Razlog promijeni definicije lezi u tome da Europska unija zeli povecati efikasnost MSP-
ova jer ona ¢ine 99% svih poduzeca u Europskoj uniji, o ¢emu ¢e se vise govoriti u idu¢em

poglavlju. (Vrhovec-Zohar i Klopotan, 2014, str. 444)

Nove definicije posljedica su razgovora medu ¢lanicama Europske unije, a razlog tomu je
lakSe prilagodavanje programa za MSP-ove kako bi se sve viSe potaknulo poduzetniStvo te

stimuliranje suradnje medu MSP-ovima.

Mala i srednja poduzeéa veéinom posluju unutar svog gospodarstva. Neovisno o tome,
odgovorni su zakonodavstvu EU-a u viSe podrucja, kao S§to su oporezivanje, trziSno
natjecanje 1 pravo drustava te time doprinose ukupnom nacionalnom dohotku. (Vrhovec-

Zohar i Klopotan, 2014, str. 444)

2.2. Uloga malih i srednjih poduzeca u Europskoj uniji

Kao §to je ve¢ spomenuto, sektor malih i srednjih poduzeéa ima veliki znacaj u jednom
gospodarstvu, a tako i u gospodarstvima Europske unije. Ovaj sektor doprinosi Europskoj
uniji u ekonomskom rastu, stvaranju novih radnih mjesta, ekonomskoj i socijalnoj koheziji

te konkurentnosti kroz internacionalizaciju i inovativnost. (Vukovi¢, 2012, str. 27)

Jo§ od velike financijske 1 ekonomske krize, MSP-ovi su igrali glavnu ulogu u oporavku
gospodarstava unutar Europske unije. Zbog katastrofalnih posljedica na poduzeca svih
vrsta, oporavak koji je zapoceo 2010., joS se uvijek nastavlja. Izmedu 2008. 1 2017., broj
MSP-ova se povetao za skoro 14%, primarno mikro poduzeca. U skladu s tim,
nefinancijska su poduzeca stvorila 47% nove dodane vrijednosti izmedu 2008. 1 2017. te su

ujedno 1 povecala zaposlenost za 52% unutar tog sektora. (Europska komisija, 2019, pp. 8 )

Europska se ekonomija, kao 1 strategija ,,Europa 2020.“ temelje na kapitalizaciji
potencijala MSP-ova. Konkretno ova strategija ima za cilj postizanje pametnog, odrzivog i
konkurentnog ekonomskog rasta. Ona doti¢e podrucja zaposSljavanja, inovacija,

obrazovanja, siromastva i1 druga. (Stojanovi¢, Mrvica Madarac, 1 Glavota, 2016, str. 163)

Mala 1 srednja poduzeca u medunarodnom okruzenju, koji se temelji na kontinuiranim
strukturalnim promjenama i na rastu¢em pritisku konkurentnosti, postaju sve vazniji
kreatori radnih mjesta, kao 1 klju¢ni igraci lokalnog i regionalnog prosperiteta. (Ionescu,

Cornescu, & Druica, 2011, pp. 55-56)

Cinjenica da zaposljavaju 100 milijuna ljudi te da stvaraju vise od polovice europskog

BDP-a govori o tome kako MSP-ovi imaju klju¢nu ulogu u gospodarstvu Europske unije.
12



Osim $to zaposljavaju i stvaraju novu vrijednost za gospodarstvo, MSP-ovi su zasluzni za
sve odrzivije 1 digitalizirano gospodarstvo, koje je posljedica njihovih brojnih inovacija i
zalaganja koja vode do konkurentnosti i blagostanja u Europi. Kroz svoje djelovanje, MSP-
ovi pronalaze inovativna rjeSenja za brojna pitanju od velike vaznosti kao $to su: klimatske
promjene, ucinkovitost resursa i socijalna kohezija. Neosporivo je koliko su neophodni za
europsko gospodarstvo. (Europska komisija, 2020, str. 1, preuzeto s: https://eur-
lex.curopa.eu/legal-content/HR/ALL/?uri=CELEX:52020DC0103 )

Stvaranje stabilne poslovne klime najveca je podrska MSP-ovima. Europska povelja za
mala poduzeca je pozvala zemlje ¢lanice da podrze MSP-ove kroz 10 podrucja, uzimajuci

u obzir sve potrebe malih poduzeca: (Mandysova, 2010, pp. 72-73)
1. Edukacija i trening o poduzetnistvu
2. Jeftiniji i brzi pocetak (,,start up*)
3. Efikasnije zakonodavstvo i regulativa
4. Dostupnost ucenja potrebnih vjestina
5. Poboljsavanje online pristupa
6. Internacionalizacija
7. Oporezivanje i financiranje
8. Jacanje tehnoloskih kapaciteta malih poduzeca
9. Uspjesni e-poslovni modeli
10. Efektivnije zastupanje interesa malih poduzeca na razini Unije 1 nacionalnoj razini

Europska unija, kao cjelina i njezine zemlje ¢lanice, odlucit ¢e o buduénosti i prosperitetu
zajednice. Budu¢i da MSP-ovi rade u razli¢itim nacionalnim i lokalnim okruZenjima te su
razli¢iti sami po sebi, politika zajednice si treba osvijestiti tu razliCitost te primijeniti

politiku koja je upravo u skladu s tim. (Ionescu et al., 2011, pp. 56)

S obzirom da su mala i srednja poduzeca temelj gospodarstva EU, koje se natjece na
europskom trziStu, bitan segment odnosi se na internacionalizaciju, ili medunarodnu

razmjenu. (Vukovié, 2012, str. 35)

U svrhu ispitivanja stupnja internacionalizacije, istrazivanje provedeno na 9480 poduzeca

pokazalo je kako su najcesc¢i oblici internacionalizacije izvoz i uvoz, dok su tehnoloska i
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proizvodna suradnja rjede koriSteni oblici. Najmanje koriSteni oblik je investiranje u

inozemstvu. (Vukovi¢, 2012, str. 36)

Prema navedenom istrazivanju, glavne prepreke internacionalizaciji su: (Vukovi¢, 2012,

str. 37)

e C(ijena proizvoda/usluge 1 visoki troSak plasiranja proizvoda na medunarodno
trziste
e Manjak kapitala, bitnih informacija, izostanak prikladne institucionalne potpore,

troSkovi i poteskoce regulative vezane uz transport.

Bitno je napomenuti kako je manja veli¢ina poduzeca izloZenija sve ve¢im preprekama. .

(Vukovi¢, 2012, str. 37)

Cinjenica da zaposljavaju 100 milijuna ljudi te da stvaraju vise od polovice europskog
BDP-a govori o tome kako MSP-ovi imaju klju¢nu ulogu u gospodarstvu Europske unije.
Osim §$to zapoSljavaju i stvaraju novu vrijednost za gospodarstvo, MSP-ovi su zasluzni za
sve odrzivije i digitalizirano gospodarstvo, koje je posljedica njihovih brojnih inovacija i
zalaganja koja vode do konkurentnosti i blagostanja u Europi. Kroz svoje djelovanje, MSP-
ovi pronalaze inovativna rjeSenja za brojna pitanju od velike vaznosti kao Sto su: klimatske
promjene, ucinkovitost resursa i socijalna kohezija. Neosporivo je koliko su neophodni za
europsko gospodarstvo. (Europska komisija, 2020, pp. 1, preuzeto s: https://eur-
lex.europa.eu/legal-content/HR/ALL/?uri=CELEX:52020DC0103 )

Prema vrsti djelatnosti, polovica MSP-ova je unutar usluZznog sektora, Cetvrtina unutar
trgovine, 14% ih je u gradevini te su 9% njih proizvodna poduzeca. (Europska komisija,

2019, pp. 8)
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Graf 1: Udio MSP-ova prema vrsti djelatnosti

Manufacturing Construction ™ Trade M Services

Izvor: Europska komisija, 2019, pp 8 (izrada autora)

Glavnu ulogu u oporavku MSP-ova, imao je izvoz, koji je narastao za 20% nakon 2012.
Od ukupnih europskih izvoznih dobara, 88% njih dolazi od MSP-ova. Za rast izvoza nakon
ekonomske krize, najvise je zasluzan porast potraznje unutar same Europske unije te izvoz

dobara izmedu zemalja Clanica, viSe nego izvan granica Unije. (Europska komisija, 2019,
pp. 9)

Mikro poduzeca su najvec¢i segment MSP-ova u svim zemljama ¢lanicama, s udjelom od
82% u Njemackoj te 97,4% u Estoniji, u 2018. Mala poduzec¢a predstavljaju vise od 10%
svih poduzeca u nefinancijskom sektoru, u samo tri zemlje ¢lanice (Austrija: 10,9% od
svih poduzeca, Njemacka: 15,1% 1 Luxembourg 10,1%). U samo pet zemalja ¢lanica
(Austrija: 1,6% svi poduzec¢a, Njemacka: 2,4%, Danska i Luxembourg: 1,9% i Rumunjska:
1,8%), srednje velikih poduzeca je 1,5% od svih poduzeca u nefinancijskom sektoru.

(Europska komisija, 2019, pp. 63)
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Graf 2: Udio mikro, malih i srednjih poduzec¢a u EU-28 i zemljama ¢lanicama u 2018.

EL {a7.4%)
SKI97.2%)
PL (96.1%)
7 [96.0%)
ML (95.6%)
FR(95.5%)
BT [95.4%)
IT (94.93)
S1{94.7%)
ES {94.7%)
BE(94.6%)
SE(94.6%)
HU (9d.13%)
LT (93.1%)
MT (93.15%)
EU-28 (93.0%]
Y (92.9%)
IE (51.9%)
BG (91.8%)
LV (91.6%)
EE(91.3%)
F1{90.9%)
HR. (90.9%)
UK (90.0%)
ROH{85.4%)
DK (88.2%)
LU (87.5%)
AT (87.1%)
DE (82.0%)

#0.00% 82.00% B4.00% #6.00% B8.00% 90.00% 92.00% 94.00% 96.00% 98.00% 100.00%

® Micro SMEs B SmallSMEs B Medium SMEs Large enterprises

Izvor: Europska komisija, 2019 (Preuzeto 18.6.2021.)

Prihodi MSP-ova u nekim zemljama EU-a, kao $to su Francuska, Njemacka, Poljska,
Spanjolska i UK su se pozitivno razvijali u 2018. U usporedbi s prethodnom 2017.
godinom, veéina, njih 88% je izvijestilo o stabilnom i rastu¢em prihodu. Cak 44% njih je
zabiljezilo rast prihoda, barem 5%. Njih 9% je zabiljezZilo rast od vise od 10%. Suprotno
tome, manje od 12% ih je zabiljezilo pad prihoda. (Abel-Koch, Al Obaidi, El Kasmi,
Acevedo, & Morin, 2019, str. 11)

Vecina MSP-ova ostvaruje dio svog prihoda izvana. U 2018. godini, oko 58% MSP-ova je
bilo aktivno na stranom trZiStu, gdje je u Njemackoj ta aktivnost bila 45%, dok je u
Spanjolskoj bila ¢ak 72%. Poduzeéa koja imaju veéu tendenciju biti aktivna vani su
proizvodna, kao i ve¢i MSP-ovi. Kod proizvodnih poduzeca taj je udio iznosio 77%, a kod
ve¢ih MSP-ova 65%. (Abel-Koch et al., 2019, pp. 11)

MSP-ovi koji djeluju globalno uglavnom su uspjesniji od svojih konkurenata koji posluju
isklju¢ivo na domacem trziStu. 52% MSP-ova koji posluju globalno su 2018. zabiljezili
rast svojih prihoda od 5% ili vise. Samo 35% MSP-ova koji posluyju iskljucivo na

domacem trziStu su ostvarili takav rast prihoda. (Abel-Koch et al., 2019, pp. 11)
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Isto vrijedi i za inovativne MSP-ove. Dok je 50% njih ostvarilo rast prihoda za 5% ili vise, tek 27%

MSP-ova koji nisu inovativni, su bili tako uspjesni. (Abel-Koch et al., 2019, pp. 12)

Graf 3: Udio MSP-ova prema rastu prihoda

Udio MSP-ova prema rastu prihoda
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Izvor: Abel-Koch et al., 2019, pp. 12 (izrada autora)

2.3. Znacaj malih i srednjih poduzeca u Republici Hrvatskoj

»Zakon o poticanju razvoja malog gospodarstva prepoznaje subjekte malog gospodarstva
u vidu fizickih i pravnih osoba, uz uvjet da samostalno i trajno obavljaju dopustene
djelatnosti s ciljem ostvarivanja dobiti. Kada se promatra kriterij veli¢ine, isti zakon
razlikuje mikro, male i srednje subjekte kao subjekte gospodarstva.“ (Knezevi¢ 1 Has,

2018, str. 167)

Hrvatska je pozicionirana kao zemlja u razvoju, koju sukladno tome karakterizira niska
razina ekonomskog, politi¢kog i socijalnog razvoja. Navedeno upravo i predstavlja njezine

glavne prepreke razvoju poduzetniStva, a time i gospodarstva. (Mornar, 2019, str. 11)
Globalizacija je nacin putem kojeg se mogu ostvariti veée i brze promjene u podrucju
tehnologije, financija 1 komunikacija. Kako bi gospodarstvo ojacalo, nuzno je ulagati u

prometnu, energetsku i okoliSnu infrastrukturu, kao i1 u stjecanje vjeStina, istrazivanje te

inovacije. (Mornar, 2019, str. 11)
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Upravo je globalizacija, kao 1 brzi razvitak moderne tehnologije doveo sve ve¢em pristupu
internacionalizaciji poslovanja. S obzirom da je Hrvatska mala gospodarstvo, ovakav
pristup internacionalizaciji od presudne je vaznosti za mala i srednja poduzeca jer je to
najée$c¢e jedini na¢in njihova §irenja i razvitka, a tako i gospodarstva u cjelini. (Skrti¢ i

Mikié¢, 20009, str. 291)

Medutim, da bi se poduzecéa otvorila vanjskom trzistu, potreban je dobar motiv koji nije
samo profitabilne naravi. Za ulazak na vanjsko trziSte potrebno je imati visi cilj, poput,
teznje za samoostvarenjem, samodokazivanjem 1 stvaranjem. S druge strane, osnovni
motiv malih 1 srednjih poduzeca jest iskoriStavanje ekonomije obujma u procesu
internacionalizacije, ¢ime bi im se olakSao pristup ve¢em broju trzista i dobavljaca. To bi
rezultiralo minimiziranju tro§kova te u kona¢nici dovelo do veée konkurentnosti. (Skrtié i

Miki¢, 2009, str. 294)

Osim navedenih koristi, postoji 1 niz izazova koji zahvacaju svakog onog koji pristupa
stranom trziStu. Neki od njih su kulturne razlicitosti te politicki, ekonomski i pravni uvjeti.
Ukoliko se zele plasirati na stranom trzistu, ponudaci moraju ,,osluskivati* zelje i potrebe

»stranih® potrosaca te se asimilirati. (gkrtié 1 Miki¢, 2009, str. 306)

Rezultati empirijskog istrazivanja u okviru hrvatskih malih i srednjih poduzeca, iznosi
kako su osnovne prepreke internacionalizaciji visoke cijene proizvoda/usluga te
nedovoljna znanja, vjeStine 1 sposobnosti zaposlenika. To govori kako je u hrvatskim
poduzec¢ima potrebno povecati ekonomsku ucinkovitost, a ujedno 1 kompetencije
zaposlenih, a posebice menadZera. Da je produktivnost poslovanja hrvatskih poduzeca
mala, govori Cinjenica kako je produktivnost slovenskih MSP-ova dvostruko veca od

hrvatskih. (Skrti¢ i Miki¢, 2009, str. 303)

Izvoz u Republici Hrvatskoj godinama je glavna tema razgovora o razvitku gospodarstva.
Drzavne institucije Cesto iznose podatke o rastu izvoza, gdje ekonomski analiticari s druge
strane, naglaSavaju konstantni nedostatak pokrivenosti uvoza izvozom te isticu

neprimjerenu strukturu izvoza. (Skrti¢ i Miki¢, 2009, str. 296)

Kao §to je ve¢ spomenuto, mikro, mala i srednja poduze¢a imaju glavnu ulogu u razvoju
nekog gospodarstva, tako i gospodarstva Hrvatske. Ovisno o nekom gospodarstvu,
razlikuju se zakonodavni i institucionalni okviri koji definiraju spomenuta poduzec¢a. Osim

razlika, imaju 1 zajednicke karakteristike, gdje se na primjer vlasni¢kim kapitalom ne trguje
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na organiziranom trzistu kapitala te da je Cesto cilj poslovanja odrzavanje i obavljanje

obiteljskog posla. (Ploh, 2017, str. 80)

Stanje MSP-ova u hrvatskom gospodarstvu analizirat ¢e se na temelju dostupnih podataka

1z izvjestaja 2020. godine.

Gospodarstvo Republike Hrvatske ima izrazito stabilnu strukturu. Vezano uz udio MSP-
ova u broju poduzeca u Hrvatskoj, on je kao i kod veéine drugih zemalja 99,7%. Prema
podacima iz 2020. godine, ukupan broj poduzeca u 2019. je porastao za 3,9% u odnosu na
2018., a sve to ukazuje na pozitivan trend rasta broja poduzec¢a u Hrvatskoj. Unato¢
pozitivnom trendu rasta, 2019. ipak ima opadajucu krivulju rasta jer je 2018. zabiljezila
vedi rast, nego 2019. i to za ¢ak 9,2%. No, promatranjem petogodisnjeg razdoblja, od
2015. do 2019. godine, zamjecuje se rast broja poduzeéa za 27,9%. Vidljivo na tablici 1.

(Cepor, 2020, str. 7, preuzeto s : http://www.cepor.hr/publikacijepolicy-

dokumentiprezentacije/izvijesce-o-malim-i-srednjim-poduzecima/)

Tablica 1: Struktura poduzeéa s obzirom na veli¢inu

2015. 2016. 2017. 2018. 2019.
Broj Broj Broj Broj Broj %
subjekata subjekata subjekata subjekata subjekata
Sektor
malhi 106.221 114.1564 19.752 130.757 135.890
srednjih
poduzeca
Mikro 99,7 99,7 99,7 99,7 99,7
=2 105.029 112.809 118.352 129.259 134,365
poduzeca
S 1192 1.347 1.400 1.498 1525
poduzeca
Velika
, 348 03 27 03 329 03 360 03 370 03
poduzeca

Ukupno 106.569 100 114.483 100 120.081 100 131.117 100 136.260 100

Izvor: Cepor, 2020

Samo od MSP-ova u Hrvatskoj je 74,3% u ukupnom broju zaposlenih u svim poslovnim
subjektima u Hrvatskoj. U odnosu na 2018. godinu, znacajan pomak ogleda se u povecanju
zaposlenosti na razini mikro poduzeca, ¢ak 12%, dok je na razini malih poduzeca taj rast
za 4,8%. Za razliku od mikro i malih poduzeca, srednja poduzeca ostvarila su pad broja

zaposlenih za 0,6%, kao 1 velika za 4,3%. Vidljivo u tablici 2. (Cepor, 2020, str. §)
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Tablica 2: Veli¢ina poduzeca i zaposlenost, ukupan prihod i zaposlenost

Ekonomski
kriterij
valorizacije
sektora

Broj zaposlenih
Zaposlenost
(udio)*

Ukupan prihad
(mil. kn)

Ukupan prihad
(udio)

lzvoz
(mil. kn)

lzvoz
(udio)

Mikro
2018.

255.819

27,2%

102.094

13,6%

10.432

7,1%

2019.

286.603

29.6%

126.003

15,8%

12.379

8.2%

Mala
2018.

238.392

25,4%

172.766

23,0%

29.671

20,2%

Izvor: Cepor, 2020

2019.

2469826

25,8%

189.187

23,8%

31.064

20,5%

Veli€ina poduzeéa

Srednja
2018. 2019.
184278  183.189
19.6% 18,9%
161.166  165.172
21,4% 20,7%
37.874 36.739
25,7% 24,3%

Velika
2018.

261.465

27,8%

315.134

42,0%

69.205

47,0%

2019.

250.158

25,8%

315.765

39,7%

71.273

47,1%

Dok s jedne strane mikro poduzeca ostvaruju najveci rast u podrucju zaposlenosti, s druge

strane ona ostvaruju najmanje udjele u ukupnim prihodima, 15,8% 1 u ukupnom izvozu,

8,2%. 1z toga se moze zakljuciti kako mikro poduzeca nisu aktivna na vanjskom trzistu te

kako imaju nizu razinu konkurentnosti. Nije ni ¢udno kako veéa poduzeca ostvaruju

najveci udio u ukupnim prihodima i izvozu, 47,1%. (Cepor, 2020, str. 8)

Mikro, mala i srednja poduzeca su ostvarila 60,3% ukupnog prihoda, u 2019. godini, na

razini Hrvatske. Na mikro razini taj je prihod porastao za 23,4%, kod malih poduzeca a

9,5%, kod srednjih za 2,5%, a kod velikih najmanje, za 0,2%. Na grafu je prikazana

ukupna zaposlenost, prihod i izvoz prema veli¢ini poduzeéa u 2019. godini. (Cepor, 2020,

str. 8)
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Graf 4: Ukupna zaposlenost, prihod i izvoz prema veli€ini poduzeéa u 2019.

godini

Izvor: Cepor, 2020 (izrada autora)

Mikro, mala 1 srednja poduzeca su 2019. godine ukupno izvozila 52,9% u ukupnom izvozu
Hrvatske, $to se ne razlikuje previse u odnosu na 2018. godinu. Na razini mikro poduzeca,
izvoz se povecao za 18,7%, malih poduzeca za 4,7%, srednjih se smanjio u odnosu na

prethodnu godinu za 3%, a velikih se povecao za 3%. (Cepor, 2020, str. 9)

Prosjecan broj zaposlenika na mikro i maloj razini bio je 4 zaposlenika po poduzecu, $to je
veée u odnosu na prethodnu godinu gdje je taj broj bio 3,8. Promatrajuc¢i razdoblje od
2015. do 2019. godine, vidljivo je da je kod mikro 1 malih poduzeéa rast produktivnosti u
kontinuitetu. Internacionalna konkurentnost i dalje ne jaca, s obzirom da je rast ukupnih
prihoda po zaposlenom od 12,5%, zajedno sa malim brojem inovacija nedostatan. (Cepor,

2020, str. 9)
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Tablica 3: Prosje€an broj zaposlenih i produktivhost u mikro i malim

poduzec¢ima

Broj mikro Broj zaposlenih ProSJeEnl‘brOJ Ukupan U.kupan
. . . SR . zaposlenih u . prihod po
Godina i malih u mikro i malim o . prihod (u
; o mikro i malim . zaposlenom
poduzeca poduzecima = mil. kn)
poduzecima (u kn)
2015. 105.029 432.934 4,1 226.110 522.273
2016. 112.809 455.670 4 236.495 519.005
2017. 118.352 472.619 4 255.691 541.009
2018. 129.259 494211 38 274.860 556.159
2019. 134.365 536.429 4 315.190 587.570

Izvor: Cepor, 2020

Na temelju analiziranih varijabli i1 dalje se potvrduje vaznost MSP-ova kao klju¢nog aktera
u gospodarstvu, bilo u podrucju zaposlenosti, izvoza ili prihoda. Prema tome, razumljivo je
kako se drzava treba ukljuciti u cijeli proces poslovanja MSP-ova, od poticanja na
otvaranje istih do ostanka u ovom sektoru gospodarstva. (Kristo, 2011, str. 142) Upravo tu
drzava ima klju¢nu ulogu stvoriti poticajno institucionalno okruzenje koje bi, umjesto da je
prepreka, bilo olakotna okolnost u poslovanju MSP-ova. (Grgié, Bilas, i Franc, 2010, str.

73)

Za razliku od Europske unije, gdje su MSP-ovi okosnica gospodarstva, u Hrvatskoj je
uspjeh postati 1 opstati poduzetnikom. Osim izazova koji zahvacaju gospodarstva Europske
unije, gospodarstvo Hrvatske jo§ k tome 1 zahvaca problem korupcije, slaba koordinacija
nacionalnih politika za poticanje poduzetniStva, neuravnoteZen razvoj regionalnih jedinica
te generalno manjak profitabilnosti hrvatskih poduzeca na razini MSP-ova. (Vrhovec

Zohar i Klopotan, 2014, str. 446)
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3. Moguénosti financiranja malih i srednjih poduzeca

3.1. Financijska struktura europskih malih i srednjih poduzeéa

Kapital je bitna odrednica funkcioniranja nekog poduzeca. Bez kapitala nema ni
poslovanja. Kako bi neko poduzeée funkcioniralo potrebno je prikupiti kapital. Upravo se

tu javlja izazov od kuda prikupiti i koliko. Sto je kapital veéi, to su i moguénosti vece.

Ve¢i kapital MSP-ova doveo bi do smanjenja rizika ulaganja te bi poduze¢ima omogucio
lak$i pristup vanjskom financiranju. Prema podacima Europske komisije, u vanjskim
izvorima financiranja naj¢eS¢e su koriStena prekoracenja, bankovni krediti, leasing i
faktoring. Od ostalih izvora, kapital se joS prikuplja od vanjskih ulagaca i subvencija.

(Ayadi et al., 2009, pp. 65)

Dostupnost se kapitala malim i srednjim poduzec¢ima razlikuje medu razli¢itim zemljama i
po razli¢itim veli¢inama poduzeéa. Neke se europske zemlje manje oslanjaju na vlastiti
kapital, poput Njemacke, Italije i Austrije, dok se Francuska, Belgija, Spanjolska i Portugal
viSe oslanjaju na vlastiti kapital, s udjelom oko 39% do 42% u ukupnoj bilanci.
Objasnjenje ovome lezi u specifinostima oporezivanja, financijskog sustava i pravnog

sustava neke zemlje. (Ayadi et al., 2009, pp. 65)

Sa strane potencijalnih investitora, kod MSP-ova se primjec¢uje veliko odstupanje u
likvidnosti. Za razliku od dionica velikih javno drzanih dioni¢kih druStava gdje se
likvidnost podrazumijeva, kod malih poduzeca ta je likvidnost fikcija. Odstupanje u
likvidnosti odnosi se 1 na troSak kapitala, izvor financiranja 1 likvidnost malih 1 velikih

poduzeca. (Orsag i Dedi, 2011, str. 324)

Nelikvidnost dionica malih privatnih poduzefa snazno provocira mogucnost primjene
tehnika odluc¢ivanja na njihove kapitalne projekte. TroSak kapitala odreduje se prema
trziSnoj vrijednosti instrumenata financiranja poduzeca, €iji je proces sloZen 1 zahtjevan.
To odredenje moze biti 1 upitno jer se moze dogoditi da trziSne vrijednosti tih instrumenata

nisu dostupne. (Orsag i Dedi, 2011, str. 325)

Osim na troSak kapitala, nelikvidnost dionica malih poduzeca cesto se reflektira na
skucenost njihovih izvora financiranja, za razliku od raS¢lanjenosti kod dionickih drustava.
Upravo iz tog razloga su mala poduzeca Cesto usredotoCena na samofinanciranje te

dodatno bankovno zaduzivanje ili drugih institucija. (Orsag i Dedi, 2011, str. 325)
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Nelikvidnost instrumenata financiranja i skuCenost izvora malih poduzec¢a za rezultat ima
imaju 1 razlicitu likvidnost poslovanja. Tako je likvidnost, kao i solventnost glavni izazov
poslovanja i upravljanja malim poduzeéima te njihovom financiranju. Specifi¢nost njihova
financiranja ogleda se u znatnom koriStenju teku¢ih obveza, §to ukazuje na to kako se
politika neto obrtnog kapitala razlikuje kod malih poduze¢a u odnosu na ona velika kod

kojih se kapital pribavlja uz najnize troskove. (Orsag i Dedi, 2011, str. 325)

Financiranje poduzetnicke aktivnosti klju¢no je za razvitak MSP-ova. Sukladno tome,
bitan je 1 pristup tom financiranju koji uvelike utjeCe na otvaranje ili na sam opstanak
poduzeca. Prema istrazivanju Europske unije, objavljenom 2016. godine, utvrdeno je kako
je taj pristup financiranju glavni problem za 9% MSP-ova, unutar EU-a. (Europska

komisija, 2017, str. 1)

Taj se problem smanjio 2016., u odnosu na 2009. godinu gdje je taj postotak MSP-ova s
poteskocama u financiranju bio 16%. Kada bi se unutar EU-a izdvojile zemlje ¢lanice koje
imaju najveci problem s tim, onda bi to bile Grcka 1 Cipar, ¢ak 24% u obje zemlje. Da je to
prisutan problem izvijestila su i mikro poduzec¢a, ¢ak 10% njih, kao i nova brzorastuca

poduzeéa. (Europska komisija, 2017, str. 1)

Najzastupljeniji su izravni izvori vanjskog financiranja, a to su kreditne linije, bankovni
krediti 1 leasing. Nasuprot tome, financiranje vlasnickim kapitalom karakteristicno je za

brzorastu¢a poduzeca, kao 1 novoosnovana, $to je prikazano na slici 3.
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Slika 3: Vanjski izvori financiranja malih i srednjih poduzeéa
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Izvor: Europska komisija, 2015 (Preuzeto 1.6.2021.)
Kako bi se postigla raznolikost financiranja MSP-ova, pokrenuta je Inicijativa unije trziSta
kapitala. Ona se provodi na nacin da se svake godine objavljuju informativni ¢lanci o Aktu
o malom poduzetni$tvu, ¢ime se postiZze educiranje i informiranje MSP-ova. (Europska

komisija, 2017, str. 2)

Osim $to koristi samim MSP-ovima, ta inicijativa u svojim informativnim ¢lancima mjeri
uspjesnost svake zemlje Clanice kroz deset podrucja, izmedu ostalog kojih je jedno pristup

financiranju MSP-ova. (Europska komisija, 2017, str. 3)

U odnosu na druge financijske sustave, financijsku strukturu europskih poduzeca

karakterizira visoko zaduZivanje i snazna ovisnost o bankama.

Prema istrazivanjima Orbis baze podataka, veliki udio europskih poduzeca se uopce ni ne
zaduzuje, ali kada to ¢ini, onda se dosta visoko zaduzuje, ¢ak 40% za MSP-ove, a za veca
poduzeéa nesto manje, 36%. Zaduzenost medu zemljama dosta varira, Sto ukazuje na
heterogenost. Objasnjenje za tu razliku lezi u razliitom institucionalnom i financijskom

okruZzenju. Na temelju analiza, $to je veci porez na dobit to je vece 1 zaduzivanje. Isto tako,
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Sto je efikasniji pravni sustav to je veci pristup kreditiranju, kao i sam iznos. (Ciani, Finaldi

Russo, and Vacca, 2015, pp. 4)

Budu¢i da postoje veliki strukturni nedostatci u pogledu pristupa nebankovnom vanjskom
financiranju, MSP-ovi se dosta oslanjaju na bankarsko zaduzivanje. Mala se poduzeca teze
mogu zaduzivati zbog relativno vecih fiksnih troSkova uvrStenja 1 manje fleksibilnosti
prema vanjskim ulaga¢ima. Izmedu 2010. i 2014., udio zaduZzivanja europskih
nefinancijskih poduzeca kod banaka bio je oko 43%, 10 postotnih bodova vise nego u
SAD-u. Udio se krece od 33% u Francuskoj i u UK, dakle u razvijenijim trziStima kapitala,

do 65% u Italiji. (Ciani et al., 2015, pp. 5)

U odnosu na razdoblje od 2010. do 2014., razdoblje od 2014. do 2019. godine ukazuje na
opadajuce financiranje iz bankovnih zajmova, koje je lagano naraslo 2020. godine, zbog

pandemije. (Europska komisija, 2020, pp. 126)

MSP-ovi za razliku od ve¢ih poduzeca imaju manje poZeljne financijske uvjete. Umjesto
da se veli¢ina ponude zajma prilagodi veli¢ini poduzeca, u razdoblju 2002. do 2015.
godine, kamatne stope na nove zajmove za MSP-ove su bile 1,1,% vece, nego na vece
zajmove. Razlog tomu je ve¢i rizik koji kreditori snose kada pruzaju zajmove manjim

poduze¢ima koji nemaju dovoljno jamstvo za vrac¢anje duga. (Ciani et al., 2015, pp. 5)

Veliko zaduZivanje 1 visoke kamatne stope koje MSP-ovi izdvajaju za vanjsko
zaduzivanje, utjeCu na velike troSkove na dobit prije kamata, poreza 1 amortizacije
(EBITDA). Na toliki udio financijskih troSkova na EBITDA djelomi¢no utjece 1 sastav
MSP-ovih obveza. Udio kratkoro¢nih zajmova koji su skuplji svih zajmova, predstavlja
Siroki raspon vrijednosti izmedu europskih zemalja, dosezuéi visoke razine u Spanjolskoj,

poduzeca. (Ciani et al., 2015, pp. 6)
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Slika 4: EBITDA
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Opcenito govoreci, stanje vezano uz financiranje europskih MSP-ova se pogorSalo u
zadnjih par godina. MSP-ovi sve ¢eS¢e prijavljuju pogorSanje prometa, -44% 1 profita, -
45%, a pandemija Covid-19 je uvelike utjecala na to. Kamate su se pogorsale u 2020., za
5%, troSkovi rada takoder za 5%, Sto je opet bilo znatno manje nego pogorSanje
zabiljezeno 2019. godine. Europski MSP-ovi objavljuju manje poboljSanja, nego
pogorsanja u fiksnim investicijama, zalihama i obrtnom kapitalu te broju zaposlenih. Veci
broj MSP-ova prijavio je kako se omjer duga i imovine pogor$ao, za 8%. (Europska

komisija, 2020, pp. 125)

Sve u svemu, velika poduzeca ¢e manje vjerojatnije prijaviti pogorSanje, nego poboljsanje,
kao Sto to MSP-ovi cCine. Isto tako i gazele i brzorastuéa poduzeca ne prijavljuju

pogorsanja u toj mjeri.

3.2. Financiranje malih i srednjih poduzec¢a s obzirom na
izvore

Izvori financiranja dijele se prema roku dospijeca i s obzirom na izvore. U ovom poglavlju

razradit ¢e se financiranje s obzirom na izvore.
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S obzirom na izvore financiranja razlikuje se vanjsko i1 unutarnje financiranje. Pod
unutarnje financiranje bi ulazile uplate vlasnika, amortizacija, akumulirana dobit i naplata
glavnice dugoro¢nih plasmana. S druge strane, pod vanjsko financiranje bi spadali krediti,
faktoring, leasing i1 financijska sredstva odobrena na temelju projekata ministarstva u

Hrvatskoj ili projekata Europske unije. (Knezevi¢ 1 Has, 2018, str. 168)

Vanjsko financiranje MSP-ova jo§ obuhvaca banke, poduzetnicki kapital, skupno
financiranje, poslovne andele, sekuritizaciju, leasing, mikrofinanciranje 1 trziSta

korporativnih obveznica. (Europska komisija, 2017, str. 6-7)

Grubisi¢ Seba iznosi kako je pristup izvorima financiranja MSP-ova usko povezan s
troSkovima financiranja, ostvarenim financijskim rezultatima, vrsti poslovanja kojom se
poduzetnik bavi te instrumentima osiguranja od strane poduzetnika. (Grubisi¢ Seba, 2016,

str. 185)

Nije potrebno naglasiti kako su banke najveci financijski posrednici u svim drzavama
¢lanicama. Prema dostupnim podacima, u 2016. godini zabiljeZeno je smanjenje kamatnih
stopa, kao 1 veca dostupnost bankovnog financiranja za MSP-ove. Unato¢ smanjenju
kamatnih stopa, povecéali su se beskamatni troSkovi financiranja i zahtjeva u pogledu

kolaterala. (Europska komisija, 2017, str. 5)

Takoder, dugorocno se bankovno kreditiranje privatnog sektora povezuje sa sporim
ekonomskim rastom, a posebno usporedujuci s burzom te se usporava ekonomski rast vise

nego Sto to ¢ine obveznice. (Clerc, 2015, pp. 93)

Kao $to je ve¢ spomenuto, manja i inovativna poduzeca imaju vece poteskoce u pristupu
bankovnim kreditima. Stopa odbijanja projekata ne znaci nuZno da je projekt ekonomski
neodrZiv, ve¢ ovisi o tome jesu li standardi trenutno grubi, ili ublaZeni. Na slici 5 moze se
vidjeti kako Grcka ima najmanji broj podnesenih zahtjeva, a tako 1 prihvacenih. Sve je to
posljedica straha od odbijanja koji sprjecava pristup kreditiranju. Ista ta stopa odobravanja
zahtjeva MSP-ova, porasla je 2014. godine sa 60% na 70%, 2016. godine, $to moZe
ukazivati na ublazene standarde. S druge strane, bitno je napomenuti kako su u nekim
zemljama Clanicama EU-a, primjerice Grckoj, Litvi, Latviji 1 Nizozemskoj, stope odbijanja

1 dalje visoke. Navedeno je prikazano na slici 5. (Europska komisija, 2017, str. 5)
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Slika 5: Stopa odobrenih bankovnih kredita
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Izvor:https://ec.europa.eu/info/sites/default/files/file_import/european-semester_thematic-
factsheet_small-medium-enterprises-access-finance hr.pdf (Preuzeto: 20.5.2021.)

Osim bankovnog kreditiranja, poduzetnic¢ki kapital isto je bitan izvor financiranja, a
najviSe ga koriste inovativna i visokorizi¢na poduzeca. Medutim, s obzirom na veli¢inu
trziSta, poduzetnicki kapital se koristi kao izvor financiranja u samo nekim vrstama MSP-
ova. Poduzetnicki kapital je najaktivniji na najrazvijenijim trZiStima, zemlje Beneluksa,
nordijske zemlje i velike zemlje Glanice EU-a. Od zemalja je najrazvijeniji u Svedskoj,
Finskoj, Irskoj i Ujedinjenom Kraljevstvu. U fondove poduzetnickog kapitala najvise ulazu
osiguravajuca drustva i mirovinski fondovi. (Europska komisija, 2017, str. 6) Na slici 6 su

prikazane lokacije portfeljnog drustva.
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Slika 6: Ulaganja poduzetni¢kog kapitala u % BDP-a

Izvor: https://ec.europa.eu/info/sites/default/files/file import/european-semester thematic-
factsheet_small-medium-enterprises-access-finance hr.pdf (Preuzeto: 5.6.2021.)

Novi izvor financiranja predstavlja skupno financiranje (crowdfunding) koje djeluje na
nac¢in da ima otvorene pozive javnosti, naj¢eS¢e putem interneta, gdje se poziva na
donaciju ili nov€ani doprinos, a za zamjenu se dobije nagrada, omogucuje prednarudzba
proizvoda, kreditiranje ili ulaganje. Takvu kampanju skupnog financiranja moze pokrenuti
bilo koja vrsta organizacije. Postoje procjene koje govore kako je 2015. godine
alternativno financiranje putem internetskog trzista, u koje izmedu ostalog spada i1 skupno
financiranje, poraslo za 92% 1 dostiglo 5431 milijun eura. Tu se izdvaja Ujedinjeno

Kraljevstvo, kao najvece trziSte. (Europska komisija, 2017, str. 6)

Od privatnih pojedinaca izdvajaju se poslovni andeli koji se svrstavaju u venture capital
fondove. U odnosu na uvrijeZzene financijske sustave, postoje znacajne razlike u
financiranju putem poslovnih andela. Poslovni andeli se definiraju kao fizicke osobe ¢ija se
vrijednost ogleda u vidu posjedovanja vlastitog kapitala i bogatog poslovnog iskustva, kao
1 specificnog znanja vezanog za podrucje djelovanja odredenog projekta. (Roncevi¢, 2008,

str. 119)

Oni djeluju na nacin da ulazu u nova i rastuca privatna poduzeca, bilo kao pojedinci, ili dio
sindikata. Poslovni andeli ulaZzu svoj nov¢ani, kao i ljudski kapital, putem svojih znanja,
vjestina i iskustva. Osim toga, nude i svoju Siroku paletu kontakata ¢ime olakSavaju novim

poduzec¢ima pocetak poslovanja. Da poslovni andeli imaju veliku ulogu u gospodarstvu,
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govori Cinjenica kako u mnogim zemljama ¢ine Cak drugi najveéi izvor vanjskog
financiranja u novim poduze¢ima, nakon obiteljskih i rodbinskih veza. Andeli uvelike
doprinose tehnoloskom napretku te su sve bitniji u osiguranju rizicnog kapitala. Nakon
Ujedinjenog Kraljevstva, poslovni andeli su najprisutniji u Spanjolskoj, Njemackoj,

Francuskoj 1 Finskoj. (Europska komisija, 2017, str. 6)

Postupak gdje najceS¢e zajmodavci, primjerice banke, zdruzivanjem imovine stvaraju
financijski instrument koji potom kupuju ulagatelji naziva se seKkuritizacija. Na taj nacin
se ostvaruje veca likvidnost 1 oslobada kapital od strane banaka za nove zajmove, kredite.
Sekuritizacija nije svagdje isto razvijena, iako je u mnogim zemljama sekuritizacijsko
trziSte veliko. Primjerice, u Nizozemskoj je ona najrazvijenija, iznosi ¢ak 32% BDP-a, a u
Belgiji, Portugalu, Irskoj, Spanjolskoj, Grékoj i Ujedinjenoj Kraljevini 10% do 20%.
(Europska komisija, 2017, str. 6)

Kao instrument financiranja, sekuritizacija moze pridonijeti povecanjem raznovrsnosti
financiranja, u smislu dospijeca, valuta i1 vrsta ulagafa. Takoder, moze olakSati
uskladivanje dospije¢a imovine i omoguciti pristup vecoj bazi ulagac¢a. Neke sekuritizacije
mogu i osigurati dugoro¢ne ulagace, poput osiguravajucih drustava i mirovinskih fondova

koji imaju Siroku paletu imovine, koja je nisko rizicna. (BoE and ECB, 2014, pp. 3)

Faktoring u zadnje vrijeme sve viSe dobiva na vazZnosti. On predstavlja alternativni izvor
financiranja koji je posebno prikladan za mala i srednja poduzeca jer im omogucéava
efikasnije upravljanje likvidnoS¢u. Cirkveni istiCe kako je faktoring oblik kratkorocnog
financiranja poduzeca koji se temelji na prodaji kratkotrajne imovine specijaliziranoj
financijskoj organizaciji koja se naziva faktoring drustvo. (Cirkveni, 2008, str. 45) Njegove
osnovne zadace su financiranje, upravljanje potrazivanjima i osiguranje naplate. Prednost
faktoringa je u tome $to nema administrativne barijere, za razliku od bankovnih kredita te

pozitivno djeluje na financijske tokove 1 bonitet poduzeca. (Knezevi¢ i Has, 2018, str. 169)

MSP-ovi se takoder mogu uvrstiti na burzu, ¢ime dobivaju Siroku paletu potencijalnih
ulagatelja. Rastuca trziSta dionica odgovaraju MSP-ovima koji ne Zele ili jednostavno ne

mogu biti uvrSteni na glavnim trziStima dionica, jer imaju jednostavniji pristup.

Leasing se navodi kao glavni supstitut bankovnog kredita. Malim i srednjim poduze¢ima
jedan je od najprivlacnijih financijskih instrumenata. Razlikuju se dva leasinga, operativni
1 financijski, gdje je operativni onaj €iji je vlasnik institucija, dok je kod financijskog
vlasnik korisnik leasinga. (Sruk, 2008, str. 81)
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Pruzatelji leasinga nude Siroku paletu predmeta, primjerice, razli¢ita vrsta vozila,
poljoprivredna mehanizacija, poslovni prostori te informaticka, medicinska, dentalna i

ostala oprema. (Ploh, 2017, str. 87)

Prilikom odabira ovog financijskog instrumenta, u obzir se trebaju uzeti prednosti, kao 1
mane leasinga. S jedne strane, nositelji leasinga su potaknuti niskim pocetnim troskovima 1
obro¢nim plac¢anjem te obnavljanjem opreme tijekom vremena, §to omogucéuje poduzecu
konkurentnost. S druge strane, kao nedostatak se izdvaja ogranienje primjene prilikom
preuzimanja ili koriStenja imovine te neiskoristivost za financiranje zaliha, kao niti

preuzimanja nekog drugog poduzeca. (Ruhe, 2008, str. 80)

Leasing se svrstava pod financiranje koje se temelji na imovini, a koristi se za financiranje
viSe imovinskih oblika. Ono po ¢emu se razlikuje od nekih vrsta financiranja je da ne
zahtjeva dodatna jamstva. Poslovne banke, druge kreditne ne bankovne organizacije ili
drustva za leasing su subjekti koji pruzaju uslugu leasinga. Prema rezultatima istraZivanja
SAFE-a iz 2016.godine, leasing koristi 47% MSP-ova u EU-u, od toga 23% u Cipru te ¢ak
68% u Finskoj. (Europska komisija, 2017, str. 7)

Dodatni izvor financiranja za mikro poduzeca, kao i ona koja se osnivaju zbog neimastine i
nezaposlenosti, moze biti mikro financiranje. Poslovne banke te brojna profitna i
neprofitna udruzenja predstavljaju pruzatelje takvog financiranja. (Europska komisija,

2017, str. 7)

Mikro financiranje omogucava pruzanje kreditiranja osobama kojima to tradicionalne
kreditne institucije ne bi pruzile. Ono je usmjereno na siromasne pojedince, kao i za
poticanje samozaposljavanja, posebice zena, a svima njima je zajednicki nazivnik kreditna
nesposobnost. Upravo tu mikro krediti, kao kratkoro¢ni krediti malih iznosa imaju za cilj
rjeSavanje socijalnih problema i op¢e dobro. 1z toga se moZze zakljuciti kako mikro krediti
nisu profitabilne, kapitalisticke naravi te upucuju na redefiniranje postojeeg koncepta.

(Cosi¢, 2017, str. 6)

Financijska sredstva odobrena na temelju projekata Europske unije bili bi strukturni
fondovi. Jedna od zadaca strukturnih fondova je omoguciti pristup financiranju malim 1
srednjim poduze¢ima. Povezani su s mikro financiranjem na nacin da ga podrzavaju kroz

Europski socijalni fond i Europski regionalni fond. (Porretta & Pes, 2016, pp. 90-91)
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Financijski instrumenti financirani iz strukturnih fondova, mogu biti formirani kao
neovisne pravne osobe kojima upravljaju financijski partneri ili dionicari, ili pak kao

zasebno financiranje, unutar neke financijske institucije. (Porretta & Pes, 2016, pp. 93-94)

Programi vlade RH nude moguc¢nosti financiranja iz Europskih strukturnih fondova i
poslovnih banaka, u omjeru 50:50. Samo su tri banke u Hrvatskoj ovlastene za to: Erste &
Steiermérkische Bank d.d., Privrednu banka Zagreb d.d. i Zagrebacka banka d.d. Hrvatska
banka za obnovu i razvitak (HBOR) ovlastila je navedene banke da zaprimaju zahtjeve za
kredit te izvrSe samostalno procjenu trazitelja zahtjeva, tj. poduzetnika, kao i njegovu

investiciju koja mora biti prema odredbama Programa kreditiranja. (Sturli¢, 2020, str. 27)

HAMAG-BICRO hrvatska je agencija za malo gospodarstvo, inovacije 1 investicije u
Republici Hrvatskoj. S obzirom da ju je osnovala Vlada Republike Hrvatske, kreditorima
malih poduzeca smanjen je rizik vracanja sredstava, ¢ime je to odli¢na prilika za novo
osnovana poduzeca koja zbog rizi¢nosti poslovanja nemaju mogucnost financiranja.
Aktivnosti ove agencije su svi napori usmjereni na rast MSP-ova, a kroz bespovratne
drzavne potpore, subvencioniranje istrazivanja i savjetovanja po pitanju zastite okolisa 1

o¢uvanja energije. (Sturli¢, 2020, str. 19)

3.3. Financiranje malih i srednjih poduzeéa prema roku
dospijeca
Financiranje malih 1 srednjih poduzeca prema roku dospije¢a moze biti trajno, dugorocno,

srednjorocno i kratkoro¢no.

3.3.1. Kratkoro¢no financiranje
Kratkoro¢no financiranje povezuje se sa upravljanjem obrtnim kapitalom, koje predstavlja
odnos izmedu bruto i neto obrtnog kapitala, gdje je bruto oznacava kratkoro¢nu imovinu, a

neto razliku izmedu te kratkoro¢ne imovine 1 kratkoro¢nih obveza. (OrSuli¢, 2015, str. 11)
Kratkoro¢no financiranje malih i srednjih poduzeca tako razlikuje:

e Faktoring
e Bankovni kredit
e Skupno financiranje (Crowdfunding)

e Mikro kreditiranje
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Faktoring se prema roku dospijec¢a financiranja odnosi na kratkorono razdoblje. On
djeluje na nacdin da prodaje potrazivanja banci koja onda isplati sredstva na temelju tih
potrazivanja. Time poduzecée u tom razdoblju primitka sredstava povecava svoju likvidnost
koja mu omogucuje nesmetano poslovanje, a time i dobar novcani tok. Faktoring je kao

takav prikladan za brzorastuca poduzeca. (Orsuli¢, 2015, str. 12)

Bankovni kredit moze biti kratkorocan i dugorocan. Banka, kao takva djeluje samostalno,
ali Cesto 1 putem zajednickih programa s ministarstvima, drzavnim agencijama,

financijskim institucijama, jedinicama lokalne samouprave i dr. (Sturli¢, 2020, str. 16)

Skupno financiranje spada pod alternativne izvore financiranja te orijentiran na mlada
poduzeca koja trebaju financijsku podrSku prilikom prvog izlaska na trziSte. Na taj nacin
mogu privuéi brojne investitore, a zauzvrat mogu ponuditi neku vrstu nagrade. (Sturlig,

2020, str. 18)

Mikro kreditiranje predstavlja kratkorocno kreditiranje u malim iznosima, a odobreno od
strane specijaliziranih mikro kreditnih organizacija. Kao cilj ima pridonijeti boljitku
drustva kroz financijsko poticanje kreditno nesposobnih osoba ili onih koji nemaju

prigodne instrumente osiguranja kredita. (Cosié, 2017, str. 6)

3.3.2. Srednjoro¢no financiranje
Srednjoro¢no financiranje se odnosi na razdoblje financiranja od jedne do pet godina. Kao
takvo, srednjoro¢no financiranje moZe biti financiranje srednjoroénim kreditima,

leasingom 1 franS$izom. (OrSuli¢, 2015, str. 14)

Financiranje srednjoro¢nim kreditima najc¢eSc¢e je financiranje prema ovoj ro¢nosti. Nacini
otpla¢ivanja su uglavnom jednaki polugodiSnji ili godi$nji anuiteti, ¢ime se olakSava
poduze¢ima otplata. S obzirom na roc¢nost koriste za operativne troskove. (Orsuli¢, 2015,

str. 14)
Srednjoro¢no financiranje malih 1 srednjih poduzeca tako razlikuje:

e Leasing
e Poslovni andeli
e Sekuritizacija

e Poduzetnicki kapital
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Financiranje putem leasinga odnosi se na srednjorocno financiranje, s obzirom da
financiranje traje unutar pet godina. Uglavnom se odnosi na ulaganje u strojeve, opremu i

automobile. Razdoblje koristenja je uglavnom od tri do pet godina. (Orsuli¢, 2015, str. 15)

Poslovni andeli oznacavaju vrstu fondova s rizicnim ulaganjem te spadaju u alternativne
izvore financiranja. Oni vlastitim kapitalom, iskustvima i poznavanjem trziSta doprinose
novim poduze¢ima da se $to bolje plasiraju na trziste. Njihovo ulaganje zapocinje u ranoj

fazi poduzeca te traje odredeno vrijeme. (Knezevi¢ i Has, 2018, str. 170)

Sekuritizacija kao instrument financiranja pridonosi raznovrsnosti financiranja, u smislu
dospijeca, valuta i vrsta ulagaca. Sukladno tome, moZze osigurati dugoro¢ne ulagace, poput
osiguravajucih drustava i mirovinskih fondova koji imaju Siroku paletu imovine, koja je

nisko rizi¢na. (BoE and ECB, 2014, pp. 3)

Poduzetnicki kapital usmjeren je na financiranje inovativnih poduzeéa, koja kao nova na
trziStu predstavljaju visoku rizicnost. Glavni ulagatelji su osiguravajuca druStva i
mirovinski fondovi. Oni prate poduzece od pocetne faze pa sve do faze Sirenja. (Europska

komisija, 2017, str. 6)
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4. Prilike i prijetnje malih i srednjih poduzeca u
Europskoj uniji

4.1. Predmetna politika i mjere Europske unije

Nesavrsenost trziSta, uz nesavrSenost drzave su teorijski utemeljene postavke zbog kojih
dolazi do potrebe za kreiranjem mjera koje bi podrzale mala i srednja poduzeca. (Vukovié,

2012, str. 65)

Buduéi da su MSP-ovi glavni igraci nekog gospodarstva, u ovom slucaju gospodarstva
Europske unije, Europska unija se usredotoCuje na to da donosi efikasne politike koje bi

potaknule razvoj MSP-ova, bilo na razini pojedinca ili industrije. (Kutnjak, 2008, str. 81)

Kod kreiranja politike podrske MSP-ova treba uzeti u obzir moguce pogreske, kao 1
neucinkovitost istih. Stoga se izdvajaju eksternalije, nesavrSena konkurencija 1 nesavrSene

informacije. (Vukovi¢, 2012, str. 65)

Eksternalije mogu biti pozitivne, ali i negativne. Pozitivni u¢inak na drustvo moze se
ostvariti tako §to primjerice poduzetnik postane poslodavac koji onda zaposljava lokalno
stanovnistvo i zajednicu te time ostvaruje dobrobit ne samo za sebe, ve¢ i1 zajednicu. Osim
navedenih, ukoliko se poduzeca nalaze unutar klastera, korist takoder ostvaruju i druga
poduzeca. S druge strane, negativne eksternalije se mogu dogoditi ako se radi o nekom
inovativnom brzorastu¢em poduzecu koje posljedi¢no negativno djeluje na trziSne udjele
ili zaposlenost postoje¢ih, ve¢ zastupljenih poduzeca. Takav brzi rast sa sobom nosi 1
visoki rizik tako da se pozitivne eksternalije s poCetka mogu pretvoriti u negativne.

(Vukovi¢, 2012, str. 65-66)

OkruZenje MSP-ova samo po sebi nije isto. Ne samo da se razlikuju MSP-ovi po pitanju
financija, ve¢ 1 po prekograni¢nim pitanjima prema vrstama MSP-ova 1 njihovih
financijskih moguénosti. U skladu s tim, utjecaj nekih mjera od strane vlade moze
drugacije rezultirati u razli¢itim zemljama, kao i razli¢itim tipovima MSP-ova. (Demary,

Hornik, & Watfe, 2016, pp. 4)

NesavrSena konkurencija podrazumijeva nekoliko subjekata koji sudjeluju u preraspodjeli
kroz svoje investicije, odluke o razini cijena ili koliini proizvoda. Dogada se da na
trziStima na kojima postoji manji broj poduzeca koriste trziSnu mo¢ za uvecanje svojih
profita, $to nije u skladu s drustveno efikasnom alokacijom. Upravo zbog toga se javlja

potreba za podrSkom malih i srednjih poduzeca. (Vukovi¢, 2012, str. 66)
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Nesavrsene informacije mogu uzrokovati neu¢inkovite odluke o investicijama. Primjerice,
neka kriva ili nedostatna informacija moze dovesti do krive odluke i tako u konacnici

promasene investicije. (Vukovié, 2012, str. 66)

Kako bi se takve pogreske izbjegle, drzava se ukljucuje putem mjera kojima ureduje
trziSte. Medutim, ta ista drzava moze dovesti 1 krivu odluku, a time i mjeru koja moze lose

utjecati na trziSte te dovesti do neucinkovitosti sustava. (Vukovi¢, 2012, str. 66)

U politici podrske MSP-ova, kao glavni problem se izdvajaju nesavrSene informacije. Do
njih moze do¢i kod uvodenja i nadziranja provodenja mjera. Da bi se mjere uspjesno
provele potrebno je imati koordiniranu vladu, ministarstva i ostale institucije. (Vukovi¢,

2012, str. 67)

Razlike izmedu zemalja Clanica Europske unije su rezultat provedene politike u MSP
okruzenju. Njemacka koja se nalazi na drugom mjestu po broju poduzeca, istice kako
njezini MSP-ovi imaju najvecu produktivnost rada. Ekonomske i socijalne politike u
Njemackoj usredotocene su na jacanje konkurentnosti i produktivnosti na razini poduzeca.
Njemacka se upli¢e u donosenje novih mjera na dvije razine, saveznoj i na razini zemlje.

(Ionescu et al., 2011, pp. 58)

U ovom poglavlju, opisat ¢e se inicijative i1 programi provedbe EU strategija koje
podrzavaju MSP-ove.

Ti se programi granaju u programe zajednickog upravljanja (ESIF), programe izravnog
upravljanja 1 grupu europske investicijske banke (EIB). Osim toga, MSP-ovima bi mogao

koristiti Europski fond za strateSka ulaganja (EFSI), zajednicke inicijative Europske

komisije 1 EIB-a. (Europska komisija, 2019, pp. 35)
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Slika 7: Kanali podrske MSP-ovima
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Izvor: Europska komisija, 2019, pp. 35

Podrska koja se pruza moze biti financijska i nefinancijska.

Financijska podrSska se pruza putem potpora, zajmova, jamstava i izravnih ulaganja u
kapital. Ona mozZe biti potpuna ili djelomi¢na, sufinancirana, a moze se odvijati putem tri

izvora: nacionalnih, regionalnih i privatnih.

S druge strane, nefinancijska se podrSka odnosi na poboljSanje op¢ih uvjeta poslovanja
MSP-ova. Primjerice, postoje portali i mreze koje pomazu u pronalaZzenju poslovnih

partnera, financijskih resursa, inovacija, nacionalnih zakona i tome sli¢no.

4.1.1. ESIF podrska
ESI fondovi se provode kroz zajedni¢ko upravljanje, tako da Komisija i drZzave €lanice

zajedno provode fondove na decentraliziranoj razini.

ESIF pokriva pet fondova koji su dijelom vise od pola financiranja EU-a, a to su (Europska

komisija, 2019, pp. 36):

Europski regionalni razvojni fond (ERDF)

Europski socijalni fond (ESF)

Kohezijski fond (CF)

Europski poljoprivredni fond za ruralni razvoj (EAFRD)

A e

Europski fond za pomorstvo i ribarstvo (EMFF)

Glavna podrucja na koja se ESI fondovi usredotocuju su prikazana na slici 8.
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Slika 8: ESIF tematska podrucja
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Izvor: Europska komisija, 2019

ERDF je fond ¢iji se resursi najceSce koriste za financijsko podrzavanje poduzeca, najvise
MSP-ova. Oni se usredoto¢uju na mikro financiranje, ¢ija se uporaba razlikuje od zemlje
do zemlje. ERDF se kod kohezijske politike smatra glavnom ,financijskom rukom®.

(Porretta & Pes, 2016, pp. 74 & 97)

ESF se najvise odnosi na kreiranje novih poduzeéa, kao i novih radnih mjesta, gdje je
prioritet na samozaposljavanju. Zatim, ima za prioritet kreiranje drustvene ekonomije, koja

opet ima za cilj sve vece zaposljavanje. (Europska komisija, 2019, pp. 37)

ERDF kao fond moze pokriti viSe podrucja raznih projekata, dok je s druge strane ESF

prioretizira ciljeve rasta te je tako specijaliziran u tome. (Routledge & CRC Press, 2021,
pp. 134)

EMFF se fokusira na zajedni¢ku politiku ribarstva, gdje je naglasak na povecanju
konkurentnosti i odrzivosti ribarskih poduzeéa, ukljucujuci obalnu flotu malog opsega te
poboljsanje sigurnosti i radnih uvjeta, kao i povecanje konkuretnosti i odrzivosti poduzeca
iz akvakulture, uz poboljSanje sigurnosti i radnih uvjeta, najvise kod MSP-ova. (Europska

komisija, 2019, pp. 37)

EAFRD fond je posvecen ruralnom razvoju te se izdvaja kao najveéi fond. Osnovan je
1975. godine s ciljem da potakne rast investicija putem bespovratnih sredstava. Osim toga,
potiCe 1 rast inovacija u nerazvijenim ekonomijama, onima u razvoju, kao i onima koji

posjeduju vece strukturalne razlike. (Routledge & CRC Press, 2021, pp. 129)

Kohezijski fond osnovan je 1994. godine. Ovaj se fond usmjerava na zemlje ¢lanice koje
imaju ispod prosjeCan BDP per capita. (Routledge & CRC Press, 2021, pp. 129) On se
fokusira na promoviranje energetske ucinkovitosti i obnovljivih izvora energije u

poduzeé¢ima. (Europska komisija, 2019, pp. 37)
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ERDF, EAFRD 1 EMFF su imali u planu podrzati MSP-ove s 96 mlrd eura, u razdoblju od
2014. do 2020.godine. Na kraju 2018. godine, MSP-ovi su bili podrzani s 32% od
planiranog za cijelo razdoblje. Na slici ispod je vidljiva planirana, odlu¢ena i provedena

potros$nja po zemljama ¢lanicama. (Europska komisija, 2019, pp. 38)

Slika 9: ESIF potroSnja po zemljama ¢lanicama
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Izvor: Europska komisija, 2019, pp. 38
4.1.2. Programi kojima direktno upravlja Europska unija
Programima koji ¢e se objasniti u nastavku izravno upravlja Europska komisija, a vezani

su uz podrucja financija, okoliSa i energije te kulture i kreativnosti.
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COSME je tako jedan od programa koji potiCe otvaranje novih poduzeca i podrzava
podrucja industrije, proizvodnje i usluznog sektora, ukljucujuéi turizam. Osim toga, u
samim pocecima razvoja poduzeca pomaze kroz pruzanje odgovarajucih financijskih
instrumenata, koji im inace nisu lako dostupni. Osim na pocetku, ovaj program je
poduze¢ima dostupan 1 u fazi razvoja i transformacije. Razvijeni su kao nacionalni

program financijske podrSke MSP-ovima. (Porretta & Pes, 2016, pp. 63 )
Najvazniji program europske unije za istrazivanje i razvoj te inovacije je Horizon 2020, s
ukupnim budZetom od 77 milijardi eura. Program se najviSe usredotocuje na prijelaz iz

istrazivanja i razvoja u inovacije. Program ima dva inovacijska stupa, kao i dva cilja.

(Europska komisija, 2019, pp. 40) Prikazano na slici 10.

Slika 10: Horizon 2020 - programska struktura
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Izvor: Europska komisija, 2019, pp. 40
Drugi stup, industrijskog vodstva pokriva se s budzetom od 17 milijardi, a klju¢ni problemi
s kojima se MSP-ovi suocCavaju ovdje su manjak odgovarajuc¢e tehnologije, pristup
rizi€nom financiranju te inovacijama. Iznos budzeta koji bi trebao potpomagati MSP-ove je

20% budzeta, raspodijeljenog na dva cilja, prikazana na slici 10. Ovaj program se
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posvecuje utjecaju R&D-a na MSP-ove, kao 1 njihovoj adekvatnoj zastupljenosti u javno
privatnim partnerstvima. U tome im se pomaze kroz posebne uvjete financiranja,
primjerice, bespovratna sredstva zajedno s kapitalnim ulaganjima. (Europska komisija,

2019, pp. 40)

EASI, ili program za zaposljavanje 1 drustvene inovacije je instrument financiranja na
razini EU-a koji promice visokokvalitetno te odrzivo zaposljavanje i socijalnu zastitu, kao i
rjeSavanje ukljucenosti drustva, uz to nastoji i poboljsati uvjete rada. Budzet ovog projekta
je 919 milijuna eura. (Europska komisija, 2019, pp. 40 ) Ovaj program ima za cilj pruziti
podrsku zemljama Clanicama kako bi implementirali druStvene reforme i1 one u pogledu
zapoSljavanja. Kreireanjem i uskladivanjem raznih politika omogudile bi se ucinkovite
reforme. U skladu s tim, EASI ukljucuje i podrzava tri postojeéa programa (Porretta & Pes,

2016, pp. 145-146):

e Program za zaposljavanje i drustvenu solidarnost
e Europske usluge za zaposljavanje

e Europski instrument za mikro financiranje

Tematski programi koji podrzavaju MSP-ove su LIFE i Creative Europe. LIFE se
usredoto¢uje na financiranje okolisSa i akcija usmjerenih klimatskim promjenama, a
provodi ga EASME. Budzet ovog programa je 3,4 milijarde. lako MSP-ovi nisu izravno
povezani s ovim programom, ipak imaju mnoge koristi. Primjerice, financiranje putem
bespovratnih sredstava, kao 1 financiranje instrumentima kojima upravlja EIB (European
Investment Bank). Drugi projekt, Creative Europe ima budZet od 1,46 milijardi te mu je

cilj ojacati financije upravo u tom sektoru kulture i kreativnosti. (Europska komisija, 2019,

pp- 41)

4.1.3. EIB grupa

Europska investicijska banka bavi se provodenjem ciljeva EU-a, na nacin da ulaze u
projekte koji imaju cilj integrirati Europsku uniju, uravnoteziti razvoj izmedu zemalja te
socijalnu 1 ekonomsku koheziju, kao i razvoj gospodarstva temeljenog na znanju i

inovacijama. (Porretta & Pes, 2016, pp. 40)

EIF oznaCava euopski investicijski fond koji je specijaliziran za podrSku MSP-ovima.
Predstavlja tijelo EU-a koje je posveceno integriranom razvoju koji se financira kroz rizik.
EIF promice ciljeve u smislu inovacija, regionalnog razvoja, poduzetniStva, rasta i

zapoSljavanja. (Porretta & Pes, 2016, pp. 41)
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4.2. Financijske prepreke i mogucnosti

Pristup financiranju je neophodan za svako poduzece kako bi §to bolje poslovalo i ostvarilo
mogucnost za razvoj. Tu se javlja problem kod financiranja malih poduzeca koja teze
dobivanju sredstva upravo zbog svoje veliine 1 starosti, koja se ogleda u nedostatku
financijskih rezultata, informacija za procjenu kreditnog rizika ili nematerijalne imovine.
Kako bi se taj pristup financiranju olakSao, potrebno je povoljno regulatorno okruzenje,
dostatno 1 uskladeno financiranje na razini EU-a, kao 1 nacionalnoj razini te pristup

mrezama drustava i ulaga¢ima. (OECD, 2020, pp. 22)

MSP-ovi se veoma razlikuju s obzirom na sektor, drzavu, razvojni potencijal, veliinu,
inovativnost i izvore financiranja. U skladu s tim razlikuje se 6 tipova MSP-ova prema

koriStenju odredenih financijskih instrumenata (Demary et al., 2016, pp. 8):

e s mjeSovitim financiranjem

¢ s koje subvencionira drzava

e financirani zaduzivanjem

e financirani fleksibilnim dugom
e trziSno financirani

e interno financirani

Ova podjela ukazuje na heterogenost malih 1 srednjih poduzeca, kako po strukturnim
razlikama, tako 1 po zemljama. Prema tome ¢e se razlikovati 1 vrste financiranja te politicki

napori usmjereni ka poticanju istih. (Demary et al., 2016, pp. 9)

Kao S§to je ve¢ konstatirano, MSP-ovi se vecinski financiraju iz eksternih izvora. Prilikom
trazenja takvog financiranja susrecu razlicite prepreke. To bi najprije bile kamatne stope,
kao troSak zaduzivanja 1 ostali troSkovi. lako je u zadnjih par godina doSlo do smanjenja
kamatnih stopa u eurozoni, izgleda kako je eksterno financiranje skuplje za mala poduzeca,
nego za velika. ObjaSnjenje toga su fiksni troSkovi koji nisu proporcionalni veli¢ini zajma.

(Ayadi et al., 2009, pp. 72)

Neki stru¢njaci adresiraju visoke troSkove zaduzivanja manjku konkurencije izmedu
zajmodavaca u nekim regijama, §to im omogucuje povisivanje kamatnih stopa. Mala
poduzeca su Cesto ovisna o malim lokalnim bankama zbog njihovog lokalnog znanja 1

iskustva koje zauzvrat jaca odnos izmedu poduzeca i banke i dovodi do smanjenje
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asimetri¢nosti informacija. S druge strane, to dovodi do jafanja trziSne modi,

dozvoljavajuéi izvlacenje viska iz MSP-ova. (Ayadi et al., 2009, pp. 72)

Kako bi se smanjio financijski jaz napravljene su odredene mjere koje su podijeljene u tri

smjera:

1. osigurati rad ucinkovitih financijskih trziSta kako bi inovativni MSP-ovi imali
pristup razumnim kreditima

2. reducirati neizvjesnost i rizike povezane s financiranjem inovativnih MSP-ova

3. smanjiti informacijsku asimetriju izmedu inovativnih MSP-ova i1 potencijalnih

investitora

Ve¢ postoji veliki broj vladinih programa koji se bave s poteskocama u financiranju MSP-
ova. Medutim, ti programi su Cesto okarakterizirani preklapanjem, fragmentacijom i
konkurencijom izmedu upravljackih agencija. PoboljSanje pruzanja opéih informacija o
vladinim mjerama povezanim sa MSP-ovima je bitno za uvodenje vladinih politika 1
programa. To bi moglo biti omoguéeno u partnerstvu s usluznim poslovnim subjektima,

kao 1 poslovnim udruzenjima. (Vasilescu, 2014, pp. 43)

Da je u nekim zemljama ¢lanicama pristup financiranju i dalje glavni problem kod MSP-
ova, govori ¢injenica da je utvrden manjak od 20 do 35 milijardi eura. MSP-ovi konkretno
imaju problem s vezanoS¢u za bankovne kredite, ¢ak 90% , gdje 2019. godine 18% MSP-
ova nije dobilo puni kredit na koji su racunali. To se moze osigurati boljim bankovnim
propisima, koji bi ucinili bankovni sustav EU-a stabilnim. (Europska komisija, 2020, pp.

13)

Promatrajuéi stopu rasta novih kredita za MSP-ove, nakon rasta u 2017. godini, 2018.
godine se taj rast pretvorio u negativan (-1,2%). Srednja vrijednost ostalih zemalja iznosila

je 0,69%, u odnosu na 3,06% u 2017. godini. (OECD, 2020, pp. 24)
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Slika 11: Novi krediti MSP-ova, srednja stopa rasta

As a percentage, by income group (2008-18)
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Izvor: OECD, 2020. https:/www.oecd.org/industry/smes/SMEs-Scoreboard-2020-Highlights-
2020-FINAL.pdf

TroSkovi kredita su u povijesti bili vrlo niski, zahtjevi za kreditima su se 2018. godine

smanjili, a stope odbijanja bile su niske. Takoder u 2018. godini je zabiljezen pad u
kaSnjenjima u placanju kod 12 zemalja, kod tri zemlje porast, a kod cetiri konstanta.
Srednja vrijednost za sve zemlje iznosila je 19,77 dana, dok je prosjek iznosio oko 15 dana.
Srednja vrijednost OECD-a je bila nesto niza, 10,79 dana od EU-a, 11,39 dana. Zaklju¢no,
srednja vrijednost kasnjenja u placanju je snazno opala od 2013. godine te se C€ini kako se

vraca na razinu prije krize. (OECD, 2020, pp. 24)

Usprkos objaSnjenim padovima, nominalna kamatna stopa za MSP-ove u zemljama s
visokim dohotkom dozivjela je svoj uzlet u 2018. godini. Rast nije bio znacajan, 0,03%, ali
moze ukazivati na pooStravanje financijskih uvjeta prema MSP-ovima u tim zemljama. U
meduvremenu, kamatne stope u zemljama srednjeg dohotka su se pocele smanjivati, sa
srednjom stopom rasta od 0,61%, ukazujué¢i na to da se jaz, izmedu ove dvije skupine

zemalja prema dohotku, prosirio. (OECD, 2020, pp. 30)
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Slika 12: Nominalne kamatne stope MSP-ova, srednja stopa rasta

As a percentage, by income group (2008-18)
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Izvor: OECD, 2020. https://www.oecd.org/industry/smes/SMEs-Scoreboard-2020-Highlights-
2020-FINAL.pdf

Slabi rast potraznje za kreditima moze biti posljedica stagnirajuée potraznje nekih
segmenata MSP populacije, kao 1 povezano s ciklickim padom u 2018. godini, koji je s
vremenom postao sve prisutniji. Osim toga, napetosti u trgovini povecale su se od 2019.
godine, a povjerenje poslovanja i potrosaca opalo, $to je rezultiralo manjim ulaganjima u
poduzeca, kao 1 infrastrukturu. Rast svjetskog BDP-a smanjio se na 3,5% u 2018., a na
2,9% u 2019. godini. Pandemija Covid-19 imala je utjecaj na upravljanje novcanim
tokovima, s dugorocnim na¢inom financiranja. Utjecaj te pandemije ¢e svakako ostaviti

traga na financiranje MSP-ova u budu¢nosti. (OECD, 2020, pp. 30)

Sukladno tome svemu, postoji potreba za diverzifikacijom izvora financiranja. Prema
podacima iz 2018. godine poduzetnicki kapital ulozen u europska poduzeca povecao se za
13% 1 tako iznosio 8 milijardi eura, gdje se i udio sredstava za prikupljanje vlasnickog
kapitala izvana povecao sa 7% na 20%. UnatoC tome, 10 % europskih poduzeca je samo
koristilo financiranje s trzista kapitala, dok je u SAD-u taj taj udio bio 25%. Sukladna tome
su i1 ulaganja, koja su osam puta manja u odnosu na ona u SAD-u pa tako nisu ni dovoljna

za financiranje europskih poduzeca.

Upravo zbog toga brojni novi MSP-ovi odlaze van kako bi imali ve¢i pristup rizicnom
kapitalu, Sto moze biti loSa naznaka za europski tehnoloski suverenitet, rast i radna mjesta,

a najvise za MSP-ove.
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Lanac blokova predstavlja inovaciju u podrucju financijske tehnologije, a omogucuje
izravno kontaktiranje potencijalnih ulagaca, koje se moze odviti putem posrednika ili
izravno na decentraliziran nac¢in. Pomocu toga MSP-ovima moze biti izdana kriptoimovina

1 digitalni token, primjerice u obliku obveznica, kojima se odmah moze trgovati.

Komisija na nacionalnoj razini podrzava MSP-ove kroz razne drzavne potpore, kao i
riziéni kapital, pritom ih pojednostavljuju¢i kako bi MSP-ovi mogli u $to veéem broju

sudjelovati.

U okviru inicijative za rodno usmjereno financiranje, poti¢e se ulaganje u zene, odnosno
poduzeca koje vode Zene. S obzirom da tre¢inu poduzecéa vode upravo one, a 92%
poduzetnickog kapitala koji se prikuplja ide u ruke osnivaca, a ne osnivacica, napravljen je
program InvestEU koji bi mogao pomoc¢i ulaganju u zene osnivacice. (Europska komisija,
2020, pp- 14, dostupno na: https://eur-lex.europa.eu/legal-
content/HR/ALL/?uri=CELEX:52020DC0103 )

Program InvestEU funkcionirat ¢e na nacin da ¢e se uspostaviti jedinstveni integrirani
jamstveni instrument usmjeren na MSP-ove koji su visokorizi¢ni. Ovim ¢e se programom
poduprijeti financiranje MSP-ova koji djeluju u podru¢jima od posebnog interesa za
politiku EU-a, kao §to su svemir i obrana, odrZivost, digitalizacija, inovacije, rodno
usmjereno financiranje, tehnologija koja se temelji na bitnim znanstvenim ili tehnickim
postignu¢ima (,,deep tech”) 1 zelena tehnologija. Kako bi se poboljSao pristup financiranju
vlasnickim kapitalom prema visokorizi€énim poduze¢ima, kombinirat ¢e se sredstva iz EU-
a, zemalja Clanica i1 privatnog sektora. Takoder, potaknut ¢e se privatno financiranje.

(Europska komisija, 2020, pp. 15)

4.3. Trendovi u podrucju malih i srednjih poduzeca

4.3.1. Trendovi u podruéju financiranja malih i srednjih poduzeéa

Financijska kriza povecala je financijski jaz kod financiranja MSP-ova. Banke su
postrozile standarde zaduzivanja tijekom financijske krize. To je rezultiralo kra¢im
dospije¢ima, povecanim kolateralnim zahtjevima 1 viSim kamatnim stopama. (Vasilescu,

2014, pp. 40)

Bankovno financiranje, a posebno bankovni krediti naj¢eSce su koriSteni vanjski izvori

financiranja. Takoder inovativni MSP-ovi viSe koriste pristup zajmovima, nego ne
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inovativni. Opcenito gledaju¢i, nema znacajnih razlika izmedu inovativnih MSP-ova 1

uobicajenih MSP-ova u pristupanju izvorima financiranja. (Vasilescu, 2014, pp. 40)

Najvazniji oblici financiranja od ve¢ predstavljenih su leasing, kreditne linije, bankarski

krediti i potpore. (Knezevi¢ i Has, 2018, str. 176.)

Takoder, trend koji se sve vise javlja u financijskoj industriji je znanstveni pristup mjerenju
rizika 1 upravljanju njime. Kako je upravljanje rizicima osnovni posao financijskih
institucija, oni bi to trebali raditi na najbolji moguci nacin. Nova regulativa stvara sve vece
poticaje za banke u procjenama rizika kojima je izlozen svaki pojedinac. Tako ¢e rizi¢nije
kreditiranje biti sve skuplje, a sigurnije kreditiranje sve jeftinije. (Ayadi et al., 2009, pp.
88)

U 2020. godini, 31% MSP-ova obavijestilo je o tome da su im se povecale potrebe za
bankovnim kreditima. To pokazuje rast od 19% neto u 2020. godini, u odnosu na
prethodnih 6 godina gdje se taj rast kretao izmedu 0% 1 2%. (Europska komisija, 2020, pp.

92, dostupno na: https://ec.europa.eu/growth/access-to-finance/data-surveys_en )

Dok je dug najcesce koristeni izvor financiranja, oko 77%, kapital je gotovo jednako vazan
s oko 74% MSP-ova koji ga koriste. Oko 54% MSP-ova se oslanjaju na alternativne izvore
financiranja. Promotivne fondove, primjerice subvencionirane ili zajamcene zajmove,
trenutno koristi oko 34% europskih MSP-ova, a njih 21% ih planira koristiti u iduce dvije
godine. To ukazuje na bitnu ulogu promotivnih fondova koji time smanjuju financijski jaz

1izmedu MSP-ova. (Abel-Koch et al., 2019, pp. 13)
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Slika 13: Udio MSP-ova koji koriste promotivne fondove
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Izvor: Abel-Koch et al., 2019

and not planned

U 2020. godini, 17% europskih MSP-ova izvijestilo je o pove¢anoj potrebi za leasingom

ili kupnjom najma. 10% poduze¢a izjavilo je kako je potreba za ovom vrstom

financiranja smanjena, $to je rezultiralo neto porastom od 7%.

27% MSP-ova je u 2020. godini ukazalo na pojac¢anu potrebu financiranja iz zajmova od

obitelji i prijatelja, nasuprot smanjenoj potrebi za 12% MSP-ova. U konacnici, to je

rezultiralo pove¢anom potrebom od 16%.

godine, postoji znatan porast potreba za ovom vrstom financiranja.

Zaklju¢no, u 2020. u odnosu na prethodne

U tablici 4, prikazano je koja vrsta financiranja je porasla, koja se nije promijenila te koja

se smanyjila.
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Tablica 4: Promjene u potrebi za razli¢itim vrstama financiranja europskih

MSP-ova
bank loans
2014 I FITEN 57%
UL 21% | 60% | ___18% |
2016 605
2017 IEETICE 62%
2016 IETITEEEN 62%
2019 IEEEYITEEEN 64% 0%
2020 T 57%
trade credit
2014 T 61% [ 1300 |
2015 EEFFIT 68% EETITE
2016 IETETIEEEN 69%
2017 IEETIIEEE 71% |99, |
2018 |IETITIEN 72%
2019 73% 9% ||
2020 |EEEEITIEN 66% | 1196 |
aquity
2014 75% | 6% |
PR 15% | 79% I
2016 RN 77% | 6% |
2017 I 78% | 696 |
2018 80%
201 EEVITEEE 81%
20z0 IEEYITEEN 78% | 695 |
debt securities issued
2014 73% | 10%: 486
2015 EETITEE 73% 9% |
2016 IEFITEEE 7% ET
2017 LTI 73% IETITEN 3%
2018 TN 73% 7% S8
2010 IEEITEEE 74% ETITE
2020 TN 71% |__13% B}
credit line, bank overdraft, or credit cards overdraft
2014 TN 58% |___15% |
Ol 22% | 62% | 16% |
2016 IEETCTN 63% L__15% |
2017 IEETITEEE 65% | 15% |
2018 T 65% | 14% |
201y IEETIEEN 6804
2020 T 60% [__129% |
leasing or hire-purchase
2015 IEEFETTEEEN 65%
2016 T 65%
2017 IFEITE 66%%
2016 LT 6%
201 | IFFITIE 66%
2020 RN 72%
other loans
2014 21 %% 66%
PORN  23% | 6186
2016 I 63%
2017 IETLTNEN 650 | 15% |
FOGE 199% | 65%
2019 65% |__159% |
zozo TR 60%
W ncreased remained unchanged ®decreased mdon't know

Izvor: Europska komisija, 2020
4.3.2. Digitalizacija
,»Kljuéni pokreta¢ digitalizacije je konkurentnost.“ (Abel-Koch et al., 2019, pp. 19)

Drugi val digitalne ere, temeljen na snaznoj mo¢i drustvenih mreza ¢e nastaviti
transformaciju vlade. To bi trebao biti trenutak kad gradani mogu sami upravljati nekim
procesima, primjerice e-zdravlje 1 kad im se daje moguénost socijalnog ili komercijalnog
koriStenja dostupnih vladinih podataka. (Kaili et al., 2019, pp. 30)
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Digitalne tehnologije uvelike utjecu i na poslovanje danasnjih poduzeca, od komunikacije s

kupcima i dobavlja¢ima do poboljSanja medunarodne i nacionalne konkurentnosti.

Razina kvalificirane radne snage utjeCe na razvijenost digitalizacije 1 tehnologije u
poslovanju MSP-ova, §to je ve¢ spomenuti izazov MSP-ova. (Alessandrini et al., 2019, pp.

15)

MSP-ovi ulazu u efikasnije poslovanje kako bi u konacnici efektivnije poslovali. Takve
odluke donosi menadzment. Usvajanje pametnih tehnickih rjeSenja u svojem poslovanju,
dovodi do profitabilnije buduénosti. Prema izvjeStavanju 2/3 MSP-ova, 36% starijih
¢lanova uprave zauzimaju stav kako je digitalizacija prioritet, gdje 40% njih smatra
digitalizaciju ne tako velikim prioritetom. Taj udio s prioriziranjem digitalizacije je nesto
veéi u Ujedinjenom Kraljevstvu, Spanjolskoj i Njemackoj, nego u Francuskoj i Poljskoj.

(Abel-Koch et al., 2019, pp. 21)

Unutarnji 1 vanjski ¢imbenici su ti koji pokrecu digitalizaciju. Primjerice, motivacija

menadzmenta i pritisak konkurenata.

Kako bi ostali konkurentni, vise od pola MSP-ova prihvaéa nove tehnologije. To se ogleda
u 59% misljenja MSP-ova u Ujedinjenom Kraljevstvu te 48% u Njemackoj. (Abel-Koch et
al., 2019, pp. 19)

Graf 5: Udio MSP-ova u kojima je digitalizacija prioritet

37% 39% 40%

) Ii

36%

France Germany Poland Spain UK Country
average

Izvor: (Abel-Koch et al, 2019)
Na grafu 7, prikazan je udio MSP-ova koji su ukljucili ili tek planiraju ukljuciti

digitalizaciju u svoje poslovanje.
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Graf 6: Udio digitalizacije u poslovanju

Electronic invoicing 60% 24%
Use of software to facilitate collaborative work 60% 21 %
Use of software to monitor production or other activities 53% 25%
Use of cloud computing 48% 26%
E-commerce 43% 24%

Use of social media to recruit employees 446% 22%

Use of big data 32% 30%

Use of arlificial intelligence 20% 29%

0% 20% 40% 60% 807 100%

=

MW Engaged W Hot engaged, but planned for the next two years

Izvor: (Abel-Koch et al., 2019)
Na grafu je vidljivo kako je ve¢ veliki udio uvedene digitalizacije u poslovanju, gdje se
izdvajaju e-racuni i koriStenje tehnologije za timski rad, s udjelom od 60%. Najmanji je
udio u koriStenju umjetne inteligencije, ali sa skoro najve¢im udjelom planiranog uvodenja

digitalizacije, Sto ukazuje na veci prostor u buducnosti.

Da digitalizacija ne utje¢e samo na profitabilnost, pokazuje graf 7 , gdje ih 30% ispitanika

smatra kako digitalizacija utjeCe na zaposlenost.

Graf 7: Utjecaj digitalizacije na zaposlenost u MSP-ovima u iduéih pet godina

B Strongly increase

B Slightly increcse

B Remain unchanged

W lightly decrease
Strongly decrease
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Izvor: (Abel-Koch et al., 2019)

4.4. lIzazovi u administraciji i pruzanju informacija

Akt o malim poduzecima navodi kako su MSP-ovi izvijestili da je najviSe barijera vezano
uz administrativnu regulativu. Administrativni tereti mogu biti definirani kao svi troskovi
koji rezultiraju iz obveza nametnutih od strane drzavnih tijela temeljenih na zakonu,
uredbama ili slicnim aktima. Oni se razlikuju i uklju¢uju one vezane za zakon EU-a i
domace legalne akte koji se trebaju transponirati u nacionalne zakone, zatim
racunovodstvene 1 porezne zahtjeve te specificne zakone sektora/industrije 1 obvezno

izvjestavanje. (Szczepanski, 2016, pp. 6)

Zaposljavanje, rast i ulaganja vratit ¢e se u Europu samo ako uspostavimo primjereno
regulatorno okruzenje te promi¢emo poduzetnicku klimu i otvaranje novih radnih mjesta.
Ne smijemo kociti inovacije 1 konkurentnost pretjerano preskriptivnim 1 detaljnim
propisima, osobito kad je rije¢ o malim i srednjim poduzetnicima (MSP). MSP-ovi su
temelj nasega gospodarstva; u njima je otvoreno vise od 85 % novih radnih mjesta u
Europi, a mi ih moramo osloboditi tereta prekomjernih propisa.” (Jean-Claude Juncker

Predsjednik Europske komisije — Vodic za korisnike, 2017, str. 3)

Medunarodna konkurentnost MSP-ova ovisi 0 mjestu i specificnim uvjetima odredene
zemlje, primjerice, infrastruktura, porezi ili propisi. Ti ¢imbenici su vanjski pa tako i oni na
koje MSP-ovi ne mogu izravno utjecati. MSP-ovi u Francuskoj, Njemackoj, Poljskoj,
Spanjolskoj i Ujedinjenom Kraljevstvu, navode poreze i naknade, kao i birokraciju
najve¢om preprekom u njihovoj medunarodnoj konkurentnosti. Nedostatak vjeStina se
takoder izdvaja kao konkretan problem koji ometa brojne MSP-ove, gdje je to veci
problem u Njemackoj, nego u Spanjolskoj (vidljivo na grafu 8). Na grafu takoder vidimo
kako korupcija ne predstavlja problem i utjecaj na konkurentnost. Zaklju¢no, Britanija 1
Poljska se izdvajaju kao najnezadovoljniji MSP-ovi uvjetima oko sebe. S druge strane,
francuski MSP-ovi su pak relativno pozitivni prema uvjetima u kojima posluju. (Abel-

Koch et al., 2019, pp. 16)
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Graf 8: Vanjski utjecaji na poslovanje odabranih zemalja
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Izvor: (Abel-Koch et al., 2019)

Kao §to je ve¢ spomenuto, poduzetnici su suoceni s brojnim barijerama. Administrativna
regulativa i pripadajuc¢i nameti jedna su od vecih barijera uspjeSnom poslovanju. Radi se na
poboljSanjima istih, ali poduzetnici iz Europe ukazuju na jo$§ prisutne probleme koje
predstavljaju prepreku za otvaranje novih poduzeca. Porezni sustav predstavlja jedno od

podru¢ja administracije. (Kutnjak, 2008, str. 84)

Da je administrativni problem uvelike prisutan, govori podatak da administrativni troSkovi

mogu dosegnuti 10.000 eura.

Anketa koji je udruZzenje Eurochambres provelo nad poduze¢ima 2019. godine (graf 9)

pokazuje §to su MSP-ovima najvece smetnje u poslovanju na jedinstvenom trZistu.
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Graf 9: Anketa udruzenja Eurochambres

$to su, prema MSP-ovima, najvede smetnje u poslovanju na jedinstvenom tEEtw? (3% MSP-ova)

Izvor: Europska komisija, 2020
Zakonodavstvo se Cesto dozivljava kao neSto slozeno i opterecujuce, najvise zbog
drugacijih postupaka u zemljama ¢lanicama. Upravo te prepreke zaustavljaju mnoge MSP-
ove da posluju medunarodno. Kad i posluju izvan nacionalnih granica, onda se koriste

posrednicima, zbog ¢ega dolazi do neravnoteze moc¢i kod pregovaranja.

Odgovornost je na Europskoj uniji, kao i zemljama c¢lanicama da uklone te prepreke.
Nacela koja zemlje c¢lanice zajedno s Komisijom trebaju primjenjivati su (Europska

komisija, 2020, pp. 7):

e _pocnimo od malih*
e _samo jednom*

e | digitalizacija kao standard®.

REFIT je program za primjerenost i u€inkovitost propisa kojim Komisija kontinuirano
provjerava postoje¢e zakonodavstvo EU-a s ciljem pojednostavljenja koje bi dovelo do
ve¢e ucinkovitosti. Tim programom EU nastoji eliminirati nepotrebna opterecenja

gradanima, kao 1 poduzetnicima.

Jedinstveno trziste je kljucno trziSte za europske MSP-ove. Pra¢enje uskladenosti zemalja
¢lanica s njim je veoma bitno jer ¢esto upravo MSP-ovi najviSe pate zbog ogranicenja u
poslovanju na stranom trziStu. Zemlje ¢lanice imaju odgovornost suradivati s Komisijom 1

postivati mjere koje Komisija poduzme.

MSP-ovi su doista suoceni s velikim poreznim troSkovima, u odnosu na veca poduzeca te
je upravo nedostatak kod oporezivanja jedan od glavnih izazova.
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U konacnici, strogim nadzorom posStovanja pravila EU-a o trziSnom natjecanju osigurava
se da sva poduzeca koja djeluju na jedinstvenom trziStu, posebno MSP-ovi, mogu
sudjelovati u trziSnom natjecanju i1 uvoditi inovacije na temelju vlastitih prednosti,
sprecavajuci time da nekoliko velikih poduzeca zloupotrebljava svoju trziSnu snagu i

koncentraciju sredstava. (Europska komisija, 2020, pp. 8)
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5. Zaklju€ak

Mala i srednja poduzeca neizostavna su za neko gospodarstvo, a tako 1 za ono Europske
unije. Iz godine u godine sve je vec¢i broj takvih poduzeca, a pozitivno koreliraju i
poticanja istih. Mikro, mala i srednja poduzec¢a (MSP) obuhvacaju sva poduzeca koja
imaju manje od 250 zaposlenih i ¢iji godiSnji promet ne premasuje 50 milijuna Eura.
Znacaj u Europskoj uniji im je velik, gdje je od ukupnog broja poduzec¢a njih 99,8% MSP-

ova te zaposljavaju dvije trec¢ine ukupne radne snage u Europskoj uniji.

Moguénosti financiranja MSP-ova su viSestruke, od tradicionalnog pristupa pa sve do
novog alternativnog pristupa. Unato¢ Sirokom spektru alternativnih vrsta financiranja,
MSP-ovi 1 dalje podlijezu tradicionalnom pristupu, a to je financiranju bankovnim

kreditom.

Izazovi, koje sa sobom nosi poslovanje u podru¢ju MSP-ova su visestruki, a u radu su
izdvojene mjere Europske unije, financijske prepreke 1 moguénosti, trendovi te
administrativni izazovi. lako financijske prepreke Cesto znaju biti razlog odustajanja od
otvaranja poduzeca, kao i zadrZavanja istog, one nisu najveca prepreka, ve¢ birokracija.
Zaposljavanje, rast 1 ulaganja vratit ¢e se u Europu samo ako se uspostavi primjereno
regulatorno okruzenje te promice poduzetni¢ka klima i otvaranje novih radnih mjesta. Ne
smiju se kociti inovacije i konkurentnost, pretjerano preskriptivnim i detaljnim propisima,
osobito kad je rije¢ o malim i srednjim poduzetnicima (MSP). MSP-ovi su temelj
europskog gospodarstva; u njima je otvoreno vise od 85 % novih radnih mjesta u Europi, a

regulativa se mora pojednostaviti kako bi se 1 samo poslovanje pojednostavilo.
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